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EDITO
RIAL

Omar
Cruz

En el marco de la conmemoración del 8M, BeGo, la plataforma de IA que conecta 
carga con transportistas, fue sede de una mesa redonda que reunió un gru-

po de mujeres destacadas en el ámbito de la industria logística y tecnológica 
para hablar sobre el panorama actual que atraviesan las mujeres en el contexto 
del nearshoring.

Dinorah Gonzalez, branch manager de Fast Forward; Atzimba Rosas, especialista 
en exportaciones de Corporación impresora, S.A. de C.V.; Yasbeth Barrera Ferrer, 
Sales Lead de BeGo, así como diversas comunicadoras y periodistas fueron prota-
gonistas de un diálogo moderado por María Fernanda Navarro, moderadora de la 
mesa redonda, para poner sobre la mesa las principales barreras que identifican en 
el desarrollo de las mujeres en el sector, la participación de la mujer en la industria, 
y el panorama que cada una de ellas vaticina frente al contexto del nearshoring.

El sector de la logística será uno de los protagonistas en el fenómeno del nears-
horing en México y a nivel mundial, y la participación de las mujeres en el sector es 
imprescindible. Sin embargo sólo tres de cada 10 mujeres profesionistas se están 
integrando a carreras STEM y solamente 1 de cada 10 puestos directivos generales 
a nivel global lo ocupa una mujer...

Sin embargo, el panorama puede ser alentador si logramos aprovecharlo; así lo de-
mostraron las ponentes, como Yasbeth Barrera Ferrer, Sales Lead de BeGo, quien 
asegura: “Por suerte, se está desafiando la idea de que “hay carreras para hombres 
y carreras para mujeres”. El mundo está cambiando, así como el entorno laboral”.

Según comentó la vocera de BeGo: “De 5 años para acá, vemos más operadoras. 
También hay un cambio visible en la mentalidad del hombre que quizás está dis-
puesto a romper los estereotipos y saber que una mujer sí puede manejar bien, que 
puede ser una excelente montacarguistas, que somos líderes en negociación con 
países cercanos -tomando en cuenta las habilidades que debemos desarrollar para 
aprovechar la relocalización, Debemos saber que El hombre-camión no siempre es 
hombre”, finalizó.

De esta forma, “debemos instruir a las niñas y jóvenes que tengan interés en las 
STEM, guiarlas con la orientación vocacional correcta, y ampliar nuestro panora-
ma”, complementó.

Dinorah Gonzalez, branch manager de Fast Forward. Así, y sólamente así, lograre-
mos aprovechar los beneficios del Segundo Milagro Mexicano con todo el capital 
laboral y humano que las mujeres aportan.

Mujeres en la relocalización del 
modelo industrial en México

Omar Cruz
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Crecimiento positivo en el 2024 para 
el sector inmobiliario: Tinsa México

De acuerdo con el estudio Perspectivas del 
Mercado Inmobiliario 2024 de Tinsa Mé-

xico, se espera que en el 2024 la industria in-
mobiliaria tenga un buen crecimiento, pero sin 
dejar de lado los retos que se pueden convertir 
en oportunidades, el segmento de interés so-
cial ha caído en los últimos años y esto también 
se refleja en la disminución de la colocación 
de hipotecas. La inversión en el nearshoring, 
turismo e infraestructura serán clave para 
impulsar el crecimiento en la demanda de los 
segmentos de interés social y medios. 

“De acuerdo con la Asociación Mexicana de 
Fibras Inmobiliarias (AMEFIBRA) reciente-
mente han llegado 500 empresas atraídas 
por el nearshoring a México, impulsando la 
demanda de espacios industriales. Y, como 
históricamente ha sucedido, la vivienda si-
gue al empleo, por lo que, al detonar estos 
polos industriales y laborales, se impacta 
todo el desarrollo residencial y de la industria 
en general”, señaló Justino Moreno, Chief 
Data Officer de Tinsa México.

Por otra parte, la demanda se mantiene en 
constante crecimiento con nuevos nichos y 
oportunidades, como son:

Las familias cambiaron. De acuerdo con el Ins-
tituto de Investigaciones Sociales, actualmen-
te existen 11 tipos de familias en México, ahora 
la familia tradicional representa solo el 25.8%. 

Estas cifras permiten detectar que la deman-
da se va transformando y las necesidades en 
la vivienda cambiando. Por ejemplo, vemos un 
importante crecimiento en los petlovers, en la 
actualidad 7 de cada 10 hogares mexicanos tie-
nen una mascota, por lo que es importante ge-
nerar espacios para atender las necesidades 
de estos nuevos miembros de la familia.

Incremento del turismo. Durante 2023, México 
recibió más de 40 millones de turistas inter-
nacionales, con un gasto promedio de mil 155 
dólares, lo que representa un incremento de 
más del 25.7% con respecto al 2019. Esto ge-
nera una alta expectativa para atender a los 
turistas que buscan experiencias alternativas 
a las tradicionales en hoteles, por lo cual, las 
inversiones en el desarrollo de propiedades in-
mobiliarias resultan atractivas.

Sostenibilidad. Existe una creciente conscien-
cia en la sociedad acerca de la importancia del 
medio ambiente. Es así como el diseño y cons-
trucción sustentables seguirán siendo rele-
vantes en este 2024, cuidando factores como 
el aire, agua, materiales, movimiento, confort 
térmico, iluminación, sonido y comunidad. 
Esto también impulsado por productos finan-
cieros, como las hipotecas verdes.

Impulso en el uso de aplicaciones del Big Data. 
El análisis de datos ayudará a tener una mejor 
toma de decisiones, ya que el análisis predic-

tivo puede inferir el comportamiento del mer-
cado inmobiliario y con ello los precios de las 
propiedades en el futuro.

Uso de inteligencia artificial. La IA apoya la 
precisión y velocidad incluyendo la automa-
tización de patrones y personalización de 
ofertas de propiedades. El análisis de sen-
timiento que se usa para analizar la opinión 
de los clientes sobre diferentes propieda-
des y zonas; así como la integración de da-
tos de diferentes fuentes, incluyendo redes 
sociales, sensores y dispositivos móviles, 
proporciona a las empresas una visión más 
completa del mercado inmobiliario y de las 
preferencias de los clientes.

“Si bien el mercado está reconfigurándose, su 
evolución abre grandes oportunidades para 
el desarrollo inmobiliario. Invertir en ladrillos 
sigue siendo buen negocio, siempre y cuando 
vaya acompañado de un análisis profundo y 
recurrente de la oferta y demanda para alinear, 
no solo los productos, sino las estrategias”, 
continuó Justino.

“El mercado inmobiliario es cíclico, cerramos 
un 2023 moderadamente estable, que nos abre 
paso a un 2024 desafiante, en el que el reto es 
subir la curva de demanda para seguir impul-
sando a la segunda industria de mayor aporta-
ción al PIB de México: el sector inmobiliario”, 
concluyó.
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V7 300

V7 TRIBLADE

Imagen 1 Ejemplificación de VELTIA V7 ambos modelos.

¿Cómo funciona el secador 
de manos VELTIA?
El Veltia New Generation Hand 
Dryer V7 funciona mediante 
una exclusiva aplicación de 
microcorrientes de aire a alta 
velocidad que desprenden 
el agua de las manos en 
un tiempo mínimo de 6 a 
15 segundos para dejar las 
manos completamente secas 
y sin necesidad de moverlas.  
(Imagen 1)

¿Qué tecnología tienen los 
secadores?
Los secadores cuentan con 
tecnología antisalpicadura 
patentada que atrapa el agua 
de las manos y no chorrea. 
Tecnología Zerosmell la cual 
mejora la calidad del aire 
y reduce los malos olores 
con la máxima eficacia, 
están fabricados con un 
antibacteriano llamado 
Microban, impidiendo la 
proliferación de bacterias 
durante toda la vida útil del 
producto.
Son los secadores más 
ecológicos del mercado por 
su  bajo consumo energético 
de esta manera, ayudamos a 
proteger el medioambiente. 

¿Cuál es la innovación de la 
marca europea?
Desde hace un año VELTIA 
lanzó al mercado el VFUSION, 
y ha tenido gran aceptación 
por lo que ahora lo traemos 
al mercado mexicano para 
explotar todo su potencial.  
Es el secador de manos con la 
mayor tecnología del mercado. 
cuenta con dos modos de uso, 
dos salidas de aire, cuenta con 
un Sistema de Amortiguación 
del sonido que lo hace ideal 
para uso en hoteles y baños 
públicos. Sin dejar a un lado 
su hemoso diseño, tamaño y 
personalización con 16 colores.

 Desde Barcelona, España llegan los secadores 
de manos VELTIA los más potentes y vanguardistas 
del mercado europeo, en México. Los modelos V7 300 
y V7 TRIBLADE han entrado al mercado con un gran 
recibimiento debido a su singular innovación y diseño. 

Los secadores de manos VELTIA son los más potentes 
y vanguardistas del mercado europeo, en México, 
han entrado al mercado con un gran recibimiento 
debido a su singular innovación y diseño. Tienen como 
características principales: ser de bajo consumo y contar 
con un sensor de movimiento, de esta manera unicamente 
encienden cuando es necesario. Además los secadores 
Veltia son ultra-rápidos secan entre 6 a 15 segundos 
segun el modelo, y sin necesidad de mover las manos. 

veltia.com.mx  tel. 55·5605·3214

SECADORES ULTRÁPIDOS

La tecnología líder del mercado, 
amigable con el medio ambiete.
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Desafío Financiero: CETES
versus Crowdfunding Inmobiliario

En el panorama financiero actual surge un 
debate entre dos opciones de inversión 
atractivas: los Certificados de la Tesorería 
de la Federación (CETES) y el crowdfunding 
inmobiliario. Ambas alternativas presentan 
características únicas y atractivas para los 
inversionistas, generando un interés signifi-
cativo en la comunidad financiera.

Los CETES, conocidos por su seguridad y 
respaldo gubernamental, ofrecen un retor-
no estable, aunque moderado, considerados 
tradicionalmente como una opción conser-
vadora. Estos certificados son instrumen-
tos de inversión de bajo riesgo porque repre-
sentan deudas del gobierno. Se emiten en 
plazos de 28 días, 1 mes, 3 meses, 6 meses 
y 1 año, y de acuerdo con el Banco de México 
(Banxico), la tasa de interés de referencia se 
encuentra en 11.25%.

No obstante, la evolución del mercado fi-
nanciero ha generado una mayor apertura 
hacia alternativas que buscan un equilibrio 
entre la estabilidad y la posibilidad de ren-
dimientos más atractivos. Aquí es donde el 
crowdfunding inmobiliario ha ganado terre-
no, al brindar oportunidades de inversión en 
proyectos inmobiliarios, permitiendo a los 
inversionistas participar en el mercado de 
bienes raíces de manera más accesible. 

La tasa de rendimiento compuesto se en-
cuentra entre el 14% y 18%, y en algunos 
casos hasta el 25%, con un retorno por con-
cepto de rentas de alrededor de 8% anual y 
plusvalía que va del 7% al 10%, según el in-
mueble, informó Iván Carmona, cofundador 
de 100 Ladrillos, plataforma de crowdfun-
ding inmobiliario.

“No solo obtienes la plusvalía que varía según 
la inflación, la ubicación de la propiedad y el 
paso del tiempo, sino también la renta anual 
que cobras, con incrementos de hasta 8% 
en los contratos”, señaló el ejecutivo.

Inversión Inmobiliaria
El crowdfunding inmobiliario permite a in-
versores participar en proyectos con mon-
tos accesibles; ha capturado la atención de 
aquellos que buscan diversificar sus inver-
siones y acceder al mercado de bienes raí-
ces sin la necesidad de grandes capitales, al 
mismo tiempo, obtener rendimientos más 
elevados, explicó Carmona.

Resaltó que 100 Ladrillos ofrece a los inver-
sores la posibilidad de distribuir sus fondos 
en varios proyectos, y con ello, reducir el 
riesgo asociado a la volatilidad de un solo, 
además de proporcionar información de-
tallada sobre cada uno de los proyectos. 

También, cuenta con la licencia que otorga 
la Comisión Nacional Bancaria de Valores, lo 
que brinda el nivel de vigilancia que tienen los 
bancos, con mayor seguridad en la inversión.
 
“Creemos en la democratización de la inver-
sión inmobiliaria. Queremos que cualquier 
persona tenga la oportunidad de participar 
en proyectos sólidos y contribuir al desarro-
llo de bienes raíces en México”, aseguró.

Entre las nuevas propiedades, destaca la 
Torre Guardabox con un rendimiento que 
supera el de los CETES, la cual apuesta a 
conseguir una plusvalía cercana al 15%. Se 
trata de un inmueble tipo mixto: industrial 
y oficinas, con un esquema de renta de bo-
degas ubicado en Guadalajara, lo que genera 
un gran impacto en el mercado de distintos 
sectores como el e-commerce, minoristas, 
logística de entregas de última milla, entre-
tenimiento y alimentos, entre otros. 

En un entorno financiero en constante evo-
lución, la elección entre CETES y Crowdfun-
ding Inmobiliario dependerá de la estrategia 
individual de cada inversionista. La seguri-
dad tradicional vs las oportunidades inno-
vadoras, ofrecen a los inversores opciones 
diversas para equilibrar sus carteras y alcan-
zar sus metas financieras. 
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La revolución de los 
desarrollos verticales 
en Tijuana y sus 
beneficios para la vida 
urbana

El crecimiento constante de la población mundial impulsa la necesidad de 
implementar desarrollos urbanos verticales, una tendencia que está toman-
do lugar en las grandes ciudades del mundo y Tijuana es una de ella. Estas 
residencias verticales ayudan a  aprovechar de manera eficiente los territo-
rios urbanos.

Los desarrollos verticales en Tijuana incorporan espacios verdes y áreas 
para la movilidad, siguiendo el ejemplo de grandes ciudades del mundo con 
sus imponentes rascacielos. Un claro ejemplo de este concepto es The Land-
mark Tijuana, un complejo de usos mixtos que incluye departamentos, 
un centro comercial y un hotel, transformando el estilo de vida de sus 
habitantes.

Este enfoque busca dar vida a los espacios urbanos, mejorando las experien-
cias diarias y elevando la calidad de vida, al mismo tiempo que fomenta la 
convivencia comunitaria. La contribución positiva a la transformación conti-
nua de Tijuana es innegable; aquellos que invierten en desarrollos como The 
Landmark forman parte de la transformación hacia el futuro de la ciudad.

Sin embargo, el cambio cultural es un reto importante, especialmente en la 
percepción de las familias mexicanas acerca de vivir en edificios de gran al-
tura. La conexión con la tierra y el espacio propio es una parte integral de la 
vida, pero desarrollos como The Landmark están cambiando esa perspecti-
va. Su diseño arquitectónico detallado, acabados de alta gama y amenidades 
a poca distancia ofrecen una nueva forma de vida, similar a las grandes ciu-
dades cosmopolitas.

La vivienda vertical es una oportunidad para revolucionar la experiencia de 
vivir en Tijuana. Con un enfoque en la sostenibilidad, accesibilidad y calidad 
de vida, estos edificios verticales están dejando una marca positiva en la 
evolución de la ciudad y en la forma en que las familias mexicanas conciben 
sus hogares.

Andrés Martínez, Director de 
Marketing GFA, Grupo Inmobiliario
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Se completa el primer edificio de 3 pisos impreso en 3D 
en América del Norte, que incluye un sótano 

Mientras que una parte significativa de 
los edificios impresos en 3D en todo 

el mundo consiste actualmente en estruc-
turas de un solo piso, el impulso hacia una 
mayor accesibilidad en la vivienda también 
ha significado un enfoque en la construc-
ción de edificios de más pisos. Es importan-
te destacar que aproximadamente el 50% 
de todas las viviendas unifamiliares cons-
truidas en los estados Unidos tienen dos 
pisos o más. 

La empresa que ha estado empujando los 
límites de la tecnología de impresión 3D 
en este sentido en América del Norte es 
nidus3D, con sede en Canadá, que comple-
tó el primer edificio de 2 pisos impreso en 
3D en América del Norte en 2022. Ahora, 
superando su propio récord, nidus3D ha 
terminado la construcción de un edificio 
de 3 pisos impreso en 3D cerca de Toronto, 
con una superficie de 420 m2 (4,500 pies 
cuadrados), utilizando una impresora de 
COBOD Internacional.

La casa se erige majestuosamente en 3,5 
pisos, aproximadamente 12.5 metros (41 
pies) desde la base hasta el techo, de los 
cuales 3 pisos completos fueron impresos 
en 3D en concreto real utilizando materia-
les de origen local. Lo que distingue sin 

más este proyecto es la inclusión del pri-
mer sótano impreso en 3D del mundo, un 
elemento común en muchas viviendas de 
América del Norte. A diferencia de los só-
tanos tradicionales que generalmente se 
vierten en el lugar, este sótano se imprimió 
colocando la impresora 3D directamente 
dentro de la excavación. El resultado es un 
sótano fácilmente accesible con salida al 
exterior.

El cofundador de nidus3D, Hugh Roberts, 
expresó un inmenso orgullo en su logro: 
“nidus3D se enorgullece de ser el primero 
en América del Norte en construir con éxi-
to una estructura de tres pisos, incluido el 
sótano en el subsuelo, en concreto impre-
so en 3D. Este proyecto demuestra lo que 
se puede lograr al combinar la experiencia 
líder en la industria de nidus3D y la inge-
niería con la tecnología de impresión 3D de 
primera categoría”.

El proyecto en Ontario incluye el primer 
sótano impreso en 3D del mundo, comple-
tado colocando la impresora dentro de la 
excavación.

El exterior del Proyecto luce un acabado de 
ladrillo tradicional, armonizando la tecno-
logía moderna con la estética clásica del 

vecindario. Aloja cuatro departamentos; 
dos suites están enclavadas en el sóta-
no, mientras que las otras dos ocupan el 
edificio principal, formando viviendas se-
mi-acopladas que se extienden hasta el te-
cho de estructura de acero. Los inquilinos 
del proyecto se mudarán a finales de 2024.

Philip Lund-Nielsen, cofundador y director 
de América de COBOD, comentó desde las 
instalaciones de COBOD en Miami, florida: 
“Nos sentimos muy orgullosos de ver a ni-
dus3D superar su propio récord al impri-
mir en 3D el primer edificio de tres pisos 
en nuestro hemisferio, un logro que otros 
clientes de COBOD fuer a de América del 
Norte también han alcanzado anteriormen-
te. Completar el primer sótano impreso en 
3D a nivel mundial es otro logro impresio-
nante que solo amplifica el potencial de la 
tecnología para transformar la construc-
ción, y observamos con orgullo que varios 
de nuestros clientes están siendo pioneros 
en lo que se puede lograr con la tecnología 
de impresión 3D”.

El Proyecto tiene una superficie total de 
420m2 (4,500 pies cuadrados), que incluye 
dos suites en el sótano y dos viviendas se-
miacopladas.
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Por qué invertir en Florida en el mercado de la 
construcción es una buena idea: Ventajas para 
constructores y fabricantes de materia prima

El mercado de la construcción en Florida presenta una serie 
de ventajas únicas para inversores, constructores y fabri-

cantes de materiales. Con un clima favorable durante todo el 
año y una economía en constante crecimiento, Florida se ha 
convertido en un destino atractivo para la inversión en proyec-
tos de construcción residencial, comercial e industrial.

Oportunidades de crecimiento

Florida continúa siendo uno de los estados con mayor creci-
miento demográfico en los Estados Unidos. Este incremento 
de la población conlleva una demanda constante de nuevas vi-
viendas, oficinas y locales comerciales. Para los constructores 
y desarrolladores, esto se traduce en una oportunidad continua 
de negocios y crecimiento.

Mercado diversificado

Florida ofrece un mercado diversificado que abarca desde lujo-
sas residencias y complejos turísticos hasta proyectos comer-
ciales y desarrollos industriales. Esta diversidad permite a los 
inversores y constructores especializarse en nichos específi-
cos o explorar diferentes segmentos del mercado.

Ventajas para fabricantes de materia prima mexicanos

Para los fabricantes mexicanos de materia prima y productos 
finales utilizados en la construcción, Florida representa una 
puerta de entrada al mercado estadounidense. La proximidad 
geográfica y los acuerdos comerciales entre México y Estados 
Unidos facilitan la exportación e importación de materiales, re-
duciendo costos logísticos y mejorando la competitividad.

Productos finales creados en México

Los productos finales creados en México, como azulejos, ven-
tanas, puertas y otros materiales de construcción, tienen la 
oportunidad de destacar en el mercado de Florida gracias a 
su calidad y diseño. La preferencia por productos únicos y de 
alta calidad puede abrir un nicho importante para los productos 
mexicanos en este mercado.

Bahía International Realty: Su socio para entrar en el 
mercado de Florida

Para los constructores y fabricantes interesados en explorar 
las oportunidades de inversión en Florida, trabajar con un socio 
local experimentado puede marcar la diferencia. Bahía Interna-
tional Realty, con su profundo conocimiento del mercado local 
y su red de contactos, se posiciona como el aliado ideal para 
aquellos que deseen entrar en este dinámico mercado.

Al asociarse con Bahía International Realty, los inversores y em-
presas pueden beneficiarse de una amplia gama de servicios, 
desde la búsqueda de propiedades hasta el asesoramiento en 
la gestión de proyectos y la comercialización de materiales de 
construcción. La firma se dedica a proporcionar una experien-
cia personalizada y enfocada en los objetivos específicos de 
cada cliente.

Contacto: Para explorar las oportunidades de inversión en el 
mercado de la construcción de Florida y aprender más sobre 
cómo Bahía International Realty puede ayudarle a lograr sus ob-
jetivos, no dude en contactarlos. Puede llamar al +1(813)841-5341 
o enviar un correo electrónico a laleman@bahiainternational.
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com. También puede visitar la página web https://invier-
ta-en-usa.com/ para obtener más información.

No deje pasar esta oportunidad y sea parte de los inversores 
visionarios que saben dónde y cuándo invertir. En Bahía In-
ternational Realty, entendemos que el éxito de su inversión 
no solo depende de la calidad de los materiales o de la inno-
vación en el diseño, sino también de la elección inteligente 
del lugar y los socios adecuados. Nos comprometemos a 
acompañarlo en cada paso del proceso, desde la selección 
del terreno ideal hasta la conexión con los constructores 
locales más confiables y competentes con quienes pueda 
asociarse.

Al elegir a Bahía International Realty, está optando por un 
equipo que no solo entiende el mercado de Florida, sino que 
también valora y promueve el éxito de sus clientes. Nuestro 
objetivo es convertir su visión en realidad, asegurando que 
cada aspecto de su inversión sea manejado con profesiona-
lismo y dedicación.

En un mercado tan competitivo y dinámico como el de Flori-
da, contar con el aliado correcto es crucial. Permita que Ba-
hía International Realty sea ese aliado, guiándolo hacia las 
mejores oportunidades y facilitando su entrada al mercado 
con confianza y seguridad. Contacte hoy mismo y comience 
su viaje hacia el éxito en la inversión en construcción. Sea 
parte de una historia de éxito; su futuro en el mercado de 
Florida comienza aquí.

Louis J Aleman
Realtor Certificado del Estado de la Florida
Bahia International Realty
+1(813)841-5341 Whatsapp (USA)
https://invierta-en-usa.com/
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Semblanza  
Arq. Enrique Macotela 
Arquitecto Responsable de University 
Tower® 

Enrique Macotela (“Maco”) es el arquitecto 
responsable de University Tower®, el rascacielos 
residencial más alto del corredor Paseo de la 
Reforma, proyecto a cargo de desarrolladora del 
parque ® 

Como miembro del equipo de del parque ®, Maco 
está al frente de diversos desarrollos de vivienda 
media, proyectos residenciales y de oficinas, como 
Puerta Alameda, Agwa Bosques y Querétaro 
Empresalia, entre otros.  

 

Previamente, “Maco” se desempeñó como Director de Estrategia de Producto en 
EBRICKS.COM, INC. Y CEPHREN, INC., empresas inmobiliarias basadas en Nueva York, Estados 
Unidos, donde estuvo a cargo de la coordinación y desarrollo de estrategias de marketing y 
posicionamiento.  

Fue también Socio Fundador del despacho Liwerant, Macotela, Serrano Arquitectos, con 
sede en la CDMX, donde estuvo dedicado al diseño arquitectónico, construcción y dirección 
de más de 100 proyectos, entre los que destacan el diseño arquitectónico y el programa de 
coordinación de residencias adscritas a la Embajada de Estados Unidos en México.  

“Maco” es arquitecto por la Universidad Iberoamericana y cuenta con una Maestría en 
Administración de Empresas por la Universidad de Harvard.  
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Durante su participación en la inauguración 
del Foro Empresarial: Realidades, amenazas y 
ventajas del Nearshoring, Guillaume Duverdier, 
presidente de la Cámara de Comercio e Indus-
tria Franco Mexicana Capítulo Noreste y CEO de 
Heineken México, indicó que: “El nearshoring ha 
tomado gran relevancia por el impacto que re-
presenta para el país, los Estados y las comuni-
dades en general, y la región Noreste en particu-
lar”. En los últimos dos años se ha hablado con 
mayor frecuencia sobre el fenómeno del nears-
horing y ante los nuevos proyectos de desarrollo 
que se han planteado después de la pandemia, 
el tema se ha posicionado como un impulsor 
fuerte de la economía. “Sobre este tema, México 
tiene claramente una oportunidad única a apro-
vechar por su posición geográfica privilegiada 
(cerca del primer mercado mundial y todo lo 
que se le puede ofrecer), pero hablar de near-
shoring como una acción sólo de reubicación o 
relocalización de las empresas sería simplista. 
Más allá de la geografía, hay diferentes factores 
que este fenómeno impactará, tales como mano 
de obra, disponibilidad de insumos, recursos 
nacionales, infraestructuras, así como el de-
sarrollo tecnológico y las condiciones sociales, 
políticas y económicas que se pueden ofrecer”, 
agregó.Asimismo, el presidente de la Cámara 
de Comercio e Industria Franco Mexicana Capí-
tulo Noreste señaló que: “El nearshoring es una 
oportunidad única de crecimiento económico 
para Nuevo León, pero también representa de-
safíos importantes que necesitan inversiones y 
adaptaciones en el tejido económico local”.

Durante la inauguración, Guillaume Duverdier 
estuvo acompañado por Zelina Fernández, di-
rectora de Index Nuevo León, Claire Barnouin, 
directora de la Cámara de Comercio e Industria 
Franco Mexicana Capítulo Noreste, Ana Isabel 
González, diputada local del congreso del es-
tado de Nuevo León, José Natividad González 
Parás, exgobernador de Nuevo León y Guillaume 
Pierre, cónsul general de Francia en Monterrey.

En su oportunidad, los organizadores agrade-
cieron a EGADE Business School del Tecnológi-
co de Monterrey, que brindó el espacio para la 
realización del evento, los patrocinadores San-
tos & Becker, JA Del Río, Mazars, Thomson Re-
uters, Intercam Banco, Heineken, Oxxo Nichos, 
FINSA, Theurel & Thomas, Grupo Prodensa, 

Beyond 3PL, Citius AG, y a su aliado estratégico 
Index Nuevo León.

Por su parte, Zelina Fernández, directora de In-
dex Nuevo León destacó que México se encuen-
tra en uno de sus mejores momentos al cerrar 
el año 2023 con un crecimiento económico del 
3.1% de acuerdo a datos del INEGI. “Más que op-
timismo, los datos duros demuestran que la eco-
nomía tiene un sólido avance y hay un buen dina-
mismo, motivo por el que este año el crecimiento 
podría volver nuevamente a sorprender al alza y 
con un ritmo más acelerado”; puntualizó.

De acuerdo al Banco Interamericano de Desa-
rrollo (BID), agregó la directora de Index Nuevo 
León: “México podría ser la nación latinoame-
ricana que más se beneficie con la llegada del 
nearshoring, lo cual ya se está viviendo en Nue-
vo León con la captación de nuevas inversiones 
y expansiones de la industria ya existente”. De 
igual forma, Fernández destacó algunos datos 
relevantes de esta ciudad industrial, mencio-
nando que Monterrey es líder a nivel nacional en 
la producción manufacturera por valor de pro-
ducción y valor de ventas. Los establecimientos 
con programa IMMEX manufacturero emplean 
más de 338 mil personas, lo que representa 18% 
de los empleos formales. Las exportaciones de 
la entidad al cierre de 2023 se ubicaron en más 
de 56 mil millones de dólares y de las cuales la 
industria manufacturera de exportación obtuvo 
un valor de más de 42 mil millones de dólares, 
representando el 75% de las exportaciones to-
tales.

Finalmente, Zelina Fernández mencionó que: 
“Las industrias clave como la manufactura avan-
zada, la tecnología de la información, electromo-
vilidad, industria 4.0 y los servicios empresariales 
han encontrado en Nuevo León un terreno fértil 
para el crecimiento y la eficiencia operativa”.

Posteriormente Guillaume Pierre, cónsul ge-
neral de Francia en Monterrey quien mostró su 
beneplácito por participar en el Foro, y desta-
có el importante rol de la Cámara de Comercio 
e Industria Franco Mexicana, en particular del 
Capítulo Noreste. De igual forma, indicó que el 
Estado de Nuevo León cuenta con la presencia 
de más de 50 empresas francesas que generan 
más de 25 mil empleos (posiblemente alrededor 

de 30 mil). Añadió que más empresas francesas 
están migrando a Nuevo León (entre ellas algu-
nas autopartistas) para aprovechar las oportuni-
dades económicas de la región y que hay algunos 
proyectos a concretar en los próximos meses de 
implantación de empresas francesas en Nuevo 
León.

El programa del Foro Empresarial: Realidades, 
amenazas y ventajas del Nearshoring incluyó también 
la conferencia “Nearshoring en México: Oportunida-
des y Retos” impartida por Alejandro Delgado, Socio 
Principal de JA Del Río.

Posteriormente se realizó el Panel: El efecto 
Nearshoring en México: ¿pasajero o duradero? 
con la participación de Alejandro Garza, CIO de 
Aztlan Equity Management, René Lankenau, 
Fundador de Whitepaper, Horacio Arredondo, 
Decano de EGADE Business School del Tecnoló-
gico de Monterrey, Alejandro Fajardo, Economic 
Research Deputy Director de Intercam y Betsy 
Rocha, Funcionaria del Gobierno de Monterrey.

“Nuevas reglas en el Comercio Global y su impac-
to en el Nearshoring” fue la conferencia de Jorge 
Javier, Senior Solution Consultant de Thomson 
Reuters, que dio paso a la participación de Luis 
Ángel Guerra Hurtado, representante de Oxxo 
para hablar sobre “Oxxo en tu empresa”.

El segundo panel de especialistas se tituló De-
sarrollo de infraestructura y servicios que fue 
integrado por Álvaro Leite, CCO de Grupo OMA/
VINCI, Miguel Cavazos, Socio Director, Oficina 
Monterrey de Citius AG, Mónica Martínez, Direc-
tora de Innovación de Vector Casa de Bolsa, Zeli-
na Fernández, Directora de Index Nuevo León y 
José Natividad González Parás, Ex Gobernador 
de Nuevo León.

La conferencia “Implicaciones fiscales del Near-
shoring: aspectos a considerar” la impartió Ro-
berto Cantú Reyna, Socio de Impuestos y Movi-
lidad Global de Mazars, para dar paso a la sesión 
final del Foro con el Panel: El reto del talento hu-
mano en el que participaron Daniel Ordaz, Fun-
dador de Group Disrupt HR, Óscar Santos, Socio 
de Santos & Becker, Marco Hernández, Director 
de Valeo México, Fernando Galán, CEO y Funda-
dor de Beyond 3PL y Carlos Alvarado, VP & Sr 
Partner de Grupo Prodensa.

Foro realidades, amenazas y ventajas Nearshoring Monterrey N.L.
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DEL 9 AL 11 
DE JULIO 2024

expo
Guadalajara

Conozca a 150 proveedores globales en la exposición de

puertas y ventanas  México.

Organized By:

Contact:
www.glasstechmexico.com info@glasstechmexico.com

PASE GRATUITO PARA
VISITANTES

MEDIA PARTNERS



w w w . w o r l d c o n s t r u c c i o n . m x

2 8  |  R e v i s t a  W o r l d - C o n s t r u c c i o n 



M A R Z O  |  2 0 2 4  |  2 9



w w w . w o r l d c o n s t r u c c i o n . m xw w w . w o r l d c o n s t r u c c i o n . m x

3 0  |  R e v i s t a  W o r l d - C o n s t r u c c i o n 



ESTAMOS ORGANIZANDO UNA

MACRO VENTA ONLINE
ASI COMO UNA

EXPO INMOBILIARIA 

WWW.
COLDSALE.
COM.MX 

WWW.WMKTO.COM.MX  este año cumplimos 25 años 
de constituidos. Lo celebramos organizando 101 ex-
pos presenciales. Expos inmobiliarias en las princi-
pales ciudades del pais. Cancun, Mérida, Los Cabos, 
Cdmx, Guadalajara, Monterrey, Queretaro. Sábado 22  
de junio en el hotel barcelo reforma cdmx se llevara a 
cabo nuestra expo inmobiliaria.

Estamos organizando festivales de vino en valquirico, 
valle de bravo, tepoztlán, chapala, patzcuaro. Con la 
finalidad de captar clientes potenciales para el sector 
inmobiliario. Festivales de cortes y carnes. Expos de 
mascota, chocolate & café. Expos de turismo

WWW.COLDSALE.COM.MX  es una macro venta onli-
ne que se llevara a cabo en todo el territorio nacional. 
Desde tijuana hasta quintana roo. De lunes a domingo.  
Es una  avanzada para promover las diferentes expos 
presenciales con un año de anticipacion y posterior al 
evento con el fin de brindar difusion.

WWW.EXPOBARCELO.COM  se llevara a cabo el dia 
sabado 22 de junio en el hotel Barcelo Reforma de la 
Ciudad de México. R.S.V.P

Hemos invitado a los nomadas digitales de silicon va-
lley en los estados unidos. Desarrolladores de App’s, 
Fintech, Ia.

Pensionados, jubilados, retirados de canada que bus-
can destinos con climas agradables de mar o montaña.

Inversionistas de estados unidos, canada, mexico, ja-
pon, españa, emiratos arabes. Autoridades, bancos, 
prensa, medios. 

Asi mismo la expo involucra el sector de la construc-
cion, materiales, sistemas de pago, credito.

Diseño de interiores, iluminacion, articulos para el hogar.

SUPRATERRAEXPO.COM es la expo! Hemos invitado 
cerca de 4,500 desarrollos inmobiliarios en toda la 
republica mexicana. Se parte de este magno evento .
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Heidelberg, Alemania - febrero de 2024 – en 
un logro histórico para la industria de la cons-
trucción en 3D, PERI 3D Construction anuncia 
la finalización del edificio impreso en 3D más 
grande de Europa: el centro de datos Wave 
House en Heidelberg, Alemania. El edificio es 
también uno de los primeros y más grandes del 
mundo hechos con la tecnología de impresión 
de construcción en 3D.

En la ceremonia de inauguración hace unas 
semanas, la realización del proyecto fue cele-
brada con la entrega de llaves a los nuevos 
ocupantes, IT Heidelberg, en presencia de 
socios del proyecto, el alcalde y una amplia 
variedad de representantes de los medios 
de comunicación.

Debido a la ausencia típica de ventanas y gran-
des aberturas en todas o en las áreas princi-
pales de los centros de datos, por razones de 
seguridad y otras, estos tienden a lucir bastan-
te monótonos y poco inspiradores. Mientras 
estos centros de datos se ubiquen lejos de 
las ciudades, este problema quizá no sea tan 
importante, pero la tendencia a ubicarlos más 
cerca de los usuarios y, por lo tanto, en áreas 

suburbanas y ciudades, ha creado la necesidad 
de hacer que sean más atractivos visualmente.

Este es un desafío que en el Proyecto de Hei-
delberg fue resuelto por los arquitectos SSV y 
Mense Korte al darle a las paredes un diseño 
ondulado, una característica de diseño que 
también dio nombre al edificio: The Wave Hou-
se. Dichas paredes con diseño ondulado no 
podrían haberse realizado utilizando métodos 
de construcción convencionales, así que en 
cambio se utilizó la tecnología de impresión de 
construcción en 3D debido a la libertad de di-
seño que ofrece este método de construcción.

En el evento de entrega, el Dr. Fabian Me-
yer-Brötz, director general de PERI 3D Cons-
truction, comentó sobre el proyecto: “Estamos 
muy orgullosos de haber realizado nuestro edi-
ficio más grande hasta la fecha con este pro-
yecto. No solo por su tamaño, sino especial-
mente debido a la forma especial y al diseño 
paramétrico utilizado, que documenta la 
inmensa libertad de diseño de la tecnología 
de COBOD”.

Las dimensiones del edificio, que abarcan 600 

m2 (aproximadamente 6,600 pies cuadrados), 
con medidas de 54 metros (177 pies) de lon-
gitud, 11 metros (36 pies) de ancho y 9 metros 
(30 pies) de altura, se lograron con las paredes 
impresas en tan solo 140 horas. Esto equivale a 
una tasa de eficiencia de 4 metros cuadrados 
por hora, destacando la rápida ejecución de la 
tecnología de impresión de construcción 3D.
Hans-Jörg Kraus, socio gerente de KRAUS 
GRUPPE Heidelberg, también comentó sobre 
la eficiencia económica lograda mediante la 
impresión de construcción en 3D: “No puedo 
decirte cuánto habría costado hacer el centro 
de datos de manera convencional. La impre-
sión de construcción en 3D hizo que este pro-
yecto fuera económicamente viable”. 

Henrik Lund-Nielsen, fundador y director ge-
neral de COBOD International, compartió su 
entusiasmo: “Este centro de datos sirve como 
testimonio de las capacidades avanzadas de la 
tecnología de COBOD, demostrando la posibi-
lidad de nuestra tecnología de ofrecer no solo 
edificaciones residenciales, sino también edi-
ficios de varios pisos y estructuras complejas, 
incluyendo espacios de oficinas, almacenes y 
centros de datos”.

Heidelberg inaugura el 
edificio impreso en 3D 
más grande de Europa: 
el centro de datos The 

Wave House
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De acuerdo con el Informe de Coyuntura Inmobiliaria 
de Tinsa México, hasta noviembre de 2023 se escritu-
raron más de 44 mil unidades de vivienda nueva y usa-
da, manteniéndose como el Estado más dinámico en 
cuanto a desplazamiento de vivienda en el país, con el 
11.4% del volumen de créditos hipotecarios colocados 
a nivel nacional.

En el cuarto trimestre del 2023 se desplazaron más de 
6,965 unidades de vivienda nueva, concentrando los 
municipios de Monterrey, Juárez y García el 46% de 
estas ventas, es decir 3,244 unidades. La variación ge-
neral fue de 6.8% trimestral, pasando de 6,520 a 6,965 
en el actual periodo.

Las unidades vendidas se distribuyeron en 4 segmen-
tos, los del segmento social equivalen al 56%, 23% al 
Medio, 19% al Residencial y 2% al Residencial Plus / 
Luxury.

En el periodo se registraron 46,531 unidades disponi-
bles en la Zona Metropolitana de Monterrey, quedando 
un total de 449 proyectos activos, distribuidos en di-
versos segmentos económicos. “Los proyectos de tipo 
social representaron un 20% de la oferta, el segmento 
Medio un 27%, y el Residencial / Residencial Plus 43%y 
Luxury con el restante 10%; lo que denota un mercado 
sumamente equilibrado”, comentó Jesús Orozco de la 
Fuente, Director General de Tinsa México.

Se observó una variación del 5.1% en los precios de 
venta, con respecto al 3T2023, y del 5.9% en los pre-
cios por m2. Los segmentos Sociales presentan 
un promedio de $10,415/m2, el segmento Medio de 
$19,796, el Residencial y Residencial Plus de $56,621 y 
el Luxury de $108,521/m2. En general la zona presenta 
una variación anual del 21.4%.

Para mayor información consulta el Informe de Coyun-
tura Inmobiliaria de Monterrey aquí.

Nuevo León se 
mantiene como 
el Estado más 
dinámico en 
desplazamiento de 
vivienda en el país



En un avance significativo para el sec-
tor inmobiliario mexicano, la con-
vergencia de la Inteligencia Artificial 

(IA) y la Tecnología está transformando el 
panorama del Crowdfunding Inmobiliario. 
Este enfoque vanguardista busca optimizar 
la toma de decisiones, mejorar la eficiencia 
operativa y ofrecer una experiencia más só-
lida a inversores y desarrolladores. Según un 
informe del World Economic Forum, el PIB 
mundial será un 14% más alto en 2030 como 
resultado de la IA, el equivalente a 15,7 billo-
nes de dólares.

La importancia de la IA en el sector inmobi-
liario abarca desde la creación de renders 
para visualizar un departamento, diseño de 
campañas de marketing, automatización 
de conversaciones, hasta perfilamiento de 
compradores y prevención de fraudes.

Asimismo, resulta de importancia la ciber-
seguridad y la protección de datos, un factor 
que inversionistas y promotores inmobiliarios 
reconocen como uno de los aspectos más im-
portantes al integrar nuevas tecnologías.

“La integración de la IA permite mejorar la 
eficiencia, transparencia y accesibilidad 

para inversores y desarrolladores. La pla-
taforma utiliza algoritmos avanzados para 
analizar datos del mercado inmobiliario, 
evaluar riesgos y prever tendencias, lo que 
brinda a los usuarios una experiencia más 
informada y segura”, informó Iván Carmona, 
cofundador de 100 Ladrillos, plataforma de 
crowdfunding inmobiliario.

Agregó, “La IA no solo agiliza el proceso de 
toma de decisiones, sino que también opti-
miza la asignación de recursos, permitiendo 
a los inversores diversificar sus carteras de 
manera más estratégica”.

El ejecutivo señaló que la IA cumple con las 
siguientes funciones:

1. Análisis Predictivo: La IA utiliza datos 
históricos y actuales para prever ten-
dencias del mercado, ayudando a los in-
versores a tomar decisiones más funda-
mentadas.

2. Gestión de Riesgos Mejorada: Algorit-
mos avanzados evalúan y mitigan los 
riesgos potenciales, brindando una ma-
yor seguridad a los inversores.

3.  Experiencia Personalizada: La IA adapta 
recomendaciones de inversión según el 

La Inteligencia Artificial 
revoluciona el Crowdfunding 
Inmobiliario en México

perfil y objetivos de cada inversor, 
ofreciendo una experiencia más 
personalizada.

4. Eficiencia Operativa: Procesos automa-
tizados reducen tiempos y costos, mejo-
rando la eficiencia tanto para inversores 
como para desarrolladores.

La IA aplicada en el Crowdfunding Inmobi-
liario permite analizar grandes volúmenes 
de datos para identificar oportunidades de 
inversión más precisas, mitigar riesgos y 
mejorar la gestión de proyectos. Además, 
esta tecnología innovadora facilita la perso-
nalización de las ofertas, adaptándose a las 
necesidades específicas de cada inversor.

La implementación de la IA también pro-
mete agilizar los procesos de evaluación de 
proyectos, acelerando la velocidad de finan-
ciamiento y permitiendo una mayor agilidad 
en la ejecución inmobiliaria.

“Nuestra visión es impulsar la transparencia, 
confianza y eficiencia en este sector, pro-
porcionando a nuestros inversores y desa-
rrolladores herramientas avanzadas para 
tomar decisiones informadas”, puntualizó 
Carmona.

w w w . w o r l d c o n s t r u c c i o n . m x
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University Tower® es un proyecto con tradición, historia y 
nuevas propuestas que lo convierten en un edificio icónico 
para la Ciudad de México.

A continuación, te presentamos 10 características desde el 
punto de vista arquitectónico que lo hacen único:

La intersección de dos periodos de la historia urbana de la 
ciudad. University Tower® se localiza en Paseo de la Reforma, 
justamente en el último vértice del trazo urbano colonial de 
la Nueva España y el moderno de la CDMX. Esto permite que 
este emblemático edificio cuente con dos fachadas que dan 
hacia Paseo de la Reforma. La torre está girada aproximada-
mente 45 grados con respecto a Paseo de la Reforma porque 
se ubica paralela al Zócalo. 

Recontextualización de un edificio icónico de la ciudad: The 
University Club. Fundado en 1905, The University Club surgió 
con el objetivo de reunir a universitarios de distintas nacio-
nalidades, en un solo lugar. Su objetivo era compartir ideas, 
disertaciones y tertulias intelectuales. 

En 1932 The University Club mudó su sede a la emblemática 
Casa Gargollo, llamada así en honor a su dueño José Gar-
gollo, quien tras la Revolución Mexicana se vio obligado a 
vender su propiedad. 

Con la construcción de la torre, The University Club busca 

10 características arquitectónicas del nuevo 
rascacielos de la Ciudad de México: University Tower®

volverse más atractivo para una nueva generación de profe-
sionistas y contar con alternativas para ser autosustentable 
económicamente, por ello The University Club contará en el 
edificio con una nueva sede para complementar sus activi-
dades, entre ellas la renta de oficinas y salones.

La torre sigue el estilo de la mejor arquitectura mexicana mo-
derna. Tradicionalmente, las soluciones arquitectónicas in-
ternacionales han resuelto la construcción de edificios altos 
a través de estructuras de acero o concreto, a las cuales se 
les recubre con una fachada cortina de cristal. 

La arquitectura moderna de México, en cambio, marca la ten-
dencia de la tecnónica, que expone los materiales de cons-
trucción. University Tower® es una construcción de concreto 
aparente, que permite que la estructura hable al observador y 
ofrece una fachada de gran riqueza visual a través de claros-
curos, luces y sombras del tipo de las que genera una pérgola.

Una propuesta innovadora en iluminación. A diferencia de 
otros rascacielos en los que se proyectan luces de colores, la 
fachada de la torre está conformada por un juego de rectán-
gulos que podrán prenderse y apagarse con iluminación led 
en diferentes patrones de forma artística. 

El jardín privado más alto de la colonia Juárez. La pandemia 
nos dejó entre sus aprendizajes el valor de convivir con la na-
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turaleza, por ello, la torre contará con el jardín privado más 
alto de doble altura de la colonia Juárez con maravillosas vis-
tas al Paseo de la Reforma. 

Una torre residencial enfocada a la calidad de vida para una 
nueva generación University Tower® está pensada en respon-
der a las necesidades de vivienda de diferentes generaciones, 
por ello ofrece prototipos desde 31 m2, hasta más de 140 m2. 

La riqueza cultural y social de México se construye con la con-
vivencia de comunidades, con diferentes edades y estilos de 
vida, por ello University Tower® incluye amenidades que faci-
litan y enriquecen la vida de sus residentes como: coffee bar, 
cafetería, Studio Kitchen y área de co-working, salón de usos 
múltiples, gimnasio, jacuzzi, vapor y regaderas, entre otros.

Seguridad de clase mundial ante sismos. University Tower® 
está siendo construida de acuerdo con los más altos están-
dares internacionales y con la asesoría de expertos mundia-
les. La estructura del edificio asemeja a los anillos de una 
planta de bambú, lo que le da mayor resistencia y flexibilidad 
ante sismos. Cuenta con uno de los cimientos más profundos 
y resistentes que llegan hasta el fondo del lago sobre el que 
se levanta la CDMX. Hacia abajo tiene 14 sótanos, cisternas 
y pilotes que anclan el edificio a 75 metros de profundidad. 

Estudios de resistencia al viento. El diseño de University 
Tower® también consideró la resistencia al viento. El equipo 
de desarrollo de la Torre realizó diversos estudios con exper-
tos internacionales para medir, entre otras cosas, la resisten-
cia de la cancelería de la fachada, movimiento del inmueble y 
los túneles de viento a nivel de calle. Todo se cuidó para mi-
nimizar cualquier incomodidad por parte de los inquilinos de 
University Tower® y de los peatones que caminen alrededor 
de la misma. 

Estacionamientos ocultos para conservación del rostro 
urbano. La mayor parte de edificios ubicados en la zona de 
University Tower® ofrecen espacios de estacionamiento 
externos al inmueble. En el caso de esta torre se decidió 
construir estacionamientos subterráneos para preservar 
la estética de la zona y evitar estacionamientos visibles 
al exterior. Otra de las propuestas innovadoras de la torre 
es que los estacionamientos no estarán asignados permi-
tiendo elegir el primero disponible.

Enfoque sustentable. University Tower® busca ser un edificio 
ecológico a través de tratamiento de agua pluvial, bajos con-
sumos de energía, un sistema único de ventilación natural y 
seguro y ventanas con doble vidrio templado para la conser-
vación de la temperatura. 

University Tower® contará con 14 elevadores que tendrán 
diferentes recorridos para eficientar el sistema, los que se 
dirigen a los pisos más altos alcanzarán una velocidad de 5 
metros/segundo. Los departamentos habitacionales están 
libres de gas.



Big Data, tema que cobra fuerza 
en el sector inmobiliario en este 2024

Vicaima abre la puerta a las tendencias y nuevas 
perspectivas que la arquitectura, la construcción 

y el diseño pueden revelar este año.

Es un ejercicio común en cualquier sector de activi-
dad: prever macrotendencias, comprender fenóme-
nos y elaborar planes para responder a esas mismas 
expectativas de un futuro cada vez más innovador, 
desafiante y no lineal. Los mundos complementarios de 
la arquitectura, la construcción y el diseño no son una ex-
cepción y son precursores de la audacia y la ruptura de las 
normas, una actitud que los acerca a la frontera entre la 
belleza de la evolución y el poder del cambio.

Como uno de los principales actores europeos en 
el diseño y producción de soluciones de vanguardia 
para puertas interiores, puertas técnicas, marcos, 
armarios, paneles y muebles, Vicaima identifica algu-
nas de las prioridades focales que ya están siendo se-
guidas por los profesionales del sector y cuya relevan-
cia se espera aumente este año.

Un punto será común a todos los sectores: el poder 
transformador de la inteligencia artificial (IA). Ya sea 
en diseño y decoración de interiores o en procesos 
y software constructivos, las tecnologías disruptivas 
influirán en la eficiencia dentro de las diferentes fa-
ses de un proyecto, desde la generación de modelos 
3D, la gestión integrada del proyecto o la selección 
de elementos decorativos, potenciando la creati-
vidad. y singularidad de los espacios combinando la 
capacidad analítica de las herramientas digitales con 
la sensibilidad estética y funcional del insight humano.

¿Cómo podemos ir aún más lejos y entender qué lí-
neas marcarán el futuro de estos sectores? Repasemos 
en detalle las características, conceptos y movimientos 
que prometen hacer de 2024 una era transformadora.
Los factores de sostenibilidad seguirán desempe-
ñando un papel esencial

Este año, la sostenibilidad jugará un papel más allá 
de la elección de un producto decorativo, a través de 
elementos que reflejen el aprecio por la cultura local, 
la proximidad a las comunidades y la consideración 
por las generaciones futuras.

En el sector de la construcción, la inclusión de pro-
ductos con certificación FSC® (Forest Stewardship 
Council®), organización que promueve el manejo fo-

restal responsable, seguirá siendo relevante en dife-
rentes proyectos, manteniendo el atractivo estético y el 
desempeño requerido.

Además, la rehabilitación de los edificios existentes 
cobrará aún más importancia, lo que aumentará el 
valor que puede aportar la restauración del patrimonio 
histórico. En los interiores, el aislamiento térmico será 
clave para reducir el consumo energético, garantizan-
do el confort de los usuarios, manteniendo la prio-
ridad constante de la iluminación natural para los 
usuarios, dando un ambiente cálido y atractivo.

Al mismo tiempo, también será relevante el aisla-
miento acústico, un factor importante cuando el si-
lencio es la respuesta más audible a la demanda ac-
tual de tranquilidad y confort. Entre varios sectores 
en crecimiento, de aquí a 2024 se prevé un aumento 
de las residencias universitarias, cada vez más ne-
cesarias en los centros urbanos, donde la insonori-
zación es fundamental para el confort de los jóvenes 
que utilizan estos lugares para estudiar y trabajar.

Las puertas como elemento fundamental de la per-
sonalización. La selección de estilos, tonos y super-
ficies se ha convertido en un arquetipo que promete 
convertirse en la próxima revolución del diseño. Hoy 
en día existe una creciente demanda de puertas con 
diseños personalizados y acabados adaptados a 
necesidades y estéticas específicas, un factor que 
aprovecha la IA a la hora de analizar datos, estilos de 
vida y preferencias.

Desde la maleabilidad de formas suaves y orgánicas 
hasta colaboraciones audaces entre marcas de in-
dustrias opuestas, 2024 aparece en el horizonte como el 
año ideal para quienes anhelan lo inesperado en una era de 
total libertad y cambio diario.

En este panorama, la autenticidad de las elecciones 
promete revelarse en la elección de los acabados de 
las puertas, desarrollando superficies en las que la 
textura puede ser el factor diferenciador. Dentro de la 
amplia gama de opciones de Vicaima, esta ola creativa 
ya se refleja en la gama de acabados de puertas

Dekordor® 3D, que destacan por su aspecto moderno 
y textura pronunciada. En total, ofrece una exqui-
sita paleta de quince diseños de tendencia, en to-
nos claros y oscuros.

De hecho, es precisamente el efecto de tono y color 
lo que reina en proyectos altamente personaliza-
dos, como la elección de Pantone para 2024, Peach 
Fuzz, traduce en toda su esencia, que puede desta-
car como diferenciador en cualquier decoración. 
Una verdadera invitación a la suave y profunda asi-
milación de espacios acogedores, sintomática del 
dinamismo contemporáneo que abraza la tradición 
histórica con pinceladas vibrantes para un lienzo 
perfecto de cómo será el mañana.

En 2024, los espacios serán cada vez más “nuestros”, 
reflejando la personalidad de quienes los utilizan. En 
edificios destinados a viviendas, hoteles, servicios 
comerciales, sanidad o colegios se destacarán 
los detalles que emanen una sensación familiar 
y acogedora. Para los proyectos que buscan de-
sarrollar ambientes con un concepto a medida, 
una de las muchas soluciones de Vicaima se 
puede encontrar en la gama Armario Transform, 
una oferta altamente personalizada que apela a 
los sentidos y la imaginación de los clientes que 
buscan un toque de exclusividad.

Un enfoque a largo plazo: el creciente fenómeno de 
la construcción resiliente

El enfoque eco-consciente en la construcción de 
espacios será una continuación de lo que han de-
mostrado los últimos años, revelándose en la arqui-
tectura a través de materiales naturales, sistemas de 
reutilización y compromiso ambiental.

Un rumbo definido por opciones sostenibles allana 
el camino para una construcción mejor preparada 
para adaptarse a las exigencias ambientales y a los 
fenómenos climáticos. En la capa anterior a la estéti-
ca, la resistencia y la durabilidad formarán el núcleo de 
cualquier proyecto multifuncional.

Además de la seguridad, el ahorro energético y el ais-
lamiento son requisitos decisivos en la construcción 
de las viviendas y se reflejan en las prestaciones 
técnicas del Portaro® Security RC2 de Vicaima, 
una solución de altas prestaciones que garan-
tiza, en un solo producto, resistencia a la intru-
sión, excelente aislamiento térmico, alto nivel 
de resistencia al fuego y aislamiento acústico, y 
está certificado por organismos internacionales 
acreditados.

w w w . w o r l d c o n s t r u c c i o n . m x
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El cambio climático representa uno de los desafíos más 
significativos que enfrentamos hoy en día, afectando a to-
dos los sectores, incluido el de la construcción. Las condi-
ciones meteorológicas pueden tener un impacto negativo 
en la durabilidad de las edificaciones. La exposición pro-
longada a la humedad, el viento, la lluvia y la luz solar puede 
ocasionar daños en estructuras, revestimientos, sistemas 
eléctricos, ventanas y otros componentes.

Según el Monitor de Sequía del Servicio Meteorológico 
Nacional (SMN), México es de los países en el mundo más 
vulnerables ante el Cambio Climático, en donde más del 
71.5% del país enfrenta una sequía anormal, solo el 28.5% 
del territorio está en condiciones normales. El 40% del 
país está expuesto a un riesgo ya sea por sismos, sequías, 
inundaciones, incendios o huracanes.

En este contexto, es esencial comprender tanto los retos 
como las oportunidades que enfrentan las empresas de la 
industria. Se vuelve vital buscar soluciones eficaces que 
contribuyan a mitigar los efectos del cambio climático en 
diversos ámbitos de la situación actual.

La innovación tecnológica ha desempeñado un papel 
fundamental en el avance de la construcción sostenible, 
ofreciendo soluciones más eficientes y efectivas para 
la edificación de estructuras respetuosas con el medio 

w w w . w o r l d c o n s t r u c c i o n . m x

Construyendo Resiliencia: soluciones de 
infraestructura ante el cambio climático

ambiente. Las soluciones inteligentes e innovadoras de 
Amanco Wavin están diseñadas para afrontar los cinco 
desafíos esenciales en la resiliencia climática urbana: 
inundaciones, sequías, estrés por calor, agotamiento de 
las aguas subterráneas y contaminación de las aguas su-
perficiales.

Una de estas soluciones es el sistema Aquacell, que per-
mite gestionar y almacenar aguas pluviales. Esto ayuda a 
reducir las cargas durante los picos de lluvia en los siste-
mas de alcantarillado y drenaje pluvial.

Además, este sistema puede utilizarse para abordar pro-
blemas de inundaciones al detener temporalmente el ex-
cedente de agua, ofreciendo la posibilidad de reutilizar el 
agua para diversos fines según sea necesario.

“Hoy en día la industria de la construcción es más cons-
ciente y estamos capacitados para abordar los desafíos 
del calentamiento global y para contribuir a un futuro más 
verde y sostenible para todos”, comentó Mónica Pinillos, ge-
rente de marketing en Amanco Wavin para Centroamérica.

Amanco Wavin continúa comprometido en aportar so-
luciones que aporten al diseño y edificación de ciudades 
resistentes a los impactos climáticos para proteger al pla-
neta y las personas.

w w w . w o r l d c o n s t r u c c i o n . m x
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Construyendo Resiliencia: soluciones de 
infraestructura ante el cambio climático
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CELEBRA CEMENTOS 
MOCTEZUMA
EL NOMBRAMIENTO DE  JOSÉ 
MARÍA BARROSO RAMÍREZ 
COMO NUEVO PRESIDENTE 
DE LA CÁMARA NACIONAL
DEL CEMENTO (CANACEM) 

Cementos Moctezuma, compañía mexicana dedicada 

a la producción, distribución y comercialización de 

cemento, concreto y agregados, celebra el nombra-

miento de su director general corporativo como presidente 

de la Cámara Nacional del Cemento (CANACEM) para el pe-

riodo de 2024 a 2025, sucediendo a Jaime Hill Tinoco, quien 

presidió el organismo desde 2022 hasta el día de hoy.   

En este nuevo rol, el ingeniero Barroso enfrentará desafíos 

como el fenómeno del nearshoring y sus impactos en la in-

dustria. Asimismo, asegurará la continua comunicación en-

tre el sector y los tres niveles de gobierno en México.

Barroso Ramírez mantendrá su enfoque en la Hoja de Ruta 

México – FICEM: “Hacia una Economía Baja en Carbono”, pre-

sentada por la Cámara en 2023, en el marco de su 75 aniver-

sario, y cuya meta es reducir para 2030 la intensidad de 

emisión directa de dióxido de carbono (CO2) en al menos 

un 17%, tomando como referencia las emisiones registra-

das de 2016, acciones que coinciden con el Roadmap 2030 

de Cementos Moctezuma. 

“Asumo este nombramiento con mucha responsabilidad. Me 

comprometo a representar al sector y a todos sus integran-

tes de manera honrosa, reconociendo y posicionando al ce-

mento y al concreto como la mejor opción de construcción 

e infraestructura, con un enfoque hacia la reducción del im-

pacto ambiental de las operaciones de esta industria, siem-

pre buscando construir juntos un México más sostenible”, 

comentó José María Barroso, presidente de la CANACEM.  

Egresado del Instituto Tecnológico de Mérida, Yucatán, como 

Ingeniero Industrial, Barroso Ramírez cuenta con una maes-

tría en Comercio Internacional por el ITESM-IMCE. Además, a 

lo largo de su experiencia profesional de más de 40 años en 

el sector del cemento, ha desempeñado diversas funciones 

a nivel nacional e internacional. Actualmente, es director ge-

neral corporativo de Cementos Moctezuma, cargo que ocupa 

desde el primero de marzo de 2018.

La familia de Cementos Moctezuma está muy orgullosa de su 

director general, quien representará dignamente y de mane-

ra neutral al sector cementero durante este periodo, en el que 

promoverá los intereses de la industria impulsando las mejo-

res prácticas.

4 2  |  R e v i s t a  W o r l d - C o n s t r u c c i o n 



MÁS INFORMACIÓN

CATEGORÍAS DE PISO DE EXPOSICIÓN

La principal plataforma que pone al alcance de
todas las industrias en México y Norteamérica las
tecnologías que serán necesarias para emprender
aceleradamente la transición energética renovable
global.

Contacto de ventas
Samuel Ramírez
Tel. +52 (55) 70 28 33 35
ext. 806
samuel.ramirez@igeco.mx

Sistemas de
tecnología

fotovoltaica

Almacenamiento Componentes y
equipos

Tecnologías
térmicas y

solares

Infreaestructura
de red

Información,
comunicación y

servicios



El encuentro más importante del sector inmobiliario nacional 
la Expo Real Estate México 2024 llegó a su fin tras dos jorna-
das de actividades intensas en el emblemático hotel Camino 
Real de Polanco en la ciudad de México, el cual albergó a los 
líderes de la industria inmobiliaria, inversionistas, desarrolla-
dores y expertos en tecnología para discutir las tendencias 
actuales y futuras del sector inmobiliario tanto en México 
como a nivel internacional.

Más de 8000 asistentes y 70 expositores entre workshops y 
congreso, la Expo Real Estate proporcionó un espacio clave 
para intercambiar ideas y puntos de vista en temas y pro-
blemáticas tanto nacionales como regionales, destacando 
temáticas como proyecciones económicas de la industria, 
el Nearshoring, desarrollo industrial; los proyectos residen-
ciales y suburbanos; el mercado de oficinas, IA y Proppteh, 
sistemas de financiamiento, BIM y smart cities, destacando 
los enfoques hacia la sostenibilidad de los proyectos inmobi-
liarios y el desarrollo que corre hacia una mejor planificación 
mediante tecnología y análisis.

El roster del congreso estuvo encabezado por empresarios 
nacionales s de gran impacto en el sector tales como: Ana 
Karen Mora, directora de Sustentabilidad de Fibra Uno; Gene 
Towle, socio director de Softec; Carlos Rosseau, presidente 
de Protech México; Mario Granillo, vicepresidente de Inno-

vación y Tecnología de AMPI; Ivan García, co-Founder de 100 
Ladrillos; Hugo Isaak Zepeda, coordinador de Movilidad y 
Asentamientos Humanos en la Secretaría de Relaciones Ex-
teriores de México.

En lo que respecta a los speakers internacionales se en-
cuentran: Andrea Ruótolo, global Head – Customer Sus-
tainability de Rockwell Automation Canada; Damian Ta-
bakman, consultor en Real Estate Global; Andrea Fuks, 
de Smart Cities y Gov Tech BIM; y Martin Jasper, founder 
de Jasper Architects, entre otros personajes., todos ellos 
encabezados por Damián Tabakman director académico 
del congreso y un referente regional en temas inmobiliarios 
quien aperturó el congreso.

Silvano Geler, CEO de Grupo SyG, organizador del evento, des-
tacó: “Desde 2009, hemos diseñado espacios de negocios y 
networking en diferentes países de Latinoamérica, que nos 
permita encontrar soluciones a los desafíos actuales tan-
to a nivel nacional como regional. Es por ello que, en para la 
edición 2024 de Expo Real Estate México, buscamos que los 
asistentes tuvieran la oportunidad de explorar nuevas opor-
tunidades de inversión, de estar cerca de los protagonistas 
y estudiar casos de éxito en emprendimientos del sector e 
interactuar en sesiones de networking con los principales ac-
tores de la industria”
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Expo Real Estate México 2024: Impulsando la 
Innovación para el Desarrollo Inmobiliario en 
México y Latinoamérica 
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Día Internacional de la Mujer. 
Mujeres y vivienda: Tendencias y preferencias

En el marco del Día Internacional de la Mujer, los expertos de 
University Tower®, la torre residencial más alta de Paseo de la 
Reforma, analizan las tendencias y preferencias de vivienda de 
las mujeres en México, destacando su creciente influencia y la 
importancia de comprender sus necesidades.

Desde la perspectiva de género, las mujeres son expertas en lle-
var a cabo una planeación inteligente, especialmente cuando se 
trata de elegir una vivienda para disfrutar las diferentes etapas 
de la vida; además, adquirir una vivienda representa para ellas 
crecimiento personal, privacidad, independencia y libertad.

De acuerdo con datos de MULIV (Mujeres Líderes por la Vivien-
da), el 40% de las viviendas escrituradas en México corresponde 
a propietarias mujeres y en adquisiciones familiares son deciso-
res e influyentes en más del 80%.

Es interesante observar cómo las mujeres están desempeñan-
do un papel cada vez más importante en el mercado de la vivien-
da en México. Durante el año 2023, el 40% del total de viviendas 
adquiridas en el país tenían como titular a una mujer, un aumen-
to significativo en comparación con hace una década, cuando 
la participación era del 34%. En Estados Unidos, por ejemplo, el 
61% de las propietarias de viviendas son mujeres, lo que mues-
tra una tendencia similar hacia la propiedad femenina en el ám-
bito internacional.

Analizando los datos financieros, los expertos de University 
Tower® aseguran que, a mayor valor de la vivienda, la partici-

pación de la mujer tiende a disminuir. Así lo arrojan los datos de 
MULIV que señalan que la vivienda media, con un valor de 1 a 2.5 
millones de pesos, presenta la mayor participación femenina, 
con un 42%, seguido por la vivienda Residencial (39%) y Resi-
dencial Plus (33%).

Asimismo, el rango de edad de 30 a 55 años concentra el 73% de 
las adquisiciones, lo que sugiere que las mujeres en estas eta-
pas de la vida están tomando decisiones significativas en cuan-
to a la compra de vivienda.

Otra cifra relevante es que entre el 39% y el 46% de las solici-
tudes de créditos hipotecarios provienen de mujeres, con un 
crecimiento promedio del 9% en los últimos cinco años. El cré-
dito promedio para estas mujeres es de 1.9 millones de pesos, lo 
que indica una capacidad financiera sólida en este segmento. 
Además, en 12 estados de México, incluyendo Yucatán, Veracruz, 
Sonora, Sinaloa, Quintana Roo, Oaxaca, Morelos y Nuevo León, 
ha habido un aumento significativo en el otorgamiento de crédi-
tos hipotecarios a mujeres, con un incremento de más del 15%.

Por último, los expertos destacan que es crucial que las muje-
res cuenten con un plan financiero sólido y busquen asesoría 
para tomar decisiones informadas sobre la compra de vivienda. 
“Nos enorgullece ser parte de este proceso en la toma de deci-
siones de las mujeres, al asesorarlas y ofrecerles un espacio 
que cumpla con sus necesidades y preferencias en todas las 
etapas de su vida”, señaló Ingrid Acebo, Project Manager de 
University Tower®.
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Tijuana, Baja California, 7 de marzo de 2024.- A lo lar-
go del 2023 y en este primer bimestre del 2024 ha 
sido notable el impacto del nearshoring para la in-
dustria del transporte de carga en la frontera norte 
del país, la cercanía con los Estados Unidos, el cre-
cimiento de la industria maquiladora, la industria del 
reciclaje y el e-commerce han marcado una gran de-
manda para Baja Idealease en los esquemas de renta 
de transporte con mantenimiento incluido.

Si bien las industrias más propensas a la relocaliza-
ción son las manufactureras, en especial las empre-
sas fabricantes de productos electrónicos, la indus-
tria automotriz y la agroindustria, el impacto en la 
economía también robustece sectores como el de 
la construcción debido a la demanda de espacios 
y vivienda.

El dinamismo de la región ha aumentado la demanda 
de servicios de transporte de carga para el 2024 y 
por ello el crecimiento proyectado de Baja Idealease 
es del 100% y una inversión de 11 millones de dólares, 
esta inversión en unidades obedece a mantener la 
oferta de valor de la empresa de mantener a los ca-
miones trabajando el 98% del tiempo y  solo el 2% del 
tiempo en servicio preventivo o de corrección.

De acuerdo con Javier Muñoz Aguirre, Gerente Ge-
neral de Baja Idealease, si bien se plantea un esce-

Notable el impacto del nearshoring para 
la industria de transporte de carga en la 
frontera norte del país

nario de oportunidades “es importante tener claros 
los desafíos que se presentan para la industria del 
transporte de carga en el norte de país como las re-
gulaciones en la frontera, la escasez de operadores, 
las demoras  en las entregas de unidades nuevas, así 
como la rotación de personal por las grandes oportu-
nidades de empleo que existen en la región, sin em-
bargo en Idealease estamos preparados para apoyar 
a las empresas a cumplir con sus necesidades de 
distribución y entregas, nuestras unidades cumplen 
con las normas ecológicas para cruzar la frontera, 
estamos invirtiendo en la capacitación constante 
de personal y aprovechando la ventaja de estar en la 
frontera con California que es la más fuerte de Esta-
dos Unidos y la 7ª economía a nivel mundial”. 

El desempeño de la industria de carga en la región de 
Baja ha sido motivado por la gran demanda de los Es-
tados Unidos hacia la frontera, la ubicación fronteri-
za con California y Arizona promueve el incremento 
del transporte de carga y se ha acentuado después 
de la pandemia de forma exponencial y no se ha de-
tenido, si bien existe un cuello de botella por la falta 
de unidades, en Idealease se está haciendo lo nece-
sario para cubrir esa demanda de manera satisfacto-
ria para las empresas.
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En el marco del Día Internacional de la 
Mujer, que se conmemora el próximo 8 
de marzo, es crucial reconocer el papel 
que las mujeres desempeñan en diver-
sos sectores de la economía, incluido el 
sector inmobiliario en México. Por ello, 
los expertos de Reserva de los Jinetes® 
destacan la contribución invaluable de 
las mujeres profesionales en esta indus-
tria y cómo están marcando la diferencia 
en el panorama inmobiliario del país.

El impacto de las mujeres en la econo-
mía y el sector inmobiliario

Constituyendo más de la mitad de la po-
blación total en México, las mujeres no 
solo son una fuerza demográfica sig-
nificativa, sino que también juegan un 
papel crucial en la economía del país. 
De acuerdo con datos del Censo de Po-
blación y Vivienda 2020, representan el 
51.2% de la población total; además, el 
39.0% de la población ocupada en roles de 
funcionarios y directivos en los sectores 
público, privado y social son mujeres.

En cuanto al sector empresarial, las mu-
jeres son propietarias de un tercio de las 
micro, pequeñas y medianas empresas 
de manufacturas, comercio y servicios 
privados no financieros, quienes, ade-
más, contratan más mujeres para traba-

Día Internacional de la Mujer:
Las mujeres y su rol en el sector inmobiliario

jar, lo que contribuye al fortalecimiento de 
la economía y la generación de empleo.

La mujer en el sector inmobiliario: opor-
tunidades y desarrollo profesional

El sector inmobiliario ha sido un espa-
cio de oportunidades para el desarro-
llo profesional de las mujeres; datos de 
la organización Mujeres Líderes por la 
Vivienda (MULIV) revelan que el sector 
inmobiliario acapara el 41.7% de muje-
res laboralmente activas, lo que refleja 
la confianza y el interés que las mujeres 
profesionales tienen en este campo.

El sector inmobiliario ofrece una amplia 
gama de oportunidades de crecimiento 
profesional. El 97% de las mujeres con-
sidera que hay buenas oportunidades 
de crecimiento en este sector y muchas 
optan por ser agentes inmobiliarias in-
dependientes o propietarias de agen-
cias. Además, el 43% de las mujeres que 
se desempeña como agentes inmobi-
liarios tiene alguna certificación, lo 
que demuestra su compromiso con 
la excelencia y la profesionalización 
de la industria.

Hablando del aspecto educativo, las mu-
jeres inmobiliarias son altamente califi-
cadas: 65% tiene una licenciatura, 18% 

una maestría y 2% cuenta con un docto-
rado. Esta sólida formación académica 
les permite ofrecer un servicio de alta 
calidad a sus clientes y destacarse en 
un mercado competitivo.

El compromiso de las mujeres en el 
sector inmobiliario

Vanessa Pérez Solares, Project Manager 
de Reserva de los Jinetes®, comparte 
su experiencia como profesional que 
trabaja en la industria inmobiliaria, des-
tacando la naturaleza multidisciplinaria 
del trabajo, que requiere conocimientos 
en áreas como mercadotecnia, legal y 
notarial, fiscal y valuación, además, en-
fatiza la importancia de la actualización 
constante y la capacidad de adaptación 
para enfrentar los desafíos diarios.

“Como asesoras inmobiliarias, las mu-
jeres enfrentan el desafío de brindar el 
mejor servicio a sus clientes y cuidar el 
patrimonio de sus clientes como si fue-
ra propio. Este compromiso con la exce-
lencia y la integridad es lo que distingue 
a las mujeres en el sector inmobiliario y 
las hace líderes destacadas en su cam-
po”, agregó Pérez Solares.
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De acuerdo con el estudio Perspectivas del Mercado Inmobi-
liario 2024 de Tinsa México, 48% de los actores del sector 

inmobiliario considera que el 2023 fue un año con mejores re-
sultados que el 2022, sin embargo, existen opiniones encontra-
das sobre si se ha logrado rebasar la barrera de las cifras pre-
pandémicas, ya que 46% señala que no, mientras 44% afirma 
que sí y 10% considera que estamos igual.

La inflación (top 1), la política (top 2), la tasa de interés (top 3) y la 
inseguridad (top 4), son los factores que pueden influir durante 
el 2024 al sector inmobiliario, en opinión de los encuestados. El 
2024 es un año electoral y poco más de la mitad de los encues-
tados prevén un incremento en la incertidumbre en el sector, 
mientras el 25% consideran que no afectará a la industria.

Con relación al financiamiento, durante el 2023 observamos in-
crementos de la tasa de referencia, que se mantuvo por encima 
del 11%. Según los participantes en el estudio, el incremento de 
precios y el riesgo de liquidez son las principales afectaciones 
que ha generado el incremento de las tasas de interés al sector.

Ante la pregunta de cómo afecta la tasa de interés en los pro-
yectos en construcción, 48% destacó que en la búsqueda de 
nuevas fuentes de financiamiento, seguido por la ampliación de 
fechas de entrega (39%), la renegociación de crédito (38%) y la 
renegociación con proveedores (33%).

Sobre el tipo de financiamiento preferido, 8 de cada 10 en-
cuestados considera que los fondos de capital privado (FCP) 
y el crédito bancario son las principales formas de financiar-
se. Las hipotecas verdes se posicionan como una solución 
para reducir la huella de carbono en el medio ambiente y un 
beneficio para los compradores, sin embargo, la percepción 
de los encuestados es que no se tiene un producto adecuado 
al mercado en el país.

En cuando al impacto del Nearshoring en el sector inmobilia-
rio, 46% de los participantes considera que traerá expansión 
para su negocio a través de nuevos desarrollos, 44% incre-
mentos en los precios de renta de inmuebles y en las ventas, 
seguido por 42% que considera que habrá un incremento de 
demanda de nuevos desarrollos.

Ante la pregunta de si estarían dispuestos de cambiar a otro 
segmento inmobiliario para aprovechar este fenómeno, 
47.9% afirmó no estar interesado, mientras que 34.4% 
podría considerar cambiar al segmento industrial y 8.3% 
al comercial.

Con relación al uso de la tecnología en el sector, 4 de cada 10 
encuestados afirma haber utilizado una aplicación PropTech 
y solo 2 de cada 10 se sienten insatisfechos por estas aplica-
ciones, siendo los CRM las aplicaciones más usadas.

48% de los actores del sector inmobiliario 
considera que el 2023 fue un año con mejores 
resultados que el 2022: estudio de Perspectivas
del Mercado Inmobiliario de Tinsa México
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NEARSHORING EN MÉXICO: DEMANDA EN 
EL MERCADO INDUSTRIAL  INMOBILIARIO 

• Al cierre de 2023, la demanda por Nearsho-
ring ascendió a casi 1.7 millones de m2, un 
crecimiento  de 5% con respecto al 2022. 

• Los mercados de la frontera norte lideraron 
la demanda de espacio por Nearshoring, 
mientras que  el Bajío sigue ganando parti-
cipación. 

• Ciudad Juárez registró la mayor demanda 
por Nearshoring durante 2023, con más de 
444 mil m2. • En 2023, el sector Automotriz 
concentró la mayor demanda por Nearsho-
ring en el país. • De 2019 al 2023, las inver-
siones provenientes de China representa-
ron el 40% de demanda total  acumulada 
por Nearshoring en el país. 

• Ciudad de México a 05 de marzo de 2024.- 
CBRE México presenta su reporte de Near-
shoring correspondiente a  las cifras del 
2do. semestre del 2023.  

La entrada en vigor del Tratado entre México, 
Estados Unidos y Canadá (T-MEC) en conjunto 
con las disrupciones  en las cadenas de sumi-
nistro han generado un rápido ascenso del Near-
shoring en el mercado industrial mexicano.
 
Absorción Bruta: suma total de espacios co-
mercializados en un período de tiempo, inclu-
yendo pre- arrendamientos y sub-arriendos.

El Inventario, la Tasa de Vacancia/Disponibili-
dad y Precios de Renta de los principales mer-
cados industriales en  la franja norte de México 
(Clase A) y sur de Estados Unidos (Todas las 
Clases), 4T 2023 

El 2023, el mercado industrial en México tuvo 
un crecimiento en la absorción neta de 16% 
que fue impulsado por  la entrega de propieda-

des pre-arrendadas, con una vacancia o dispo-
nibilidad general promedio del 2%. 

Absorción Neta: diferencial del espacio ocu-
pado de un período en las propiedades exis-
tentes respecto al período anterior. Absorción 
Bruta: suma total de espacios comercializa-
dos en un período de tiempo, incluyendo pre- 
arrendamientos y sub-arriendos

Al cierre de 2023, la demanda por Nearshorin-
g1ascendió a casi 1.7 millones de m2, un creci-
miento de 5% con  respecto al 2022. La mayo-
ría de esta demanda industrial fue impulsada 
por la expansión del sector Automotriz y  de 
Electrónicos y Electrodomésticos en los mer-
cados del norte del país. 

Absorción Bruta: suma total de espacios co-
mercializados en un período de tiempo, inclu-
yendo pre- arrendamientos y sub-arriendos. 

Al finalizar el 2023, la participación del Nears-
horing sobre la comercialización de espacios 
industriales (absorción  bruta acumulada) re-
presentó un 28% del total. Los mercados de la 
frontera norte lideraron la demanda de espacio  
por Nearshoring, mientras que el Bajío sigue 
ganando participación.

Ciudad Juárez registró la mayor demanda por 
Nearshoring durante 2023, con más de 444 mil 
m2, impulsado por un  fuerte crecimiento en la 
adquisición de propiedades hechas a la medi-
da (BTS) para usuarios finales durante los  úl-
timos trimestres. La franja fronteriza norte se 
mantiene como la más activa, sumando el 84% 
de la absorción bruta  o comercialización. 

En 2023, el sector Automotriz concentró la 
mayor demanda por Nearshoring en el país, li-
derando la absorción en  cinco de los principa-
les mercados industriales del Noreste y Bajío. 
Mientras que la demanda del sector de  Elec-
trónicos y Electrodomésticos lidera la activi-
dad en la región Occidente y Noroeste del país.

La fabricación de autopartes se mantiene 
como el principal motor de la demanda por 
Nearshoring al finalizar el  2023. En tanto que, 
el sector de la fabricación de Equipos Electró-
nicos y Electrodomésticos continúa creciendo 
su  participación al ser el segundo sector con 
mayor demanda industrial por Nearshoring. 

De 2019 al 2023, las inversiones provenientes 
de China representaron el 40% de demanda 
total acumulada por  Nearshoring en el país. 
Por regiones, Asia lidera este tipo de inversión 
con casi el 60% de la actividad registrada en  
los últimos 4 años. 

Definiciones: Espacio Vacante: espacio dis-
ponible para ser comercializado sólo en pro-
piedades físicamente existentes. Tasa de 
vacancia o  disponibilidad: espacio vacante 
como porcentaje del Inventario físicamente 
existente en edificios clase A y A+. Absorción 
Neta: diferencial  del espacio ocupado de un 
periodo en las propiedades existentes respecto 
al periodo anterior. Absorción Bruta: suma to-
tal de espacios  comercializados en un periodo 
de tiempo, incluyendo pre-arrendamientos y 
sub-arriendos. Nueva Oferta: nuevos metros que 
se incorporaron  al mercado, con o sin arrenda-
miento, durante un periodo de tiempo. Precio de 
Lista en Renta: precio de lista por m2, no incluye 
costos de  mantenimiento ni impuestos. 
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50% de las empresas mexicanas tienen dificul-
tad de contratación de talento adecuado, lo que 
representa temas críticos para el área de recur-
sos humanos, así lo indicó Xavier de Bellefon, 
Presidente de la Cámara de Comercio e Industria 
Franco Mexicana (CCI France México) durante 
conferencia de prensa de presentación de la 4ta. 
Edición de la Human Resources Summit 2024: Estra-
tegias Efectivas de Inversión en Capital Humano, que 
se realizó el día de ayer en el hotel Marquis Reforma de 
la ciudad de México.

Durante la conferencia de prensa Xavier de Be-
llefon estuvo acompañado también por Liliana 
León, Vicepresidente de Recursos Humanos de 
Pernod Ricard quien mencionó que algunos de 
los retos más importantes que está enfrentando 
la compañía al día de hoy en el terreno de los ta-
lentos, como es la agenda apremiante que tienen 
con todos profesionales de recursos humanos 
para la preparación de cada área de la reforma la-
boral, para la cual se están reuniendo en diferen-
tes foros para saber de qué va la reforma, cómo 
los puede impactar y de qué forma prepararse. 

Otro de los retos que enfrentará Pernod Ricard, 
indicó Liliana León, es la transformación de la 
data, el cómo utilizar toda la información que se 
genera todos los días a beneficio de los colabo-
radores, del negocio y para recursos humanos, 
buscando analizar también cómo pueden apro-
vechar esa generación de información al servicio 
de un proceso de reclutamiento más ágil, más 
comprensivo, más rápido y que ayude a tomar las 
mejores decisiones. 

Finalmente, la Vicepresidente de Recursos Hu-
manos de Pernod Ricard señaló que continúa 
siendo un reto para su compañía, aunque ha baja-
do un poco respecto al año 2020, es el tema de la 
retención, el encontrar a la persona correcta para 
el rol actual en el corto plazo del futuro porque se 
va modificando rápidamente ya para eso están 
trabajando en su marca empleadora para hacerla 
más fuerte, sostenible y que sea atractiva y visible 
a los futuros empleados en el mercado mexicano.

Posteriormente, Lizeth Quintanilla, Directora de 
Talento de Veolia México destacó que definitiva-
mente las empresas se enfrentan actualmente a 
grandes desafíos, como el tema regulatorio que 
en los últimos tres años ha venido transformán-
dose, frente a lo cual las industrias han tenido 
que tomar decisiones no solamente para cumplir 
con las nuevas disposiciones sino para generar y 
crear una estrategia que les permita mantener la 
competencia en el mercado y sostener sus ope-
raciones. “Cada vez que tomamos una decisión 
de cumplimiento esto nos impacta a nivel de ren-
tabilidad. Este es uno de los grandes desafíos: 
cómo logramos no solo cumplir sino mantener la 
fuente de empleo”, enfatizó la ejecutiva.

Asimismo, puntualizó que otro desafío importan-
tísimo para las empresas es la llegada inminente de la 
Inteligencia Artificial a los procesos empresariales, así 
como los temas de salud mental.

Para concluir, Antonio Ricote, VP Ventas de Info-
block comentó que frente al entorno global actual 
las empresas requieren tecnología para poder to-
mar decisiones apoyados en data confiable.

Con 140 años de presencia en México, la misión de 
Cámara de Comercio e Industria Franco Mexica-
na  (CCI France México) es la promoción activa de 
los lazos económicos entre Francia y México, así 
como reunir, representar, coordinar y desarrollar 
la red de empresas francesas a nivel nacional e 
internacional.

La Cámara de Comercio e Industria Franco Mexi-
cana (CCI France México) busca construir una 
comunidad de negocios franco mexicana; pro-
mover las relaciones comerciales y encuentros 
de negocios entre sus asociados; orientar y ca-
pacitar a las empresas para dinamizar su desa-
rrollo comercial; ofrecer nuevas oportunidades 
de negocios en el mercado mexicano a empre-
sas francesas; apoyar a las empresas mexicanas 
para implantarse y/o exportar al mercado francés 
e internacional; facilitar las relaciones entre las ins-
tituciones mexicanas y francesas; y ofrecer acceso 
a una red internacional de Cámaras de Comercio: la 

red CCI Francia Internacional (Cámara de Comercio 
e Industria Francesa Internacional) y la red EURO-
CAM (Unión de las Cámaras Europeas en México).

Human Resources Summit 2024: Estrategias 
Efectivas de Inversión en Capital Humano es un 
evento gratuito y se realizará el día de hoy en las 
instalaciones del Hotel Marquis Reforma de la Ciu-
dad de México, con la participación de empresas 
como Uber, Manpower, InfoBlock, Zeus, Broxel, 
Nextor Móvil, Ingrid Medina,  Galia Chef, 5 Steps 
Headhuntinh, AMEDIRH, Deli Life Wellness, Even-
tia y Strategy & Events.

Como en sus ediciones anteriores, Human Re-
sources Summit 2024: Estrategias Efectivas de 
Inversión en Capital Humano incluye conferencias 
y paneles con ponentes expertos en la gestión de 
talento. En esta edición se abordan temáticas tales 
como: “Futuro de la función HR: rol de la tecnología”, 
“Bienestar psicológico, salud mental y seguridad 
psicológica: impactos en la productividad laboral”, 
“Agenda legislativa de política laboral para 2024, 
cambios e impactos”, “Women empowerment, pers-
pectivas del rol del CEO”, “Estrategias de Diversidad 
e Inclusión para tu negocio”, “Optimizando el Capital 
Humano: Estrategias Integradas de Recursos Huma-
nos y Marketing”, “HR Business Analytics: cómo usar 
los datos para enfrentar las reformas laborales”, así 
como encuentros B2B.

La Cámara de Comercio e Industria Franco Mexi-
cana (CCI France México) ofrece múltiples benefi-
cios a sus empresas socias como son el acceso a 
la red de contactos de negocios conformada por 
más de 450 empresas, acceso a la red internacio-
nal de cámaras francesas de comercio distribui-
das por todo el mundo, la posibilidad de exportar 
sus productos y servicios al mercado internacio-
nal, acceso a eventos y networking, talleres de 
capacitación, así como webinars y actividades 
digitales, acceso a programas de mentoría con 
profesionales de alto nivel, citas y encuentros de 
negocios con grandes grupos franceses y mexi-
canos, entre otros. 

50% de las empresas mexicanas tienen dificultad de 
contratación de talento adecuado, lo que representa 
temas críticos para el área de recursos humanos
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• El inventario clase A tuvo un incre-
mento anual de 12.6%, alcanzando 

los 4.65 millones de m2. Más de 521 
mil m2 se incorporaron durante el 
2023, 76% de la nueva oferta ingresó 
en los primeros seis meses del año.

• Jalisco continua con su política públi-
ca Tech Hub Act para el desarrollo de 
talento especializado que las nuevas 
empresas pueden requerir en 2024.

La absorción bruta de espacios indus-
triales clase A en la Zona Metropolitana 
de Guadalajara (ZMG) acumuló durante el 
2023 más de 455 mil m2. En relación con 
la absorción neta acumulada registrada al 
cierre del 2023, alcanzó más de 378 mil m2 
y por 14,200 metros cuadrados superó a la 
absorción neta del 2022. La demanda nue-
va del último trimestre del año contempla 
el 36% del total anual y está localizada en 
su mayoría en proyectos especulativos 
con superficies mayor a los 15 mil m2.

Indicadores del Mercado
El Registro Nacional de Inversiones Ex-
tranjeras de la Secretaría de Economía re-
portó al cierre del 3T 2023, una Inversión 

La demanda nueva de espacios industria-
les en la zona metropolitana de Guadalajara 
del último trimestre del 2023 contempla el 
36% del total anual, en su mayoría en proyectos 
con superficies mayor a 15 mil m2

Extranjera Directa (IED) total de 32,926 mi-
llones de dólares (MDD), sin contar con las 
inversiones extraordinarias del 2022 (fu-
sión de Televisa-Univisión y reestructura-
ción de Aeroméxico), el monto acumulado 
del 3T 2023 está 30% por encima del mis-
mo periodo 2022 (25,272 MDD). Dentro del 
Top 10 de las Entidades que concentran 
el 77% de la IED nacional, Jalisco ocupó 
el octavo lugar con una participación del 
4%, concentró 1,355 MDD de la inversión, 
detrás de la Ciudad de México que registró 
inversiones por 10,580 MDD (32. %), Nuevo 
León con 2,828 MDD (9%) y Sonora sube 
de posición con 2,539 MDD (8%).

En el desempeño de los sectores dentro 
de la IED acumulada al 3T 2023 en Jalisco, 
la actividad económica dedicada a servi-
cios profesionales, científicos y técnicos 
presentó un crecimiento anual de 24.7 
MDD, tres veces mayor a la percibida en 
el mismo periodo del 2022. En este senti-
do, tanto la iniciativa privada como el Go-
bierno local mantienen el compromiso de 
consolidar un ecosistema de innovación y 
alta tecnología en Jalisco como estrategia 
de competitividad. Jalisco continua con 

su política pública Tech Hub Act para 
el desarrollo de talento especializado 
que las nuevas empresas pueden re-
querir en 2024.

De igual manera, los desarrolladores se 
preparan para tener la infraestructura y 
disponibilidad de producto que las nue-
vas inversiones necesitan en la Zona Me-
tropolitana de Guadalajara (ZMG), ya que 
como puede observarse, durante el pri-
mer semestre del 2023 la actividad tuvo 
un ritmo acelerado para la entrega de pro-
ducto, ingresando durante ese periodo el 
76% de los nuevos metros acumulados del 
2023 y con una demanda de 168 mil m2 en 
pre-arrendamiento. 

Al cierre del 2023 se registraron más de 
187 mil m2 de edificios por construir, El 
Salto concentra 148,300 metros cuadrados 
del pipeline y el resto en la Antigua Zona In-
dustrial. Se estima que 96,600 m2 puedan 
ingresar durante el primer trimestre del 
2024 y el resto antes del cierre del semes-
tre. Mientras que, en términos de proyectos 
en planeación, se registran más de 78 mil 
m2 que podrían iniciar construcción en 
el primer trimestre del siguiente año.
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Inventario
Al cierre del 2023, el inventario alcanzó 
4.65 millones de m2, con un incremento 
anual del 12.6% respecto al 2022. Por lo 
que respecta a la nueva oferta del último 
trimestre del año, más de 62 mil m2 in-
gresaron al inventario, 33% mayor a la del 
mismo periodo del 2022 (47 mil m2). Los 
nuevos metros ingresaron en el submer-
cado de El Salto y fueron rentados en su 
totalidad al cierre del trimestre.

Tasa de Vacancia o Disponibilidad
La tasa de vacancia cerró en 1.9% y con-
templa más de 89,500 m2 vacantes. El 
Salto concentra el 49% de superficie va-
cante con 43 mil m2, seguido por Zapo-
pan Norte con 34 mil m2, distribuidos en 
proyectos con superficies que van desde 
1,200 m2 hasta 12 mil m2. Los submer-
cados de Acatlán y Periférico Sur man-
tienen su vacancia en un solo proyecto 
respectivamente.

Al cierre del 2023, se registraron 378,300 
metros cuadrados de demanda neta en 
la Zona Metropolitana de Guadalajara. Se 
realizaron quince transacciones sobresa-
lientes con superficies desde 10 mil m2 
a 63 mil m2, siendo El Salto fue el sub-
mercado con mayor participación con 11 
transacciones.

La absorción bruta del año cerró en 
455,400 metros cuadrados, siendo la ab-
sorción del 4T 2023 la más alta con más de 
143 mil m2. En este último trimestre más de 
54 mil metros cuadrados fueron destinados 
a operaciones de almacenamiento y transpor-
tación, con transacciones hasta de 15 mil m2 

para el sector logístico en proyectos especula-
tivos de recién ingreso al inventario.

Definiciones: Espacio Vacante: espacio 
disponible para ser comercializado sólo 
en propiedades físicamente existentes. 
Tasa de vacancia o disponibilidad: espa-

cio vacante como porcentaje del Inventa-
rio físicamente existente en edificios cla-
se A y A+. Absorción Neta: diferencial del 
espacio ocupado de un periodo en las pro-
piedades existentes respecto al periodo 
anterior. Absorción Bruta: suma total de 
espacios comercializados en un periodo 
de tiempo, incluyendo pre-arrendamien-
tos y sub-arriendos. Nueva Oferta: nuevos 
metros que se incorporaron al mercado, 
con o sin arrendamiento, durante un pe-
riodo de tiempo. Precio de Lista en Renta: 
precio de lista por m2, no incluye costos 
de mantenimiento ni impuestos.
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7 estrategias para reducir la huella de carbono en 
la industria manufacturera con soluciones de aire 
acondicionado

El nearshoring está ganando terreno en Méxi-
co, ofreciendo una perspectiva prometedora 
para el fortalecimiento económico. Sin embar-
go, junto con sus beneficios, también introdu-
ce desafíos cruciales relacionados con la susten-
tabilidad y la gestión de recursos naturales. Las 
actividades industriales asociadas a esta tenden-
cia podrían incrementar la huella de carbono, 
haciendo necesario la implementación de es-
trategias para descarbonizar las operaciones y 
reducir el uso de recursos.
 
Este desafío es especialmente significativo 
para las empresas del sector manufacturero. 
De hecho, aproximadamente el 85% del total 
de nearshoring previsto en México, correspon-
dería a empresas del programa de la Industria 
Manufacturera, Maquiladora y de Servicios de 
Exportación (IMMEX)*. No obstante, solo el 55% 
de las empresas en el país considera la susten-
tabilidad como una parte integral de su estrate-
gia de negocios**.
 
“El mundo ha entrado en una era en la que los 
países y las empresas, que buscan liderar la 
economía, están haciendo una transición a 
cero emisiones netas. Por ello, es de esperarse 
que las empresas que buscan trasladarse a Mé-
xico, demanden una infraestructura de energía 
limpia y proveedores sustentables que les ayuden 
a priorizar los estándares ambientales”, comenta 
Carlos García, Director General de Trane México.

Estrategias innovadoras para la des-
carbonización en manufactura

Para impulsar la descarbonización en la in-
dustria manufacturera, es importante la in-
troducción rápida y a gran escala de medidas 
de eficiencia energética. En este sentido, es 
imperativa la adopción de tecnologías, como 
las soluciones de calefacción, ventilación y aire 
acondicionado (HVAC), y prácticas empresaria-
les sustentables que contribuyan a mitigar el 
impacto ambiental y generen ahorros signifi-
cativos a largo plazo.
 
Trane, empresa líder en la industria de aire acon-
dicionado, calefacción y ventilación, enfocada en 
la creación de entornos cómodos, sustentables y 
eficaces, comparte algunas estrategias que ayu-
darán a reducir la huella de carbono en las empre-
sas de la industria, y que a su vez, fortalecerán su 
posición competitiva en el mercado.
 
Estrategia 1: Reducir los gases de 
efecto invernadero
Esto debe contemplar todos los espacios, des-
de la sala de juntas hasta el piso de producción. 
“La innovación continua en sistemas HVAC 
energéticamente eficientes permite a las em-
presas de manufactura utilizar menos energía 
sin comprometer las condiciones ambientales 
o el confort requeridos”, indica Carlos García.
 
El punto de partida es adoptar soluciones HVAC 
eficientes que utilicen tecnologías menos con-
taminantes; además, se puede recurrir a siste-
mas de automatización de edificios que mejo-
ran el rendimiento, la eficiencia y la comodidad 
de los ocupantes.

Estrategia 2: Utilizar soluciones HVAC 
que integren energías renovables

Las soluciones HVAC poseen una capacidad 
fundamental para integrarse con fuentes de 
energía renovable, como la solar y la eólica. 
Esta sinergia ofrece una vía hacia operaciones 
más ecoeficientes al reducir la dependencia de 
fuentes tradicionales y contaminantes.
 
Por ejemplo, la integración de soluciones HVAC 
con paneles solares permite aprovechar la 
energía solar para alimentar estos equipos, 
reduciendo la huella de carbono asociada con 
la climatización de edificaciones. “Esta con-
vergencia entre tecnologías de climatización 
y energías renovables contribuye a reducir la 
huella de carbono, impulsar la eficiencia ener-
gética y a minimizar los costos en las empresas 
de la industria manufacturera”, agregó el ejecu-
tivo de Trane.

Estrategia 3: Transición a refrigerantes 
respetuosos con el medio ambiente

La transición a refrigerantes ecológicos en so-
luciones HVAC es otra de las estrategias para 
reducir la huella de carbono. Los refrigerantes 
tradicionales han sido identificados como con-
tribuyentes significativos al cambio climático. 
En respuesta, la industria HVAC está adoptan-
do refrigerantes más amigables con el medio 
ambiente, como el R-454B, que ofrece una re-
ducción del 70 por ciento en el impacto directo 
del PCA (potencial de calentamiento atmosféri-
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co), en comparación con otros, como el R-410A.
 
Al priorizar la utilización de refrigerantes ecoló-
gicos, las empresas pueden mejorar su respon-
sabilidad medioambiental, y asegurar la efi-
ciencia y la longevidad de sus sistemas HVAC, 
alineándose con las demandas de un mundo 
cada vez más centrado en la sustentabilidad.
 
Estrategia 4: Actualizar a enfria-
miento y calefacción de precisión
Los procesos de manufactura tienen especi-
ficaciones precisas de temperatura, hume-
dad y calidad del aire. Los sistemas HVAC más 
nuevos y sofisticados representan un salto 
significativo en la eficiencia energética y la 
comodidad ambiental al ser diseñados con una 
precisión excepcional. Estas tecnologías de 
vanguardia permiten un control meticuloso de 
las temperaturas, suministrando la cantidad 
exacta de calefacción o enfriamiento de mane-
ra específica y oportuna.
 
Esta capacidad de respuesta precisa, gracias 
a la implementación de sensores inteligentes 
y sistemas de automatización avanzados, op-
timiza el consumo de energía al evitar excesos 
innecesarios, y mejora significativamente la 
eficiencia operativa, brindando entornos más 
cómodos y sustentables.
 
Estrategia 5: Emplear variadores de 
frecuencia (VFD)
Los VFD están marcando un avance signifi-
cativo hacia la eficiencia energética, ya que 
permiten ajustar la velocidad de los motores 
según la demanda real de los sistemas HVAC, 

adaptándose dinámicamente a las condicio-
nes cambiantes y evitando el funcionamiento 
constante a máxima potencia.
 
Su uso adecuado garantiza ahorros energéti-
cos inmediatos, al reducir el consumo de elec-
tricidad, pero también contribuye a un ahorro 
financiero a largo plazo, al extender la vida útil 
de las soluciones de aire acondicionado y mini-
mizar los costos de su mantenimiento.
 
Estrategia 6: Centrarse en la recupe-
ración del calor
La recuperación de calor representa una in-
novadora estrategia en el diseño de sistemas 
HVAC, ya que considera los equipos de un edi-
ficio como un único sistema integrado. En lu-
gar de producir calor de manera independiente 
para calefacción, el sistema aprovecha eficien-
temente el calor residual generado durante los 
procesos de enfriamiento.
 
“Las soluciones de recuperación de calor es-
tán meticulosamente diseñadas para capturar 
el calor excedente y reintegrarlo dentro de las 
instalaciones, reduciendo así la necesidad de 
generar nueva energía térmica, lo que maximi-
za la eficiencia energética y contribuye a una 
gestión más sustentable  de los recursos”, afir-
ma Carlos García.
 
Estrategia 7: Invertir en controles inteligentes
Los controles, sistemas y servicios de automa-
tización de edificios actúan como el cerebro de 
un sistema HVAC, ofreciendo un nivel sin pre-
cedentes de control y automatización. Estos 
sistemas inteligentes regulan la temperatura 

de manera eficiente, y recopilan datos en tiem-
po real sobre el rendimiento del sistema, per-
mitiendo una supervisión precisa.
 
La retroalimentación constante proporcionada 
por estos controles inteligentes permite reali-
zar ajustes proactivos y un mantenimiento pre-
dictivo, lo que se traduce en un funcionamiento 
más confiable y una prolongada vida útil de los 
equipos. En última instancia, esta tecnología 
ofrece comodidad a los ocupantes e impulsa 
la eficiencia energética y sustentabilidad en 
cualquier edificio, incluyendo el piso de planta.
 
Si bien el auge del nearshoring en México ofre-
ce una visión optimista para el fortalecimiento 
económico del país y la competitividad em-
presarial, es necesario que las empresas se 
comprometan con la eficiencia energética, la 
utilización de fuentes de energía renovable y 
la implementación de procesos de producción 
más limpios.
 
La transición hacia operaciones más susten-
tables, a través de estrategias como las arriba 
mencionadas, no solo beneficia al medio am-
biente, también puede mejorar la resiliencia de 
las empresas a largo plazo, convirtiéndose en 
un imperativo para garantizar un crecimiento 
equitativo y sustentable.
 
* Consejo Nacional de la Industria Maquiladora y 
Manufacturera de Exportación (Index).

** Estudio “La sostenibilidad en la agenda del 
liderazgo de México y Latinoamérica”, realizado 
por SAP.
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Según indica la Encuesta Nacional a Em-
presas Constructoras (ENEC), el valor de 

las obras del sector de la construcción durante 
el año 2023 asciende a los 67.000 millones de 
pesos, lo que representa un crecimiento en tér-
minos reales del 1% y marca una tendencia de 
crecimiento para 2024.

Durante la celebración del evento Construc-
ción 2024, los expertos destacaron que la 
industria de la construcción se encuentra 
rezagada en cuanto a innovación se refiere y 
requiere de encontrar áreas de oportunidad en 
materia de productividad, eficiencia, sosteni-
bilidad e infraestructura.

El sector con mayor valor de producción fue 
el del transporte y urbanización, con un creci-
miento del 130,3% respecto a 2022, y en el que 
destaca la participación de Sarens en proyec-
tos como el Tren Maya, con una inversión pú-
blica cercana a los 350,000 millones de pesos 
entre 2022 y 2023.

En 2023, el sector de la construcción presentó 
una recuperación acelerada en México, con un
crecimiento en términos reales del 1%, la ma-
yor parte proveniente de la edificación de edi-
ficios comerciales e industriales, así como de 
obras ferroviarias, según indica la Encuesta 
Nacional a Empresas Constructoras (ENEC); 
una cifra histórica que supone un impulso al 
valor de producción de las empresas del sec-
tor y adelanta una tendencia de crecimiento a 
lo largo del año 2024. Sin embargo, durante la 
celebración del evento Construcción 2024, los 
especialistas pusieron de manifiesto la nece-
sidad de continuar invirtiendo en innovación y 
encontrar áreas de oportunidad en materia de 
productividad, eficiencia, sostenibilidad 
e infraestructura a través de la adopción 
de herramientas tecnológicas y prácti-
cas novedosas.

Uno de los elementos decisivos para llevar a 
cabo esta renovación es el grado de adapta-

ción a estas nuevas prácticas y tecnologías por 
parte de las propias empresas del sector. Refe-
rentes de la industria como Sarens, líder mun-
dial en servicios de alquiler de grúas, elevación 
de cargas pesadas y transporte de ingeniería, 
ya integran estas prácticas y tecnologías de 
vanguardia necesarias para revitalizar la indus-
tria. Tras haber colaborado en proyectos de 
importancia crítica, tanto a nivel nacional como 
internacional, Sarens cuenta con un equipo de pro-
fesionales cualificado para hacer frente a cualquier 
desafío en el menor tiempo posible.

La ENEC también arroja datos sobre las activi-
dades con mayor valor de producción, siendo 
los sectores que más aportaron al crecimiento 
el de la edificación, con un 39,2% del total, y el 
de la construcción de obras de ingeniería civil, 
con un 50,3%. Por otro lado, el sector que ma-
yor valor de producción reportó, en términos 
de comparación anual, fue el del transporte y 
urbanización, registrando un crecimiento del 
130,3% respecto a 2022. Aquí destaca la parti-
cipación de Sarens en la construcción del Tren 
Maya, con una inversión pública cercana a los 
350,000 millones de pesos entre 2022 y 2023, 
donde pudo aportar su experiencia y demos-
trar la importancia de contar con socios estra-
tégicos capaces de cumplir con los plazos de la 
forma más eficiente.

Sarens apuesta fuertemente por la innovación 
tecnológica como fruto de su compromiso con 
el sector mexicano de la construcción. Así, 
además de la disponibilidad de modelos ya en 
el terreno, como la Kobelco CKE 4000, la Grove 
GMK 7450 o la Liebherr LTM 1100-2, capaces 
de desplazarse con seguridad por terrenos 
irregulares o blandos y maniobrar en espacios 
pequeños, Sarens garantiza a sus clientes la 
adecuación de la maquinaria a sus necesida-
des concretas, gracias a contar con una de las 
flotas más grandes en el mundo y a la posibili-
dad de desplazar a la ubicación necesaria cual-
quiera de sus grúas procedentes de cualquier 
parte del mundo.A este respecto, José Aceves, 

La industria de 
la construcción 
en México sigue 
creciendo en 2023
y mantiene una 
tendencia positiva 
para 2024

Country Manager de Sarens en México, añade: 
“Actualmente, Sarens se consolida como uno 
de los principales aliados de la industria de la 
construcción tanto a nivel nacional como in-
ternacional. Nuestra participación en proyec-
tos de gran importancia para la renovación y 
creación de nueva infraestructura dentro del 
país ha sido decisiva para el desarrollo eco-
nómico de las regiones afectadas, además de 
permitirnos aportar nuestra extensa experien-
cia y metodología de trabajo innovadora para 
superar los retos logísticos que se han presen-
tado en cada momento”.

Finalmente, destacan los esfuerzos de la Cá-
mara Mexicana de la Industria de la Construc-
ción (CMIC) ante los diferentes órdenes de 
gobierno para impulsar una mayor inversión 
en infraestructura, todo ello con el objetivo de 
beneficiar de forma directa a las micro y pe-
queñas empresas de todo el país. Y es que una 
mayor inversión en la industria nacional de la 
construcción puede contribuir a surenovación 
tecnológica y su competitividad, además de 
favorecer el nearshoring y poder aprovechar al 
máximo sus oportunidades.

Sarens continúa siendo un aliado estratégico 
para el sector de la construcción en México, 
potenciando su crecimiento a través de una 
mayor productividad y eficiencia. Tras haber 
contribuido en algunas de las obras ferrovia-
rias más emblemáticas del gobierno, como la 
última fase del Tren Interurbano México-Tolu-
ca o la ampliación del Tren Suburbano al Ae-
ropuerto Internacional Felipe Ángeles (AIFA), 
además de otros proyectos como la construc-
ción de la nueva refinería de Dos Bocas o la 
construcción de 36 km de sección de vía en el 
estado de Zinacantepec, Sarens sigue desem-
peñando un papel crucial dentro del panorama 
de la infraestructura en México, fomentando el 
desarrollo económico y la innovación dentro 
del sector.
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BREVE HISTORIA DE ZIMBABWE

Zimbabwe es un país sin salida al mar en el sur de África. Es bien conoci-
do por su espectacular paisaje y su diversa vida silvestre, gran parte de 
ella dentro de parques nacionales, reservas y áreas de safari. Zimbabwe 
alberga una de las 7 maravillas del mundo en el río Zambezi, las Cataratas 
Victoria [Victoria Falls]. Las cataratas Victoria [Victoria Falls] caen des-
de 108 m hasta el estrecho desfiladero de Batoka, donde se puede prac-
ticar rafting y puenting. Río abajo se encuentran los parques nacionales 
Matusadona y Mana Pools, hogar de hipopótamos, rinocerontes y aves. 

El inglés es la lengua franca del país, se utiliza en el gobierno y los nego-
cios y como principal medio de instrucción en las escuelas. Los princi-
pales idiomas del país son el shona, hablado sólo por el 42% de la pobla-
ción, y el ndebele, hablado por aproximadamente el 39%.

TENDENCIAS DE LA CONSTRUCCIÓN EN ZIMBABWE
La industria de la construcción en Zimbabwe ha ido creciendo en los úl-
timos años. Statica estimó el crecimiento del valor agregado en la cons-
trucción en un 0,3% en el año 2022. La construcción está impulsada por 
la necesidad de desarrollo de viviendas e infraestructura.

Los principales proyectos se encuentran en energía, carreteras, mi-
nas, agricultura y manufactura. Los ingresos generados en hardware y 
construcción de Zimbabwe en la primera cuota de 2024 se estiman en 
1.880.000.000 de dólares estadounidenses. (Statica)

PROYECTO DE CONSTRUCCIÓN A CARGO DE MUJERES EMPRESARIA-
LES-AFRICANA TSALEACH

African Tsaleach Investments es una empresa propiedad de Mildred 
Chinyuke y Ruth Mitchell Majoni. El director general de la empresa es 
el Sr. Aurthur Nyagomo. La empresa fue fundada en 2013 y se dedica a 
materiales de hardware. A lo largo de los años, bajo la dirección del Sr. 
Aurthur Nyagomo, la empresa ha estado involucrada en la construcción 
de infraestructuras públicas y privadas. A continuación se muestran fo-
tografías del bloque de DPI de última generación recién terminado en la 
escuela primaria Tashinga en Harare, la capital de Zimbabwe.

PERSPECTIVAS DE NEGOCIO 
African Tsaleach cuenta con 10 años en el negocio y la empresa confía en 
crecer en el negocio. African Tsaleach espera asociarse con fabricantes 
de materiales de hardware de alta calidad en el mercado de Zimbabwe.

African Tsaleach busca asociarse con diferentes partes interesadas en 
la construcción de proyectos de vivienda en Zimbabwe, así como en la 
construcción de diferentes infraestructuras. El futuro parece brillante y 
prometedor para los African Tsaleach.

AUTORA
MILDRED CHINYUKE
(Msc Degree in Marketing, Post Graduate Diploma in Project Manage-
ment, Certificate Civil Engineering, Class 1 Motor Mechanic)

DIRECTORA:
AFRICAN TSALEACH INVESTMENTS

Contacto: midychin4@gmail.com
 africantsaleach@gmail.com

VISTAZO DEL NEGOCIO DE LA
CONSTRUCCIÓN EN ZIMBABWE ÁFRICA
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El concepto de globalización, tal como se en-
tendía en las últimas dos décadas, ha quedado 
atrás para dar paso a la regionalización y a la 

demanda veloz de componentes para el usuario fi-
nal. Por lo tanto, la relación entre México y Estados 
Unidos se vislumbra fortalecida con el nearshoring.

Así lo señaló Erick Brunet, director ejecutivo del 
equipo de Sergio Pérez de Newmark y destacó que 
esta mejora en la relación bilateral se ha desarrollado 
a lo largo de los años gracias al tratado comercial.

Por su parte, Giovanni D’Agostino, presidente en 
México y director regional para América Latina de 
Newmark, mencionó que este progreso ha llevado 
a México a convertirse en el principal socio comer-
cial de Estados Unidos. Además, consideró esencial 
abordar la formación de mano de obra especializada 
en la fabricación de semiconductores, dado que Mé-
xico carece de la capacidad de ingeniería necesaria 
para producirlos de ese tamaño.

“La industria de semiconductores es compleja y al-
tamente especializada. La fabricación de estos pro-
ductos, cuyo tamaño se mide en micras, se encuen-
tra concentrada en unos cuantos países asiáticos 
que cuentan con la experiencia adquirida a lo largo 
de años de entrenamiento especializado, indicó Gio-
vanni D’Agostino.

En este contexto, Erick Brunet recordó que el go-
bierno de Estados Unidos emitió en 2023 la Ley de 
Estímulos a la Industria de Microprocesadores y 
Alta Tecnología, fortaleciendo las restricciones para 
que China adquiera chips de última generación y los 
equipos necesarios para su fabricación. Esto se hizo 
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MÉXICO, APOYO 
ESENCIAL PARA 
ESTADOS UNIDOS EN 
LA PRODUCCIÓN DE 
MICROCOMPONENTES

con la intención de proteger las tecnologías, en un 
contexto en el que China ha incrementado su parti-
cipación en el mercado de los chips, cruciales para 
automóviles, dispositivos electrónicos y otros pro-
ductos. Estados Unidos produce el 12% de los chips, 
aunque ninguno de los más avanzados del mundo.

Agregó que Taiwán produce el 90% de los chips 
avanzados, esenciales para la economía estadou-
nidense, que sigue siendo líder en el diseño de los 
microcomponentes. Sin embargo, un conflicto 
geopolítico podría poner en peligro las patentes de 
los microcomponentes, muchas de ellas europeas 
y americanas, y especialmente las chinas, que son 
quienes los fabrican. En caso de una ruptura, uno de 
los países se quedaría con las patentes y el otro con 
la infraestructura, situación perjudicial para ambas 
partes, porque no habría producción.

“La ley sobre semiconductores es un tema de segu-
ridad nacional para Estados Unidos. Durante el Covid 
19, se dieron cuenta que el 75-80% de los semicon-
ductores se hacen en Asia y que no podían traerlos 
debido a los contenedores atorados, lo que hizo que 
toda la industria de este lado del planeta se rezagara. 
No se pudieron entregar celulares, coches, prácti-
camente nada, porque ya todo tiene un componente 
smart. Como es un tema de seguridad nacional para 
Estados Unidos, van a preferir hacerlos tanto allá 
como en México, decisión conveniente para ambas 
partes”, subrayó Erick Brunet, director ejecutivo del 
equipo de Sergio Pérez de Newmark.

Añadió que, por esa razón, es imprescindible que Mé-
xico fortalezca la educación tecnológica, capacita-
ción, maquinaria, infraestructura y energía constan-

te, que no tenga picos o fluctuaciones. Las empresas 
de alto valor agregado son más conscientes en cómo 
demandan los insumos y cómo los consumen, por lo 
que, si México ofrece energías renovables, lo hace 
más atractivo a las inversiones. Además, el costo de 
capital global suele ser más barato para las empre-
sas cuando tienen algún argumento verde dentro de 
la operación.

“En México lo hemos hecho muy bien con el progra-
ma STEM, enfocados a la ciencia, tecnología, mate-
máticas e ingeniería, donde llevamos muchos años. 
Sin embargo, hay muchos países que se encuentran 
más avanzados en cantidad de talento para estas ta-
reas, lo que nos posiciona a años de distancia de po-
der implementar la producción”, indicó Erick Brunet.

Apuntó que con el plan Sonora, Estados Unidos se 
beneficiará, siempre y cuando México otorgue un 
rápido suministro de energía, ya que con ello tendrá 
el incentivo de traer la producción a territorio mexi-
cano, dado que es más barato para el costo total de 
manufactura.

“Estados Unidos puede favorecerse de usar a México 
como punto de manufactura. Además de que existe 
afinidad cultural y el producto mexicano es muy bien 
recibido. En Europa definitivamente hay muchísimo 
espacio para crecer, y Asia es cada vez más es un 
mercado de consumo interno, después de años de 
ser los que más maquilaban y producían para gene-
rar riqueza. Con el capital acumulado en el oriente, el 
consumo no se va agotar”, destacó finalmente Erick 
Brunet, director ejecutivo del equipo de Sergio Pérez 
de Newmark.
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Focos vintage, el lado
más romántico
de la iluminación

Para disfrutar sin prisas y de paso ahorrar 
este San Valentín, ya sea en compañía de tu 

“media naranja” o con los amigos, pues recuer-
da que aparte del amor se celebra la amistad 
de quienes nos han brindado grandes momen-
tos, te proponemos dejar de lado los bares y 
restaurantes que siempre se llenan cada 14 de 
febrero, y en su lugar “tunear” tu casa o depa 
para experimentar una velada con la suavidad 
que la fecha y esas personas tan especiales 
se merecen. ¿Cómo lograrlo? Con los llama-
dos “focos vintage” a base de LED, que segu-
ramente ya has visto en cafés y restaurantes 
pero que también puedes tener en el hogar, 
gastando realmente poco si consideras que 
duran más de 5 años según la garantía y su 
tecnología favorece a un consumo de energía 
más responsable. Los nuevos avances en ilu-
minación hacen que su variedad sea tan amplia 
como tu creatividad; con diferentes formas, 
texturas y tamaños para crear efectos de luz 
que transforman por completo los espacios en 
ambientes acogedores y hasta románticos. A 
continuación, los expertos de Tecnolite, marca 
mexicana líder en iluminación para enriquecer 
los momentos de vida de las personas, te dan 
5 ideas para aprovechar al máximo los bene-
ficios de estos focos vintage en San Valentín, 
a los que puedes sumar otras innovaciones 
como tiras LED o series de foquitos tipo guir-
nalda igualmente sustentables:

· Cena romántica bajo una lluvia de luces. Cuel-
ga una serie o distintos tipos de focos vintage 

sobre la mesa del comedor, a diferentes altu-
ras, creando un cielo estrellado de luces cáli-
das y tenues para disfrutar de una cena con 
atmósfera íntima.

· Camino de luces. Bajo la inspiración de “cada 
paso te acerca más a mi corazón”, usa focos 
vintage para iluminar un sendero en tu casa 
o departamento, que guíe a la pareja a un espacio 
sorpresa decorado especialmente para la ocasión.

· Terraza de ensueño. Si tienes terraza o bal-
cón, crea un espacio acogedor con focos vinta-
ge alrededor del perímetro y sobre el mobiliario 
exterior, a los que puedes añadir mantas y co-
jines para darle un toque extra de comodidad a 
esa reunión entre dos o más personas, donde 
“las estrellas los envidiarán”.

· Muro de recuerdos. No hay duda de que los 
recuerdos con los seres queridos iluminan 
nuestra vida para seguir adelante; con este 
sentimiento, una buena opción que apapacha 
a la pareja o los amigos es colgar focos vinta-
ge en una pared y sujetar con pinzas fotos de 
momentos especiales que hayan vivido juntos.

· Barra de bebidas retro. Una idea ganadora, 
sobre todo para disfrutar con amistades, es 
decorar tu barra o carrito de cocteles con fo-
cos vintage o tiras LED, a los que puedes aña-
dir carteles con las frases favoritas de cada in-
vitado o mensajes románticos en caso de que 
la cita sea entre dos.

La iluminación vintage transforma por comple-
to el ambiente de cualquier espacio, ofrecién-
dote la libertad de crear un lugar con tu estilo 
favorito. Algunos modelos son tan innovado-
res, que incluso puedes controlarlos desde una 
app gratuita o con asistentes de voz para ate-
nuar su intensidad, cambiar de color o contro-
lar su encendido y apagado, entre otras funcio-
nes según el mood; como sucede con los focos 
de la marca Tecnolite Connect, que llevan la 
tendencia y automatización del internet de las 
cosas (IoT, por sus siglas en inglés) al hogar.

Dicen que las modas van y vienen, pero la cali-
dez de lo vintage se mantiene a la vanguardia 
para crear atmósferas de confort este San 
Valentín. Si quieres darle un gran toque final 
a esas reuniones de amor o amistad, dos su-
gerencias de regalo son los focos vintage que 
aparte de lucir muy cute incluyen en su interior 
las palabras Love o Hope.

Por último, con el fin de celebrar el mes, la 
marca de iluminación ha curado una selección 
especial de productos llamada “Perfect Match”, 
con ofertas y facilidades que se explican en su 
página tecnolite.mx, donde también se anun-
ciarán en próximos días los descuentos espe-
ciales con motivo del 35 aniversario de Tecnoli-
te, que cae precisamente el 14 de febrero.
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De acuerdo con SketchUp, esta tecnología permite efi-
cientar la generación de ideas de forma instantánea 
con solo describirlas en forma de texto.

La Inteligencia Artificial (IA) está revolucionando al 
mundo. En diversas industrias, sectores y tipos de ne-
gocios, esta tecnología tiene una injerencia cada vez 
mayor en los procesos operativos; de acuerdo con es-
tudios, el 63% de las empresas que integraron tecnolo-
gía en sus operaciones incrementaron sus ingresos en 
un 10%.

Para el caso del sector de la Arquitectura y la Cons-
trucción, esto no es excepción. Profesionales de estas 
industrias tienen la constante necesidad de comunicar 
sus ideas de forma rápida y clara, por lo que requieren 
herramientas de diseño con capacidades mayores en 
materia de resultados. La Inteligencia Artificial genera-
tiva es el motor que requieren para alcanzarlo.

“La Inteligencia Artificial generativa tiene el poder de 
apoyar a los profesionales de la arquitectura y el inte-
riorismo a través de el incremento de las posibilidades, 
capacidad de realizar diversas pruebas e iteraciones 
màs ràpidas, lo que les permite aumentar exponen-
cialmente su capacidad creativa. Si bien la tecnología 
no tiene una visión propia, tiene el poder de ayudar al 
usuario a detonar su generación de ideas mediante la 
creación de imágenes al instante, incrementando la 
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La Inteligencia Artificial es 
un aliado necesario para los 
arquitectos en 2024

baraja de opciones e inspirando, por consecuencia, un 
proceso creativo mucho más nutritivo en materia de 
resultados, lo que a su vez les permite transmitir más 
claramente sus ideas y narrativa de diseño a sus clien-
tes”, señala Mariana Rivera, Customer Success Mana-
ger  de SketchUp para México.

Primero debemos entender que la Inteligencia 
Artificial generativa se refiere al uso de la IA para 
crear contenidos como texto, imágenes, música, 
audios y videos. Esto lo logra mediante un modelo 
de aprendizaje automático que procesa contenido 
previamente creado junto con las etiquetas o pala-
bras clave en la solicitud del usuario. Por ejemplo, 
al solicitarle la creación de imágenes de “acabados 
de madera”, la tecnología se basará en los resul-
tados que dichas keywords arrojan para crear un 
contenido completamente nuevo.

De ese modo, imaginemos que un arquitecto se 
enfrenta al reto de encontrar el estilo y los tonos 
ideales para la decoración de una cocina. Luego 
de modelar el mobiliario y los elementos que inte-
gran el espacio, se requiere definir la estética de las 
imágenes generadas. 

En lugar de trabajar uno por uno los diversos estilos, la 
IA generativa integrada en software de diseño y mode-
lado 3D, como SketchUp, le permite generar cualquier 
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estilo que requiera, desde una decoración rústica en ma-
dera hasta superficies en tonos claros sobre mármoles ele-
gantes, con tan solo describirlo en un breve texto.

Esto permite pasar instantáneamente del boceto con-
ceptual a las opciones de diseño renderizadas. Así, la 
misma cocina podrá visualizarse con diversos estilos 
fotorrealistas, lo que permite presentar al cliente final 
una gama más amplia de opciones a elegir, sobre el 
mismo diseño.

¿La IA sustituirá a los diseñadores?

Si bien esta herramienta tecnológica permite que los 
usuarios del software de modelado y diseño 3D tomen 
mejores decisiones, nunca sustituirá al pensamiento 
crítico de los profesionales del diseño y la construc-
ción. Es decir, les permite crear y dar vida a sus ideas 
de forma más rápida y orientada al resultado final, pero 
solo funge como un aliado en la producción de diseños.

La visión en la que se basa el proyecto nunca deja de 
ser la del usuario de la plataforma. En última instancia, 
es siempre el diseñador y/o el arquitecto quienes con-
trolan los resultados al ser ellos quienes describen los 
estilos y configuraciones que buscan.

Actualmente la Inteligencia Artificial generativa se 
posiciona como una de las tecnologías de mayor cre-

cimiento a nivel global. Su capacidad de aumentar los 
flujos de trabajo de los colaboradores y la capacidad de 
actuar como asistentes eficientes en las organizacio-
nes, la convierten en una de las necesidades del futuro 
para los profesionales de las diversas industrias, como 
los arquitectos y profesionales de la construcción.

Acerca de SketchUp

Con más de 33 millones de usuarios, SketchUp es el 
principal software de diseño entre los profesionales 
creativos de la arquitectura, el diseño de interiores, la 
construcción y otros sectores. La creatividad, la flexi-
bilidad y los flujos de trabajo conectados son la base 
de SketchUp y permiten a los usuarios hacer realidad 
grandes ideas. Desde proyectos de interiorismo y 
construcción de casas personalizadas hasta edificios 
complejos y energéticamente eficientes, SketchUp te 
permite dar rienda suelta a tu creatividad para definir, 
perfeccionar y crear. SketchUp facilita la eficiencia in-
terfuncional con el modelado en 3D, objetos paramétri-
camente configurables preconstruidos, asignación de 
tareas, documentación en 2D, visualización en realidad 
virtual, detección de colisiones y herramientas de sos-
tenibilidad para garantizar el cumplimiento de tus obje-
tivos de reducción a cero.

El futuro está en sus manos.
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Proyecto de Intervención
Urbana Integral del Río Grijalva

La ciudad de Villahermosa, Tabasco, se enorgullece en presentar el resultado de un ambicioso pro-
yecto de infraestructura que ha cambiado radicalmente el panorama urbano y social: el Malecón de 

Villahermosa. Encabezado por la Secretaría de Desarrollo Agrario, Territorial y Urbano (Sedatu), esta 
monumental obra ha sido un catalizador para la revitalización del entorno natural en los márgenes del río 
Grijalva, mejorando significativamente la calidad de vida de sus residentes.

Durante el período comprendido entre febrero de 2021 y febrero de 2024, se llevó a cabo la construc-
ción de este emblemático malecón, abarcando un tramo de 5.3 kilómetros a lo largo de la ribera 
del río Grijalva, con 2.6 kilómetros destinados al Centro Histórico y 2.7 kilómetros a la colonia Las 
Gaviotas.

Características técnicas y beneficios sociales

Una de las características técnicas más destacadas del Malecón de Villahermosa es su enfoque en el im-
pacto ambiental positivo. La intervención incluyó la reforestación de más de 125 mil metros cuadrados 
de ribera con especies nativas de bajo mantenimiento, fortaleciendo la estabilidad del margen del río y 
restaurando el equilibrio ecológico de la zona. Además, se implementaron medidas de protección mar-
ginal, como el uso de sistemas constructivos de tablestacas, para garantizar la estabilidad estructural y 
reducir el riesgo de inundaciones.

Desde el punto de vista social, el Malecón ha logrado reconectar a la población con la naturaleza del río, 
proporcionando un andador peatonal con vistas panorámicas hacia el Grijalva y diversas áreas recreati-
vas y de esparcimiento. Esta revitalización del espacio público fomenta la cohesión social y promueve un 
estilo de vida más activo y saludable para la comunidad, reforzando así el tejido social de Villahermosa.

Impacto económico y turístico

En términos económicos, el Malecón de Villahermosa ha sido un motor de desarrollo para la ciudad, ge-
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Proyecto de Intervención
Urbana Integral del Río Grijalva

nerando más de 15 mil empleos directos desde el inicio de la obra. La creación de nuevos espacios comer-
ciales y recreativos a lo largo del malecón ha estimulado la actividad económica local, atrayendo turistas 
nacionales e internacionales y generando ingresos adicionales para la región. La mejorada conectividad y 
la infraestructura de transporte público han facilitado el acceso al malecón, convirtiéndolo en un destino 
acogedor para todos.

Un testimonio de transformación urbana

El Malecón de Villahermosa es mucho más que una simple obra de infraestructura; es un testimonio del 
poder transformador del diseño urbano bien pensado y ejecutado. El proyecto ha revitalizado la vida de la 
ciudad y ha brindado una serie de beneficios tangibles a sus habitantes.

El río Grijalva vuelve a ser el corazón de Villahermosa, y el malecón es su vínculo vital con la comunidad, 
representando un hito histórico en el desarrollo sostenible y la transformación urbana de la ciudad.

El proyecto tuvo una inversión total de 2,771 millones de pesos, y fue un trabajo colectivo en el que parti-
cipó una red multidisciplinaria de colaboradores y expertos, como ingenieros, arquitectos, diseñadores, 
biólogos, hidrólogos, urbanistas y paisajistas, entre otros.

Créditos generales malecón de Villahermosa

• Mauricio Rocha Iturbide – Proyecto Conceptual y Arquitectura

• Oscar Rodríguez Castañeda – Plan Maestro, Proyecto Conceptual y Diseño Urbano. 

• Alejandro Castro Jiménez Labora – Plan Maestro, Proyecto Conceptual, Arquitectura.

• José Antonio Nungaray Núñez – Ingeniería de Protección Marginal, Ingeniería de Infraestructura Ur-

bana, ingeniería Estructural, Estudios Hidrológicos.
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Aunque siempre es buen momento para mejorar tu hogar, 
cada nuevo ciclo en el calendario nos motiva a decidirnos y 
echar a andar proyectos que nos lleven a contar con espacios 
más estilizados y confortables.

Si entre ellos tienes el hacer un cambio radical, no hay mejor 
iniciativa que renovar el piso y dar un nuevo aire a una parte 
o toda la casa.

Hay un piso para cada gusto y estilo, pero nada como estar 
al día con las tendencias que, además de aportar a la deco-
ración, te brindan seguridad, higiene, luminosidad y muchas 
otras cualidades.

Diego Espinoza, gerente del área de pisos de The Home De-
pot, te comparte cuáles son los pisos más en tendencia de la 
temporada. 

Minimalista
Actualmente, una de las tendencias es el uso de pisos de co-
lores oscuros y opacos, que crean una atmósfera minimalista 
y elegante. ¿Qué tal un piso negro o gris oscuro? ¡Tal vez es 
el contraste que necesitan tus muebles! Este tipo de reves-
timiento puedes utilizarlo también en algún muro, atrapando 
las miradas de quienes lo tengan a la vista.

Mid Century
A mediados del siglo 20, la tendencia eran los colores, el 
maximalismo y las figuras geométricas en el hogar. Esta ten-
dencia ha regresado para darle un poco de personalidad y co-
lor a los hogares de hoy. Con losetas con dibujos o patrones 
geométricos conseguirás distinguir alguna área o mueble, o 
hacer una guía visual hacia un punto determinado. Este tipo 
de piso es ideal para dejar atrás los espacios monótonos.

Natural
Tener un espacio que nos brinde paz y tranquilidad cada vez 
es más fácil. Los pisos con acabados de madera y piedra nos 
evocan las sensaciones de estar al aire libre o en plena natu-
raleza, se tratan de texturas que nunca pasan de moda y sue-
len combinar con todo tipo de estilos.

Nórdico
Los pisos de gran formato con tonos claros crean le dan al 
hogar más luz y sensación de amplitud, así que éstos son una 
gran opción para áreas reducidas y hogares que se encuen-
tran en climas fríos. Los encuentras en diferentes medidas, 
unos más largos o anchos que otros, pero todos con el mismo 
objetivo: hacer tu hogar muy confortable.

Industrial
Dentro de las nuevas tendencias en pisos encontramos los 
colores neutros, tal como gris, blanco o negro, y el uso de tex-
turas asociadas con el estilo industrial: metal, aluminio, ce-
mento, lo que los hace muy versátiles. Ese tipo de piso combina 
con toda clase de estilos y colores en la decoración, logrando 
siempre un efecto de espacios completamente funcionales.

Para dentro o fuera del hogar, hay un piso que se adapta a to-
dos los estilos y necesidades. Recuerda que es posible hacer 
que tu hogar luzca más moderno, a través de la elección del 
piso más adecuado. 

Finalmente, Diego Espinoza, te recomienda usar la calcula-
dora de materiales para saber cuánto producto pedir y te re-
cuerda que al hacer una compra en línea mayor a $699 pesos, 
el envío es gratis. 

7 nuevas tendencias en pisos que te 
inspiran a remodelar tu hogar
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Esta pieza es una gran opción de interiorismo que aporta am-
plitud a los espacios, libertad de movimiento, flexibilidad de 
asiento y mejor comunicación entre todos los comensales.

Ciudad de México a 29 de febrero de 2024.-  Las mesas redon-
das son lo último en interiorismo para 2024. Es una tendencia 
que ha llegado para revolucionar la forma en que disfrutamos 
de nuestras comidas y reuniones sociales. Estas elegantes y 
versátileså piezas de mobiliario no sólo añaden un toque de 
sofisticación a nuestros espacios, sino que además, fomen-
tan la conversación y la conexión humana en un mundo cada 
vez más digital y apresurado.

Es el caso de esta mesa de comedor redonda que propone 
Casa de las Lomas en su colección 2024. Sus tonos azules 
que fusionan la sensibilidad rústica de su cubierta de granito, 
con el diseño de su pedestal de madera, la hacen adecuada 
para colocar en cualquier rincón del hogar. 

Se trata de la mesa de  comedor Roma, en la que debido a sus 
variaciones inherentes en el color y la tonalidad del granito, se 
convierte en una pieza exclusiva y con carácter único; por lo 
que no habrá dos exactamente iguales.

Ideal para optimizar espacios
El diseño circular de la mesa redonda permite una mayor fle-
xibilidad en la disposición del comedor. La forma suavemen-
te curva de esta mesa y la falta de esquinas afiladas, facilita 

el flujo de movimiento, y al mismo tiempo crea un ambiente 
acogedor y armonioso, pues las líneas rectas pueden hacer 
que el espacio parezca más pequeño de lo que es.  
Es una pieza versátil, que se puede colocar fácilmente en 
cualquier espacio. Sus dimensiones de 76 x 160 x 160 centí-
metros, le permite aprovechar mejor los rincones.

Fomenta la convivencia e interacción
Al eliminar las esquinas afiladas, la mesa redonda crea un 
entorno más acogedor, promoviendo la interacción entre los 
comensales. Su centro giratorio, permite posar al centro pla-
tos y alimentos para mantenerlos al alcance de todos, lo que 
permite una vista igualitaria, facilitando la comunicación y la 
conexión durante las comidas.

Adaptabilidad a comensales variables 
Aunque está diseñada para 6 personas, la ausencia de esqui-
nas permite agregar sillas adicionales fácilmente, proporcionando 
flexibilidad en la capacidad de asientos. Esto es especialmente 
útil para ocasiones especiales o invitados sorpresa.

Diseño estético y atemporal
Mientras que la madera es atemporal, el mármol añade ele-
gancia a tu comedor. Es una pieza que por su forma redon-
da y sus materiales high -end, como el granito natural de su 
cubierta y la parota sólida de la base, condicionan la estética 
de la estancia y resulta muy adecuada para ambientes con-
temporáneos. 

La mesa redonda ‘Roma’ de Casa de las Lomas,
el eterno acierto en el comedor
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Roland Berger, firma global de consul-
toría, publicó un informe ‘Tendencias 
del Consumidor en México’, el cual 

proporciona una inmersión profunda en 
nueve hallazgos relevantes para entender 
cómo los consumidores mexicanos toman 
decisiones de compra en un contexto de 
incertidumbre económica y social.
 
El estudio se basa en encuestas realizadas a 
principios de este año a más de 300 residen-
tes mexicanos seleccionados al azar* -seg-
mentados por parámetros generacionales, 
económicos, de género y tecnológicos-, y 
los hallazgos brindan información exhaustiva 
para las empresas minoristas y de bienes de 
consumo en todas las industrias de México. 

Con base en el análisis de los datos recopila-
dos los principales hallazgos son:

• El 88% confía más en las tiendas físicas 
que en las tiendas online

• El 71% anticipa una crisis económica de 
moderada a grave en 2024.

• El 47% identifica la calidad como el fac-
tor crucial a la hora de tomar decisiones 
de compra.

• La Generación Z es la menos sensible al 
precio, mientras que la Generación X es 
la más sensible

• El 54% afirma que la sostenibilidad es 
extremadamente o muy importante en 
las decisiones de compra.

• Las tendencias más relevantes que da-
rán forma al panorama de consumo de 
México en el futuro son:

• Actitudes y preferencias de los consu-
midores mexicanos por formatos físi-
cos versus compras en línea

• La evolución del comercio electrónico 
y las cambiantes preferencias en el en-
torno digital

• La influencia de los medios digitales en 
diversos segmentos de consumidores

• La importancia de la calidad en las de-
cisiones de compra del consumidor 
mexicano

• Diferencias generacionales en la sensi-
bilidad al precio

• El papel de la sostenibilidad en las deci-
siones de compra

• Cómo las expectativas de una crisis 
económica están impactando el gasto 
del consumidor mexicano.

Roland Berger 
presenta estudio 
de tendencias de 
consumo en México 
2024

“A lo largo de los años, México ha experi-
mentado una transformación significativa 
en su panorama de consumo, determinada 
por una variedad de factores”, dijo Gilberto 
Lozano, Socio Director y líder de la práctica 
de Bienes de Consumo y Venta Minorista de 
Roland Berger México. 

“A través de este informe, Roland Berger 
brinda información práctica que ayudará a 
los minoristas a responder mejor a las preo-
cupaciones de los consumidores mexicanos 
de hoy y, al mismo tiempo, a generar más 
rentabilidad.
 
El informe concluye con recomendaciones 
prácticas sobre cómo las empresas pueden 
aprovechar los conocimientos para com-
prender mejor las preferencias de los 
consumidores y forjar conexiones más 
efectivas con los clientes, afrontar los 
desafíos previstos y reconocer y respon-
der a las oportunidades.
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Como autoridad n.º 1 de la industria, hemos sido fieles a nuestra 
misión de satisfacer las necesidades de los profesionales del 
hormigón y la albañilería. Actualmente, estamos trabajando duro 
para brindar oportunidades y conexiones estratégicas como si 
fuera el primer día. Venga a ver, tocar y comprobar sistemas de 
última generación que dan lugar a decisiones bien fundamentadas 
y sitúan a su negocio sobre una base sólida para los años 
venideros.

DONDE 
NACEN LAS
LEYENDAS

INSCRÍBASE AHORA en worldofconcrete.com

INFORMACIÓN 
SOBRE LA WOC

VER EVENTOS 
INTERNACIONALES

C O N S T R U Y A  U N  L E G A D O  D E  É X I T O .

EXPOSIC IÓN :  2 0  -  23  D E  E N E R O  D E  20 25 
F O R M A C I Ó N  :  2 1  -  2 3  D E  E N E R O 
CENTRO DE CONVENCIONES DE LAS VEGAS


