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Como autoridad n.º 1 de la industria, hemos sido fieles a nuestra 
misión de satisfacer las necesidades de los profesionales del 
hormigón y la albañilería. Actualmente, estamos trabajando duro 
para brindar oportunidades y conexiones estratégicas como si 
fuera el primer día. Venga a ver, tocar y comprobar sistemas de 
última generación que dan lugar a decisiones bien fundamentadas 
y sitúan a su negocio sobre una base sólida para los años 
venideros.

DONDE 
NACEN LAS
LEYENDAS

INSCRÍBASE AHORA en worldofconcrete.com

INFORMACIÓN 
SOBRE LA WOC

VER EVENTOS 
INTERNACIONALES

C O N S T R U Y A  U N  L E G A D O  D E  É X I T O .

EXPOSIC IÓN :  2 3  -  2 5  D E  E N E R O  D E  2 0 2 4
F O R M A C I Ó N  :  2 2  -  2 5  D E  E N E R O
CENTRO DE CONVENCIONES DE LAS VEGAS
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 ventas@metaldoor.com.MX(81) 1505 - 8012 / (81) 8385 - 8520

/metaldoormx www.metaldoor.com.mx



MAMPARAS PARA SANITARIOS PÚBLICOS
SANIMODUL DE MÉXICO S.A de C.V.

Es una empresa líder en la fabricación de mamparas para 
sanitarios, cuando usted hace un pedido en Sanimodul, 
tiene la confianza de que se fabrica en el tiempo pactado y 
con los materiales especificados. 

www.sanimodul.com.mx ventas@sanimodul.com.mx

(81) 8901 1101 / (81) 8901 2003
/ SANIMODULMX
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EDITO
RIAL

Edna
Freeman
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Freeman

¿Alguna vez has notado cómo nos esforzamos constan-
temente por lograr más? Creamos listas de deseos, 

sueños y metas y, en la mayoría de los casos, SI las alcanza-
mos. Sin embargo, hay un problema: a veces, cuando logra-
mos esos deseos, todavía nos sentimos incompletos. 

“Quiero una carrera, quiero dinero, quiero casarme, quiero 
tener hijos, quiero más éxito, quiero poder, quiero, quiero... 
la lista continúa.

Perseguimos estos objetivos, pensando que al cumplirlos.” 
Nos brindaran una tranquilidad eterna, pero el placer de al-
canzar hitos profesionales o logros personales nunca parece 
durar y nos quedamos anhelando más y más.

Nuestros cerebros humanos están programados para buscar 
constantemente nuevas experiencias y recompensas. Está 
arraigado en nosotros a través de un mecanismo llamado 
homeostasis, un proceso evolutivo que nos impulsa a que-
rer siempre más recursos y oportunidades para sobrevivir y 
prosperar. Esta búsqueda continua de satisfacción y nove-
dad está impulsada por nuestro sistema límbico, que juega 
un papel crucial en nuestras respuestas emocionales.

Temporalmente, nos sentimos felices cuando adquirimos 
algo nuevo o experimentamos algo emocionante, pero con el 
tiempo, ese sentimiento de satisfacción se desvanece y nos 
encontramos anhelando la próxima experiencia estimulante. 
Este ciclo perpetuo de búsqueda es parte de nuestra natura-
leza humana, influenciado por factores como la genética, la 
cultura, el entorno social y las experiencias pasadas.

Sin embargo, si bien es natural buscar nuevas experiencias y 
metas, es importante encontrar el equilibrio y no depen-
der únicamente de cosas externas para nuestra felici-
dad y bienestar.

Entonces, ¿cómo podemos liberarnos de querer más?

• Recuerda que la alegría está en jugar, no en ganar el jue-
go. Concéntrate en disfrutar el viaje en lugar de obsesio-
narte con el resultado final.

• Participa en un ayuno de dopamina. Por ejemplo, si con-
sultas las redes sociales tres veces al día, redúcelas a 
una. Si tomas café todos los días, intenta evitarlo dos 
días a la semana. Si ves una serie de una hora, limita el 
tiempo a solo 30 minutos. Al reducir los estímulos que 

¿Cómo QUERER menos?
nos brindan placer inmediato, podemos aprender gra-
dualmente a apreciar las alegrías simples de la vida.

• Hacer una lista de las cosas que ya poseemos o los sue-
ños que hemos cumplido hasta la fecha. Reflexionar y 
apreciar lo que ya está en nuestras vidas puede ayudar-
nos a cambiar nuestro enfoque del deseo constante a la 
gratitud por lo que tenemos.

• Escribe sobre cómo te sentirías si nunca alcanzaras tu 
sueño u objetivo. Al explorar la posibilidad de no lograr 
nuestros deseos, podemos ganar perspectiva y darnos 
cuenta de que la realización y la felicidad no dependen 
únicamente de logros externos.

• Regala artículos que no hayan sido utilizados en los 
últimos dos meses. Al organizar y compartir nuestras 
posesiones, podemos encontrar una sensación de libe-
ración y descubrir la alegría de dar.

• Participar en prácticas contemplativas, como observar 
un objeto o nuestro propio cuerpo. Esto nos permite 
estar plenamente presentes, apreciando la belleza y las 
complejidades del momento presente.

• Realiza actos de altruismo pasando tiempo con alguien 
que necesita estímulo o ayuda con una actividad. Quitar 
la atención de nosotros mismos y mostrar amabilidad 
puede traernos una inmensa satisfacción.

• Practica la gratitud, no sólo por las cosas grandes sino 
también por las pequeñas bendiciones cotidianas. Cul-
tivar una actitud de gratitud puede cambiar nuestra 
perspectiva y fomentar la satisfacción.

• Además, establece objetivos realistas y céntrate en el 
proceso de consecución. Esto puede proporcionar sa-
tisfacción a largo plazo en lugar de simplemente perse-
guir el próximo deseo o adquisición.

• Si bien podemos tener una tendencia biológica a querer 
más constantemente, también poseemos la increíble 
capacidad de encontrar satisfacción y equilibrio inte-
rior. Depende de nosotros navegar nuestros deseos 
con un enfoque sano y equilibrado en nuestra búsqueda 
de plenitud y tranquilidad.

Edna Freeman
Fundadora de Altruism Now & Infini Distribution Altruista  
 Empoderando desde la Compasión |
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OBRA NEGRA

CINTERMEX, MONTERREY, N.L.
MÁS INFORMACIÓN EN:

OBRA GRIS

24 AL 26 ABRIL 2024

XXV ANIVERSARIOLA INNOVACIÓN ESTÁ AQUÍ
XXV ANIVERSARIO

¿QUIERES SER EXPOSITOR?
Escanea para más información
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CON GRAN ÉXITO SE REALIZA 
EXPO CIHAC 2023

Con el aval de diversas personalidades de México y del ex-
tranjero, no sólo porque es el referente de la industria de la 

construcción en México sino también porque es el evento más 
importante de México y América Latina, se llevó a cabo EXPO 
CIHAC 2023 en Centro Citibanamex.

Adrián López Ruíz, Presidente del Comité organizador de Expo 
CIHAC 2023, informó que este magno evento cumple 33 años 
de ser el foro más más abierto para todos los que integran la 
industria de la construcción, sin importar si el proveedor o em-
presario tiene un año o 90 de haber iniciado su actividad ni tam-
poco si cuenta con más o menos recursos.

Y agregó: Este año creció en más de 50% el número de ex-
positores, cuya cifra alcanzó más de 450 y confirmó que se 
espera la asistencia de más de 17 mil visitantes.

Tras resaltar que EXPO CIHAC cubre todas las etapas de la 
construcción, desde el proyecto y las obras negra, gris y los 
acabados, Adrián López Ruiz sostuvo que “en este evento se 
concentran todos los servicios y recursos que existen para la 
industria. Durante 3 días habrá talleres que generarán no sólo 
inspiración sino también conocimiento”

Lic. Ricardo Castellanos,
Show Director de Expo CIHAC
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EXPO CIHAC, AVALADA POR
MEXICANOS Y EXTRANJEROS
El vicepresidente de Asuntos Urbanos del Colegio de Arqui-
tectos de la Ciudad de México (CAM SAM), José Gerardo 
Márquez Garza, subrayó que EXPO CIHAC es el mejor de los 
eventos a nivel América Latina y por ello le refrendó su apo-
yo total y permanente.

La Lic. Olga Grávela, Directora de la Agencia Italiana de Comer-
cio Exterior, dio a conocer que 25 empresas de su país partici-
pan en EXPO CIHAC y lo seguirán haciendo, porque este even-
to les deja grandes beneficios, y precisó que las industrias de 
Italia son grandes proveedores de México no sólo en maquinaria 
y equipo, sino también en diversos productos para construcción.

La inauguración formal de EXPO CIHAC 2023 la hizo la MBA 
Marcela Heredia Izquierdo, Presidenta de la Cámara Mexica-
na de la Industria de la Construcción Delegación CDMX, quien 
recalcó que han trabajado desde hace años de la mano de 
CIHAC, porque es el acontecimiento más de la industria de la 
construcción en el continente.
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Indicó que EXPO CIHAC enseña las tendencias de la indus-
tria y pone al día a todos sus sectores en temas relevan-
tes como la sustentabilidad, a la vez que crea valor y 
provoca innovación tecnológica.

En el acto de inauguración, en el centro de una superficie 
de 22 mil metros cuadrados, también participaron José 
Manuel Barceló, Presidente de la Asociación Mexicana de 
Ventanas y Cerramientos (AMEVEC), y el Lic. Ricardo Caste-
llanos, Show Director de Expo CIHAC en donde mostraron el 
concepto de “Casa Pasiva” que tiene como objetivo tener un 
sistema constructivo de edificación eficiente que busca re-
ducir al máximo la demanda energética del edificio median-
te estrategias de diseño globales y de esta manera seguir 
promoviendo la sustentabilidad en la industria.

Durante el primer día de actividades, se llevó a cabo The 
Construction Summit, en el cual se presentó en un forma-
to “arena” totalmente innovador donde se dio información 
necesaria para afrontar los principales retos del sector, co-
nocer las tendencias y lo que le depara a la industria. Como 
primera conferencia magistral tuvimos al Arq. Shigeru Ban 
– Ganador del Pritzker 2014, el cual nos habló sobre el equi-
librio entre obras de arquitectura y aportaciones sociales 
que ha realizado durante su carrera. Cerrando el primer 
día de conferencias nos acompañó Michael Arad – Partner 
Handel Architects Creador del World Trade Center Site Me-
morial quien nos compartió el desarrollo, las implicaciones 
y desafíos de ambos monumentos memoriales, el del 11 de 
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septiembre y como poder integrar el pasado, el presente y el 
futuro, creando una especie de portal en el tiempo, para re-
cordarnos la ausencia de ese espacio y el dolor por aquellas 
pérdidas humanas que conmovieron no solo a los individuos, 
sino a su nación y al mundo entero. Y para cerrar nuestras 
conferencias Jorge y Arturo Arditti - Co-Directores Arditti 
+ RDT ARQUITECTOS, Presidentes del American Institute of 
Architects nos mostraron cómo cada proyecto tiene su pro-
pia esencia y versatilidad adaptando el ecosistema que los 
rodeo y así poner el nombre en alto del talento mexicano.

Otro elemento de innovación a resaltar este año se hizo pre-
sente en el piso de exhibición en donde por primera vez se 
creó el “ILC” - Industry Leaders Club, que tiene como objeti-
vo poder tener un espacio con una comunidad de compra-
dores calificados en el cual previamente un equipo espe-
cializado de la industria son los encargados de concretar 
reuniones y así conectar de manera presencial durante 
los 3 días del evento.

Como parte de la digitalización de la industria , se presentó 
la plataforma Expo CIHAC HUB, la cual permite hacer nego-
cios los 365 días del año y así generar conexiones de negocio 
y fortalecer las relaciones comerciales entre compradores y 
clientes. Actualmente se tienen registrados a más de 26,000 
usuarios. Más información en el siguiente enlace: 
https://www.expocihac.com/es/home.html
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PAGA BIM LA TASA MÁS ALTA DE 
RENDIMIENTO DE ACUERDO CON CONDUSEF

•  Paga BIM de Banco Inmobiliario Mexicano es califi-
cado por brindar la  tasa más alta de rendimiento de 
acuerdo con CONDUSEF*. 

• BIM es el único banco que no cobra ningún tipo de 
comisión en  instrumentos de banca patrimonial a 
personas físicas. 

• El compromiso: incentivar la inclusión financiera y 
la educación  patrimonial  

• La meta: alcanzar alrededor de los 16,000 mdp de 
captación en  Banca Patrimonial para 2026  

• CDMX a 30 de noviembre de 2023.- Banco Inmobiliario 
Mexicano, define su  meta de captación en Banca Pa-
trimonial para 2026 rondando los 16,000 mdp.  

Con base en la reciente información emitida por 
CONDUSEF acerca de que el Banco  Inmobiliario 

Mexicano es quien actualmente ofrece la tasa más alta 
de rendimiento,  BIM plantea que los 7,621 mdp de cap-
tación patrimonial lograda a 10 años de ser  un banco 
-mismos que tiene en operación de la banca patrimo-
nial-, obedece a la  credibilidad que el banco tiene entre 
sus clientes, y a la lealtad que se traduce en  recomen-
daciones multigeneracionales que lo han comprometi-
do para bien de todos a brindar valores agregados. 

De acuerdo con Rodrigo Padilla, Director General de 
BIM, “Si bien, en 2013,  BIM inició con la captación pa-
trimonial de clientes cautivos, con el paso de los años  
hemos venido sumando clientes de todas las edades, 
desde personas morales,  pequeñas y grandes empre-
sas de sectores productivos diversos, hasta personas  
físicas, siendo estos clientes la mayor parte de nuestra 
captación y que van desde  la tercera edad, cuya jubila-
ción les brinda un rendimiento saludable a  inversionis-
tas adultos que invierten con la tranquilidad de que no 
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tendrán merma  en el manejo de su cuenta con el cobro 
de comisiones propias de otras ofertas.”

“Para BIM la concientización de la educación financie-
ra ha trascendido en el  incremento recurrente de la 
educación patrimonial creando un nicho en el mercado  
inversionista: Personas Físicas de todas las edades a 
quienes de por sí el banco no  les cobra ningún tipo de 
comisión en instrumentos de banca patrimonial” “Esta-
mos  trabajando en una serie de acciones formativas 
e informativas, campañas y cursos  de inversión para 
incentivar la cercanía e inmediatez que demanda este 
mercado  y mantener la calidez que nos ha caracteri-
zado por mucho más años de los que  cumplió BIM en 
lo que se refiere al trato con nuestros clientes” señaló 
Emmanuel  Villagómez Larrañaga, Director de Banca 
Patrimonial en BIM. 

Villagómez, además de reiterar la información emiti-
da por CONDUSEF centrada en  el rendimiento de los 
CETES a 28 días, destacó: “Existe confianza y apetito 
de  invertir como nunca, gracias a la difusión de que las 
inversiones en BIM están  respaldadas por el seguro del 
IPAB que equivale a 400 mil UDIS, aproximadamente  3 
millones 100 mil pesos a la fecha”.  

El directivo resaltó la importancia de establecer metas 
a mediano plazo, ya que,  aunque las nuevas generacio-
nes buscan gratificación inmediata, también son  exi-
gentes en cuanto a su calidad de vida y aspiran a alcan-
zar objetivos específicos,  como cursar un posgrado, 
viajar o adquirir su primer inmueble. 

*Con información de CONDUSEF: 
h t t p s : / / w w w . f a c e b o o k . c o m / p h o t o ? f b i -
d=659423133042697&set=pcb.659423176376026
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Con nuestra calculadora
podras saber la cantidad de
silletas que requiere tu obra
y los diferentes modelos que
tenemos para ti

!DESCÁRGALA!!DESCÁRGALA!

SILLETAS

SIMEX
APP

Explora los Beneficios de
usar nuestras silletas en
tus obras

www.silletas.com

BENEFICIOS DE USAR SILLETAS
1.Mayor rendimiento que los elaborados en obra
2.Exactitud en los recubrimientos
3.Reducción de costos
4.-Alarga la vida útil de tu elemento de concreto
armado
5.Producto elaborado con material 100% post
industrial
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Con el fin de responder a la creciente demanda 
en la colocación de crédito de vivienda con los 
más altos estándares de calidad en México, 

Creditaria y Cibergestión firmaron una alianza para 
hacer más eficiente el proceso de crédito hipotecario. 

Como empresas líderes del mercado –Creditaria, 
posicionado como el bróker hipotecario con mayor 
colocación en México, y Cibergestión, líder operador 
de procesos end to end de crédito hipotecario en 
LatAm con un alto enfoque tecnológico – se encuen-
tran en una posición única para dar mayor seguridad 
a los créditos hipotecarios apoyados en la transfor-
mación digital. 

“El proceso de crédito para el mercado hipotecario 
mexicano ha demostrado con el tiempo que tiene 
cimientos robustos, se ha fortalecido en las crisis 
y mostrado resiliencia en momentos complejos 
como los años de pandemia por la Covid 19. Esta 
alianza está encaminada a fortalecer aún más este 
proceso, conscientes de la relevancia de los créditos 
a la vivienda, tanto para la banca como la economía 
del país”, señaló José Ángel Borbolla, CEO LatAm 
de Cibergestión.

Con esta alianza, Cibergestión implementará tecno-
logía propia desde el onboarding del cliente en la red 
de oficinas y brókers de Creditaria, buscando recabar 
información veraz y completa que permita, desde el 
inicio, el ingreso de data eficiente para el proceso de 
crédito: calificación, certificación y aprobación ágil 
con una mayor certeza en la validación de todos los 
documentos del cliente, logrando como beneficio 

a la banca la originación de créditos más eficiente 
y segura.

Por parte de Creditaria, refuerza el compromiso que 
tiene con sus socios de negocio, los principales ban-
cos e instituciones financieras, para fortalecer la 
evaluación crediticia, es decir, que cada operación 
se autorice con los más altos estándares de otorga-
miento de crédito y se tenga certeza de que el perfil 
del cliente se adecua a sus necesidades y a la oferta 
de cada institución.  

“En Creditaria siempre hemos estado enfocados en 
la excelencia dentro todo el proceso de originación 
de crédito, por ello, nuestra alianza con Cibergestión 
es clave para desarrollar la tecnología que nos per-
mita robustecer y agilizar los procesos de revisión 
documental y validación de identidad para un mejor 
perfilamiento de nuestros clientes. El compromiso 
que tenemos en la calidad de nuestro servicio de 
asesoría hipotecaria y PYME se sumará al potencial 
tecnológico de Cibergestión para desarrollar herra-
mientas que favorezcan la calidad de nuestros ex-
pedientes”, señaló Juan Kasuga, Director General de 
Creditaria México.

“Para Cibergestión, es muy importante ayudar a todos 
los participantes del sector hipotecario a implemen-
tar la tecnología que genere eficiencias, llevamos 18 
años en México aportando valor a los procesos de la 
banca y queremos seguir agregando nuestro cono-
cimiento y experiencia en mejorar la colocación de 
créditos hipotecarios, con mayor calidad y agilidad”, 
concluyó José Ángel Borbolla.

Cibergestión y Creditaria firman una alianza estratégica 
para fortalecer y mejorar el proceso de crédito en México 
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• El mercado global del crowdfunding po-
dría alcanzar un valor de $25,930 mdd en 
2027, con un crecimiento anual de $3.29 
mdd entre 2022 y 2027. 

• Según Digital 2021 Global Overview 
Report, más del 70% de la población 
mexicana utilizan medios digitales y 
cada vez son más los que están intere-
sados en invertir a través de platafor-
mas digitales

La tecnología no solo ha ayudado a dis-
tintas industrias a acelerar, agilizar y di-
gitalizar sus procesos, sino también ha 
contribuido a acercar acciones comple-
jas a las personas. Invertir, por años, fue 
considerada una actividad exclusiva solo 
para quienes dominaban las ciencias de la 
economía y las finanzas, convirtiéndose en 
algo complejo y alejado de la realidad para 
quienes no administraban grandes sumas 
de dinero. 

La introducción de herramientas digita-
les, han aumentado las tasas de inver-
sión en el país, según Digital 2021 Global 
Overview Report, más del 70% de la po-
blación mexicana utilizan medios digi-
tales y cada vez son más los que están 
interesados en invertir a través de plata-
formas digitales.

De acuerdo con la Comisión Nacional 
Bancaria y de Valores, el interés por las 
inversiones va en aumento, el número de 
cuentas de inversión administradas por 
las casas de Bolsa en México creció un 
226.78%, en el periodo de 2021 a 2022. 
Uno de los mercados que más ha ido ga-
nando adeptos es el inmobiliario gracias 
a la digitalización de la inversión es el 
Real Estate, ya que hay soluciones que 
permiten, por ejemplo, convertirse fácil-
mente en copropietario de un inmueble, 
gracias a modelos como el crowdfunding. 

Según datos de Imarc Group, el mer-
cado global que conforma el modelo de 
crowdfunding podría alcanzar un valor 
de $25,930 mdd en 2027, con un creci-
miento anual de $3.29 mdd entre 2022 y 
2027. “El financiamiento colectivo emer-
ge como una opción para invertir en bie-
nes raíces con poco capital, la idea es 
comprar partes del inmueble de acuerdo 
al presupuesto de cada persona. Con 2 
mil pesos en adelante en y en solo unos 
cuántos clics en la plataforma ya es po-
sible comprar un inmueble”, señaló Iván 
Carmona, co-fundador de 100 Ladrillos, 
plataforma de crowdfunding inmobiliario 
que se destaca por su compromiso con 
la seguridad de los inversores y su capa-
cidad para democratizar la inversión en 
propiedades.

En 100 Ladrillos,  es posible vender y 
comprar fracciones de inmuebles co-
merciales, como bodegas, locales u 
oficinas que generen renta o plusvalía, 
100% en línea con una ganancia de hasta 
un 18%. El sitio es accesible y amigable 
con el usuario, además de contar con to-
dos los permisos de la Comisión Nacio-
nal Bancaria de Valores, “La tecnología 
de nuestra plataforma ofrece a los inver-
sores una experiencia segura y transpa-
rente”, agregó Carmona.

El ejecutivo de 100 Ladrillos comenta 
además que hay algunos puntos impor-
tantes para tener en cuenta antes de de-
cidir invertir en una plataforma digital:

Diversificación de Portafolio
Los usuarios puedan diversificar su car-
tera invirtiendo en una variedad de pro-
yectos. “En el caso de 100 Ladrillos, permi-
timos la inversión en distintos inmuebles, 
esto reduce el riesgo y brinda oportunida-
des en diferentes tipos de propiedades y 
ubicaciones”, resaltó Carmona.

Transparencia Total
Contar con acceso a información deta-
llada sobre cada proyecto, desde planos 
y ubicación hasta proyecciones finan-
cieras. Los inversores deben tomar de-
cisiones informadas y estar al tanto de 
cómo se está gestionando su inversión 
en todo momento. “Actualmente 100 La-
drillos cuenta con 29 propiedades, 8 en 
fondeo y 21 entregadas, ubicadas en Mé-
xico y Estados Unidos, con uso comer-
cial, industrial, habitacional, oficinas y 
mixtas, entre otras, y esta información 
se puede consultar en todo momento, con 
el objetivo de mantener completa trans-
parencia con nuestros clientes”, explicó.

Seguridad de los Fondos
La plataforma debe garantizar que los 
fondos de los inversores estén seguros 
a través de medidas de seguridad avan-
zadas y alianzas con instituciones finan-
cieras de renombre. “En 100 Ladrillos 
contamos con la licencia que otorga la 
Comisión Nacional Bancaria de Valores, 
lo que brinda el nivel de vigilancia que 
tienen los bancos. Es importante fijarse 
en este punto a la hora de tomar una de-
cisión”, enfatizó el ejecutivo. 

Facilidad de Uso
La interfaz de usuario debe ser intuitiva 
y fácil de usar. Los inversores deben po-
der monitorear y gestionar sus inversio-
nes de manera sencilla a través de pla-
taforma en línea o aplicación móvil. “Otra 
tecnología que tiene 100 Ladrillos es in-
vertir a través del mercado secundario, 
además los usuarios pueden vender sus 
Ladrillos y monetizar la plusvalía. Es po-
sible comprar propiedades que ya están 
100% fondeadas y que posiblemente ya 
están rentadas, lo cual da la posibilidad 
de recibir rentas inmediatamente”. 

Asesoramiento Profesional
La plataforma debe ofrecer asesora-
miento profesional para ayudar a los in-
versores a tomar decisiones acertadas. 
“En nuestro caso, sabemos que muchos 
inversores no son expertos inmobilia-
rios, por lo que los conectamos con espe-
cialistas que les brindamos orientación y 
responden sus preguntas”, destacó.  

La evolución tecnológica ha hecho que la 
forma de invertir cambie, pero también 
ha diversificado los perfiles de los inver-
sionistas, quienes son personas cada 
vez más jóvenes que escogen las inver-
siones fáciles para asegurar el bienestar 
a futuro. Las herramientas digitales, en 
ese sentido, han sido un puente entre las 
personas y la salud financiera. 

Tecnología:
La clave del
crecimiento de 
las inversiones
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ME FALTA ART COREDRILL

Cómo invertir inteligentemente:
un enfoque práctico y accesible

Invertir de forma inteligente no es simple-
mente una elección; es una necesidad 
imperante para aquellos que buscan ase-

gurar un futuro financiero sólido y alcanzar 
metas a largo plazo. En especial para quie-
nes reciben un salario, aprender a gestionar 
las finanzas y a invertir de manera efectiva 
puede ser la diferencia entre un sendero 
hacia la prosperidad y un camino lleno de 
inquietudes financieras.

Los pilares de la inversión consciente
Antes de sumergirse en el mundo de las in-
versiones, es esencial que haga una autoeva-
luación basada en varios pilares clave.

1. Establecer objetivos financieros
Antes de realizar cualquier tipo de inversión, 
es fundamental tener claridad sobre sus ob-
jetivos financieros. ¿Está buscando acumu-
lar riqueza para el largo plazo, ahorrar para la 
educación o prepararse para una jubilación 
confortable? Tener metas financieras claras 
y específicas le ayudará a determinar cuánto 
necesita invertir y por cuánto tiempo.

2. Presupuesto y fondo de emergencia
Una buena administración financiera 
comienza con un presupuesto sólido. 
Conozca sus ingresos, gastos y ahorros 
mensuales para determinar cuánto pue-
de destinar a inversiones sin afectar su 
vida diaria. Además, es crucial tener un 
fondo de emergencia que cubra de tres a 
seis meses de gastos. Esto le proporcio-
nará una red de seguridad financiera para 
hacer frente a gastos inesperados o 
pérdidas de empleo, y evitará que 
tenga que liquidar sus inversiones 
prematuramente.

3. Educación financiera y
tolerancia al riesgo
La educación financiera es esencial antes 
de hacer cualquier inversión. Esto incluye 
comprender diferentes tipos de activos, 
desde acciones y bonos hasta bienes raíces 
e inversiones alternativas. En cuanto a la to-
lerancia al riesgo, es crucial saber qué nivel 
de riesgo está dispuesto a asumir. Algunas 
personas prefieren inversiones de bajo 
riesgo, mientras que otras están dispuestas 
a asumir más riesgo en busca de mayores 
rendimientos. En cualquier caso, encontrar 
un equilibrio que se ajuste a su personalidad 
y objetivos es clave.

4. Rompiendo paradigmas:
inversiones para todos
Existe el prejuicio de que las oportunidades 
de inversión son exclusivas para quienes tie-
nen grandes patrimonios. Aunque es cierto 
que ciertas asesorías y niveles de servicio son 
más accesibles para los inversores más gran-
des, la era digital ha abierto nuevas puertas. 
Ahora, los pequeños inversores también pue-
den acceder a excelentes oportunidades con 
requisitos mínimos.

5. Opciones dentro de su cuenta bancaria
Si recibe su salario en una cuenta ban-
caria, lo más probable es que el dinero 
depositado esté generando rendimien-
tos mínimos. Pero la buena noticia es 
que hay más opciones que un simple de-
pósito a plazo fijo. Muchas instituciones 
ofrecen fondos de inversión, pagarés y 
certificados de depósito que pueden pro-
porcionar rendimientos anuales conside-
rables, dependiendo de la región en la que 
se encuentre. Normalmente, estas son 
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opciones accesibles en línea o a través de 
su ejecutivo de cuenta.

6. Casas de bolsa: más allá de los bancos
Además de las instituciones bancarias, exis-
ten casas de bolsa que permiten abrir cuentas 
sin requisitos mínimos de inversión. Estas plata-
formas ofrecen cuentas gestionadas basadas 
en su perfil de inversor o cuentas de autoges-
tión que le permiten decidir en qué tipo de 
activos invertir. Desde acciones hasta bonos 
y fondos de inversión, las posibilidades son 
prácticamente ilimitadas.

7. Crowdfunding inmobiliario
Para aquellos interesados en el mercado 
inmobiliario, el crowdfunding ofrece una 
forma accesible de invertir en propiedades 
comerciales. Esto no le da derechos di-
rectos sobre la propiedad, pero le permite 
diversificar su cartera y acceder a un mer-
cado que de otra manera podría estar fuera 
de su alcance.

8. Criptomonedas
A pesar de su volatilidad, las criptomonedas 
han emergido como una opción legítima de 
inversión. Hay múltiples plataformas regu-
ladas que facilitan la compra y venta de es-
tas monedas digitales.

9. Compra y venta de bienes muebles
Si tiene un talento para encontrar oportuni-
dades en bienes tangibles como autos, arte 
o decoración, considere la posibilidad de 
comprar estos artículos para revenderlos a 
un precio más alto.

10.  Emprendimiento digital
La revolución digital ofrece una multitud 
de oportunidades para crear y escalar ne-
gocios con una inversión mínima. Desde el 
comercio electrónico hasta las aplicaciones 
de software, la inversión en el ámbito digital 
puede generar rendimientos significativos.

Conclusión y Recomendaciones
Invertir de manera inteligente no solo es una 
práctica sabia sino también necesaria para 
garantizar una estabilidad financiera futura. 
Al diversificar sus inversiones en función de 
sus objetivos y tolerancia al riesgo, usted 
podrá construir un portafolio sólido para el 
futuro. No obstante, nunca invierta en algo 
que no entienda completamente. Asegúre-
se de hacer su debida diligencia, consultar 
con asesores financieros y educarse a sí 
mismo para tomar decisiones informadas. 
El futuro financiero está en sus manos, y 
la forma en que lo maneje ahora tendrá un 
impacto significativo en su calidad de vida 
más adelante.

Por: Alejandro Zubiria, experto en finanzas personales.
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• Tener un panorama claro de los cos-
tos y consideraciones al presupues-
tar, puede hacer la diferencia al mo-
mento de adquirir una vivienda.

• La compra de un inmueble no solo es 
una transacción financiera, es la ma-
terialización de un anhelo, el refugio 
de memorias futuras, y el espacio 
donde la vida sucede.

En la última década, el sector inmobiliario 
en México ha experimentado transforma-
ciones importantes. El auge de desarro-
llos verticales, la revalorización de zonas 
urbanas y el cambio en las dinámicas la-
borales y familiares que se entrelaza con 
el palpitar de la modernidad, donde las ge-
neraciones millennial y Z enfrentan un reto 
singular: la adquisición de su propio hogar.

Vitant by Be Grand HYPERLINK “https://vi-
tant.mx/”® entiende que con un mercado in-
mobiliario en constante evolución, es esencial 
ofrecer a estas generaciones una visión cla-
ra de las ventajas e implicaciones al comprar 
vivienda en términos de presupuesto:

1. Valor real del Inmueble. Aunque es co-
mún centrarse en el costo de la vivienda, 
es esencial considerar que el precio publi-
cado o acordado con el vendedor es solo 
el comienzo. Es importante recordar que, 
al valor de venta, hay que sumarle otros 
gastos asociados, como los impuestos de 
transferencia, las comisiones inmobilia-
rias y los avalúos.

2. Costos de cierre. Estos suelen ser 
una sorpresa para muchos compradores 

primerizos. En México, los gastos de es-
crituración, los honorarios notariales y 
los impuestos correspondientes pueden 
representar entre el 5% y 8% del valor de 
la vivienda. Es fundamental tener esto en 
cuenta al presupuestar.

3. Enganche y financiamiento. Históri-
camente, las instituciones financieras en 
México han requerido que el comprador 
aporte un enganche, que suele ser del 
20% del valor total del inmueble. No obstan-
te, hay opciones más flexibles actualmente.

A esto se añade el costo del crédito hipo-
tecario. Aunque las tasas de interés son 
relativamente bajas en comparación con 
años anteriores, es crucial considerar la 
duración del crédito, las tasas y los posi-
bles ajustes.

4. Mantenimiento y gastos asociados. 
Una vivienda no es solo una inversión ini-
cial. Conlleva gastos continuos de man-
tenimiento, servicios, y en algunos casos, 
cuotas de asociaciones de vecinos o resi-
dentes. Estos gastos varían según el tipo y 
ubicación del inmueble.

5. Futuras valorizaciones. Un consejo 
para aquellos jóvenes con miras a largo 
plazo: consideren el potencial de revalori-
zación del inmueble. Algunas zonas están 
en pleno crecimiento y representan una ex-
celente oportunidad de inversión a futuro.

Más allá de los números, adquirir un in-
mueble es también una inversión emocio-
nal, un compromiso con uno mismo y con 

Comprar un inmueble: contempla
todo esto en tu presupuesto

el futuro. Con la información correcta y 
una visión clara, el sueño de tener un ho-
gar propio está al alcance de tus manos.

Vitant by Be Grand HYPERLINK “https://
vitant.mx/”®, el nuevo portafolio de in-
muebles que ofrece departamentos para 
venta y renta en tres ubicaciones desta-
cadas de la Ciudad de México: Polanco, 
rodeado de las principales avenidas de 
la zona (Mariano Escobedo, Lago Alberto 
y Ejército Nacional); Santa Fe, con vistas 
hacía parque La Mexicana; y Del Valle, si-
tuado al interior del impactante conjunto 
condominal Mitikah.

Vitant by Be Grand® conjunta confort y 
vanguardia a un precio altamente compe-
titivo y con las mejores amenidades: área 
de coworking, gimnasio, alberca, kids 
club, pet zone, sports bar y entre otras 
más. Conoce más de Vitant en https://
vitant.mx/

La idea de tener un espacio propio don-
de construir un futuro es una aspiración 
compartida por millennials y generación 
Z. Sin embargo, el camino hacia este ob-
jetivo depende de buenas decisiones fi-
nancieras y estratégicas que se tomarán 
al estar bien informados.

El sector inmobiliario tiene la tarea de 
adaptarse y entender las necesidades de 
estas generaciones. Ya no solo se trata de 
ofrecer viviendas, sino de proponer solu-
ciones habitacionales que se alineen con 
un estilo de vida más globalizado, digital y 
consciente del entorno.
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La Mtra. Roxana Montealegre Salvador, Directora de 
Movilidad de SEDATU; Chris de Veer, Asesor Estra-

tégico de Movilidad Inteligente de la Provincia de Holan-
da Septentrional en los Países Bajos; Wilfred Mohr, Exc-
mo. Embajador del Reino de los Países Bajos en México; 
Arturo Cervantes, Presidente de la Alianza Nacional por 
la Seguridad Vial (ANASEVI); Hanna Begler, Primera 
Secretaria y Jefa de Misión Adjunta de la Embajada de 
Suecia en México; Joyce de Winter, Directora de Inter-
traffic Global; así como José Navarro, Director General 
de Tarsus México, fueron parte del presídium durante 
la inauguración de la 7ª edición de Intertraffic Mexico. 

Durante la apertura, José Navarro destacó el cambio 
de paradigma que se vive a nivel global, impulsado por 
los vehículos net – zero y la tecnología enfocada en la 
seguridad vial, además de la transformación de México 
en materia constitucional que derivó en la nueva Ley 
General de Movilidad y Seguridad Vial y en la Estrategia 
Nacional de Movilidad y Seguridad Vial (ENAMOV) 2023-
2042, lo que convierte a este evento en un foro estra-
tégico para enfrentar los desafíos actuales. “De hecho, 
estamos esperando cerca de 2,500 profesionales del 
sector de movilidad, así como una fuerte presencia de 
alcaldes que lideran los temas de movilidad en México. 

Intertraffic México reúne a líderes
expertos en movilidad y seguridad vial 
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Con esta presencia, el evento busca ser el semáforo a fa-
vor de los ciudadanos, bajo el lema «Movilidad inteligente, 
segura y sostenible para todos»”. 

La Mtra. Roxana Montealegre comentó que “en el año 
2020 la estructura jurídica de nuestro país cambió para 
que también así cambiara la gestión pública de la movi-
lidad. Antes de 2020, la gestión de la movilidad no era un 
derecho humano y a partir del 2020 lo es. Eso como auto-
ridades nos obliga a pensar distinto y actuar distinto. En 
ese sentido, en este mismo sexenio se crea la Ley General 
de Movilidad y Seguridad Vial de México para que este de-
recho humano logre tener y especificar atribuciones en 
los tres órdenes de gobierno”. 

Asimismo, la representante de SEDATU informó que “el 
Sistema Nacional de Movilidad, el pasado 26 de octubre, 
tomó la valiente decisión de ir por la búsqueda y cons-
trucción de una Política Nacional de Transporte Público 
Colectivo, que atiende estos elementos básicos, que 
adolece la mayor mayoría de las ciudades de México” e in-
vitó a los presentes a participar en dicho ejercicio
 
Por su parte, Joyce de Winter declaró que los nuevos 
retos en sostenibilidad han conducido a nuevos ecosis-
temas y plataformas de negocios que traen oportunida-
des para el desarrollo del sector de movilidad, por lo que 
Intertraffic Mexico 2023 es un espacio fundamental para 
el intercambio de experiencias y conocimientos que per-
mitirán acelerar el cambio. 
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Por su parte, Wilfred Mohr explicó que “un sistema de se-
guridad vial bien diseñado debe ser inclusivo, que mejore 
la seguridad y acceso al empleo, al mismo tiempo que re-
duzca la contaminación”, por lo que esos son los ejes pri-
mordiales que deben guiar los esfuerzos para la creación 
de estrategias que enfrenten los desafíos actuales. El 
Embajador mencionó el caso de Países Bajos, en don-
de se busca una movilidad menos perjudicial a través 
del uso de bicicleta, transporte compartido y limitar 
el uso de vehículos.

Hanna Begler resaltó la importancia de promover una 
mayor conciencia sobre el impacto medioambiental que 
genera el desplazamiento urbano, ya que el transporte es 
clave para un futuro sostenible, a la vez que debe perse-
guirse el objetivo de “Visión Cero”, cero muertes y cero le-
siones en el tráfico, diseñando ciudades inteligentes que 
promuevan un desarrollo sostenible.

De la misma manera, Arturo Cervantes declaró que “en 
este evento vamos a dar seguimiento a los objetivos 
planteados en la agenda global 2030: reducir a la mitad 
el número de muertos y heridos por la inseguridad vial”, 
ya que cuenta con la presencia de autoridades federales, 
estatales y municipales como la Secretaría de Desarrollo 
Agrario, Territorial y Urbano (SEDATU), que contribuyen 
a impulsar el tema en la agenda nacional para lograr un 
cambio duradero. 

También se presentó la mención honorífica del Intertra-

ffic Award Latin America, dirigida a Manufacturas Car-
men, empresa 100% mexicana y certificada a nivel in-
ternacional, por su aportación a la seguridad vial con el 
sistema de contención MC3-TL4. 

Intertraffic Mexico 2023 recibirá a 2,500 visitantes du-
rante los tres días del evento y contará con más de 60 
expositores y 35 ponentes expertos nacionales e interna-
cionales en 4,000 m2 de piso de exhibición. El evento es 
coorganizado por Tarsus México y RAI Amsterdam. Se lle-
vará a cabo del 14 al 16 de noviembre de 2023 en el Centro 
Citibanamex de la Ciudad de México.





Bases del concurso
¿Quién puede participar?
• Estudiantes universitarios en la Ciudad de México y área metropolitana (deberá 
   comprobarse con credencial de la institución educativa que es estudiante activo)
• Si algún estudiante de otro estado de la República Mexicana está en CDMX y realiza 
   su video puede participar
• Estudiantes de cualquier semestre y carrera universitaria

Inscripción y recepción de videos
• Inscripciones abiertas hasta el 15 de enero de 2023.
• Los participantes deben registrarse en el micrositio oficial del concurso
   https://concursouniversitytower.mx.
• Deben enviar sus videos a través del formulario de participación en el micrositio junto con 
su información de contacto.

¿Cuál es el tema? 
Invitamos a los universitarios a capturar en video todo lo que representa la colonia Juárez: su 
arquitectura única, su paisaje urbano en constante evolución, su oferta gastronómica, su 
vida cultural, su oferta comercial, su comunidad diversa y multicultural, etc. Que los participantes 
nos muestren su riqueza, razón por la cual desarrolladora del parque® construye University 
Tower®, la torre residencial más alta de Paseo de la Reforma.  

Formato y características del video 
• Videos estilo TikTok de máximo 40 segundos de duración.
• Pueden ser grabados con teléfono móvil, tabletas y drones.
• El envío del video debe ser en formato MOV o MP4, en vertical, 
    a 1080 x 1920 y 9:16.
• Los videos deben ser originales, creativos y no estar publicados 
previamente en ninguna red social, plataforma digital o sitio web.
• El tamaño máximo del video será de 50MB.
• Los videos pueden mostrar, hacer una reseña o dar recomendaciones de algún tema que 
elijan de la colonia Juárez:
 - Su arquitectura
 - Su oferta gastronómica
 - Sus parques
 - Esculturas
 - Espacios culturales / Museos
 - La comunidad
 - Vías
 - Vida nocturna
 - Su actividad comercial

• Requisito obligatorio: El cierre del video debe incluir la siguiente frase: “Por su riqueza, 
University Tower® se construye en la colonia Juárez”.

ACEPTACIÓN DE REGLAS DE PARTICIPACIÓN
• Participar en el Concurso Universitario de Video University Tower® implica aceptar las 
reglas de participación. 
• University Tower® adquiere los derechos de exhibición de los videos seleccionados, 
reservándose el derecho de la posible recopilación y difusión de algunos de los trabajos 
presentados en redes sociales o medios de comunicación.
• En cualquier exhibición de los videos galardonados deberá mencionarse “Obra galardona-
da en el Concurso Universitario de Video University Tower®”.
• La organización no se responsabiliza si algún material utilizado en los trabajos presenta-
dos deriva en derechos de autor.
• Al inscribirse los participantes declaran y garantizan que los videos son originales y 
poseen los derechos de autor; no violan los derechos de terceros y que otorgan 
información precisa sobre los videos.
• Los casos no previstos en esta convocatoria serán resueltos por los organizadores.

La presencia de University Tower®,  la torre residencial más alta de Paseo de la Reforma, está marcando un hito en la Ciudad de México, 
transformando su panorama físico junto con su paisaje cultural y social. Para celebrar esta innovación y fomentar la creatividad entre los 
jóvenes, lanzamos el Concurso Universitario de Video University Tower®, "Explorando la colonia Juárez". 

University Tower® invita a los estudiantes universitarios de CDMX y Área Metropolitana a capturar la esencia de la colonia Juárez, 
mostrando su estilo de vida como: vida gastronómica, cultural, su arquitectura, paisaje urbano y la riqueza de su aspecto humano. 

El concurso no solo ofrece una plataforma para mostrar el talento creativo de los estudiantes, sino que contribuye a la promoción de la 
colonia Juárez, donde se construye University Tower®,  por eso queremos celebrar la diversidad y la riqueza cultural de esta área.

Información del concurso: 
contacto@concursouniversitytower.mx 

PREMIOS
Premios del jurado:
1er. lugar: 
$20,000 (veinte mil pesos 00/100 M.N.)
Diploma de 1º lugar

2do. lugar: 
$15,000 (quince mil pesos 00/100 M.N.)
Diploma de 2º lugar

3er. lugar:
$10,000 (diez mil pesos 00/100 M.N.)
Diploma de 3º lugar

Diploma de participación a los 9/12  finalistas

Premios del público: 
INSTAGRAM 
De los 9 a 12 finalistas seleccionados , el video que reciba más votos en 
Instagram gana
$5,000 (cinco mil pesos 00/100 M.N.)

TIKTOK
De los 9 a 12 finalistas seleccionados , el video que reciba más votos en 
TikTok gana
$5,000 (cinco mil pesos 00/100 M.N.)

Selección y jurado
Se hará una primera valoración por parte de un Comité de Selección que será designado 
por University Tower®, el cual seleccionará mínimo 9 videos y un máximo de 12 videos 
que seguirán participando en las siguientes dos fases: 

• 1. Fase final para selección de Jurado Calificador:
• a. Los tres ganadores serán seleccionados por el Jurado Calificador que estará 

integrado por directores de desarrolladora del parque® y especialistas externos.
• b. La selección de los 3 videos ganadores se llevará a cabo con base en 4 criterios:
• - Creatividad visual y conceptual
• - Originalidad y calidad estética
• - Calidad técnica
• - Capacidad del video de transmitir la riqueza de la colonia Juárez
• c. El jurado calificador otorgará a cada uno de los criterios una calificación de 1 a 10. El 

video con la puntuación más alta será el ganador. En caso de empate se llevará a cabo 
una segunda ronda de calificación.

• d. El fallo del jurado será inapelable, pudiendo declararse desierto algún premio o la 
totalidad de los mismos. En caso de duda, el jurado interpretará con su criterio las 
omisiones que pudieran presentar estas bases. Se comunicará a los autores de las 
obras seleccionadas su condición de finalistas.

•
• 2. Fase de votación del público.
• a. Se hará una selección entre 9 y 12 finalistas  para que los usuarios de TikTok e 

Instagram voten con sus likes en las cuentas de @theuniversitytower
• b. Se brindará un único premio para el video más votado de cada red.

universitytower.mx

¡Porque 
tú lo 
pediste!
Ampliamos la fecha de registro hasta el lunes 
15 de enero de 2024
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• 90% de los proyectos activos co-
rresponden a vivienda vertical

• Los precios por m2 presentaron 
una variación anual del 7% con un 
ticket promedio de $5.4 mdp para 
departamentos, y $1.7 mdp en casas

Ciudad de México, De acuerdo con el 
Informe de Coyuntura Inmobiliaria 

de Tinsa México, durante el 3T2023 se 
desplazaron 7,747 unidades de vivienda 
nueva en el mercado inmobiliario de la 
zona metropolitana de la Ciudad de Mé-
xico, lo que representa una variación de 
13.8% anual y de 8.4% trimestral; 46% de 
estas unidades corresponde a la CDMX y 
el 58% a los municipios conurbados del 
Estado de México e Hidalgo.

“El segmento medio concentra el 44% 
de las unidades desplazadas, con un tic-
ket promedio de $ 1 a $3 mdp. En cuanto 
a volumen, el norte de la ZMCDMX con-
centró el 43% de las unidades vendidas”, 
comentó Jesús Orozco de la Fuente, di-
rector general de Tinsa México.

En el periodo se registraron 1,540 
proyectos activos, donde el 90% co-
rresponde a desarrollos de vivienda 
vertical, y un 10% horizontal. Con res-
pecto al stock disponible vs el 2Q23, 
la ZMCDMX tuvo una disminución del 
-0.4%, y se ingresaron de 108 desa-
rrollos, mientras que 100 finiquitaron 
su inventario.

En cuanto a valores, con respecto al 
3Q2022 se observa una variación del 
3.4% en los valores promedio de venta y del 
7.0% en el valor por m2, con un ticket pro-
medio de $5.4 mdp para departamen-
tos, y $1.7 mdp en casas, principalmente 
desarrolladas en la zona conurbana.

Al cierre del 4T2022 el tamaño promedio 
de las unidades fue de 88.7 m2.

Para mayor información consulta el 
Informe de Coyuntura Inmobiliaria al 
3T2023. En estos boletines Tinsa sin-
tetiza la información más relevante 
e importante de INCOIN Analytics, 
ofreciendo información puntual del 
comportamiento del mercado en 
cada plaza analizada.

Crece 13.8% anual la venta de vivienda 
nueva en  la ZMCDMX al 3T2023 
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• En diciembre de este año estarán ope-
rando en el puerto de Acapulco, Gue-
rrero, 500 habitaciones de hotel.*

• La economía de Guerrero tardará de 
tres a cuatro años en recuperarse de la 
devastación que dejó el huracán Otis, 
estiman especialistas.***

• La forma de apoyar a Acapulco es po-
niendo en pie los negocios que gene-
ran fuentes de empleo****

Con daños en más del 80% de los hoteles 
del puerto de Acapulco y estimaciones 
de Fitch Raitings que apuntan a 16 mil 

millones de dólares en daños, mientras que 
las cámaras empresariales previeron dos 
años y hasta 300,000 millones de pesos para 
la reconstrucción de Acapulco, es de crucial 
importancia que el gobierno, empresarios y 
sector financiero trabajen de la mano en la 
recuperación de este importante puerto turís-
tico. Los hoteleros prevén una recuperación 
del 20 % en el hospedaje disponible en diciem-
bre y de hasta 50 % para Semana Santa.**

Dentro de los apoyos impulsados por la Se-
cretaría de Hacienda, se anunció que de 
octubre de 2023 a febrero de 2024 no se co-
brará impuestos a los contribuyentes cuyo 
domicilio fiscal, agencia, sucursal o estable-
cimiento se encuentre en Acapulco o Coyu-
ca, quedando exentos del Impuesto al Valor 
Agregado (IVA) y el Impuesto Sobre la Renta 
(ISR) y el diferimiento del pago de cuotas 
obrero patronales.

El sector se enfrenta con un gran reto al bus-
car apoyos y financiamientos para recobrar 
la infraestructura hotelera en la región, la 
cual contaba con 20,000 habitaciones dis-

w w w . w o r l d c o n s t r u c c i o n . m x

A un mes de Otis el sector hotelero inicia
el camino al renacimiento de Acapulco

tribuidas en un promedio de 280 hoteles, 
muchos de los cuales no contaban con póli-
zas que cubrieran daños causados por hura-
canes y tormentas tropicales.

Es en este sentido,  con el propósito de re-
activar y contribuir de manera proactiva al 
sector hotelero y turístico del puerto de Aca-
pulco, Serfimex Capital implementó un pro-
grama especial de respaldo con una asig-
nación de hasta 1,000 millones de pesos. El 
cual abarca créditos destinados a capital 
de trabajo, arrendamiento puro de activos 
productivos para la remodelación hotelera y 
restaurantera, así como créditos puente para 
la construcción de proyectos habitacionales.

Uno de los beneficiados de este esfuerzo 
conjunto entre la Sofom y empresarios ho-
teleros será el hotel Encanto, ubicado en 
Brisas del Marqués, el cual ha terminado con 
la limpieza y está a un 60% de terminar la 
reparación operativa de sus instalaciones. 
Espera abrir al público con 38 de sus 46 ha-
bitaciones y villas a partir del 16 de diciem-
bre 2023, y en su totalidad para la tercera 
semana de enero. Así como sumar en una 
segunda etapa 16 nuevas habitaciones, ya 
en proceso de construcción, para finalizar 
en 62 habitaciones. Grupo Encanto ha esti-
mado daños por el huracán Otis en el rango 
de los 15 y 16 millones de pesos. 

El esfuerzo de reconstrucción busca apro-
vechar impulso por las vacaciones decem-
brinas y sumarse al compromiso de los em-
presarios hoteleros junto con el gobierno 
federal por abrir 3 mil 500 habitaciones en 
el puerto para Tianguis Turístico del 10 al 12 
de abril y la Convención Nacional Bancaria el 

18 y 19 de abril del próximo año. Estos serán 
parte de los 30 congresos y 16 espectáculos 
que se lograron pactar y retener para 2024 
entre los empresarios y el Gobierno Fede-
ral, como el Abierto Mexicano de Tenis con 
el cual el hotel Encanto ya tiene un convenio 
para ser sede oficial.

Miguel Ángel Aragonés, propietario del hotel 
Encanto, comentó “En los primeros días el 
panorama era literalmente desolador, nada 
que sostuviera la esperanza sabiendo que 
esto iba a ser con mucho trabajo y en poco 
tiempo. Comenzamos poniéndonos en sin-
tonía con la realidad, trazando una ruta crí-
tica ante las circunstancias, habilitando 18 
cuartos que no fueron fuertemente afectados 
y el restaurante. Habitamos un panorama en 
donde podría ser funcional contar con espacio 
para poder proveer alojamiento a la primera 
llegada de personal de ONG´s y propietarios de 
otros espacios que vendrían a trabajar en la re-
construcción del puerto.”  Como fue el equipo 
World Central Kitchen quien ha asistido con 
más de un millón y medio de comidas a la po-
blación y brindándoles alojamiento en un lugar 
limpio y seguro para comer y/o pernoctar. “En 
este panorama el apoyo de Serfimex fue in-
dispensable, nunca había visto que un crédito 
saliera tan rápido, es fundamental para que 
las cosas salgan adelante. La liquidez y una 
compra oportuna nos permitió contar con un 
banco de material de construcción suficiente 
para cubrir nuestras necesidades ante el dé-
ficit de inventario y mano de obra que se está 
presentando e irá creciendo en cuanto más 
obras arranquen. Hoy vemos menos de un 10% 
de obras en proceso.” 

En palabras de Ana C. Aragonés “Algunos de 
los retos inmediatos que vemos para el sec-
tor son el acceso suficiente a materiales y 
proveeduría de instalación de vidrio, alumi-
nio, entre otros y transporte de carga que 
agilice la logística y llegada de materiales 
para la reconstrucción. Así como la agilidad 
en líneas de crédito, pero sobre todo el sa-
ber impulsar el resurgir y florecer el puerto y 
hacer volver a la gente al Acapulco que tanto 
quieren. Serfimex nos permitió arrancar in-
mediatamente, la agilidad de haber contado 
con este crédito nos permitió empezar a re-
correr más rápido este camino.”

Tras la firma y autorización de esta línea de 
crédito de capital de trabajo para Grupo En-
canto, José Achar, director general de Serfi-
mex Capital, enfatizó “Reafirmamos nuestro 
compromiso financiero a las empresas del 
sector en esta coyuntura desafiante, con el 
objetivo de garantizar su operatividad con-
tinua, contribuir a la recuperación del puer-
to y preservar el empleo. Nuestra apuesta y 
compromiso están centrados en los empre-
sarios y hoteleros de Acapulco”.
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Los expertos 
llaman a 
avanzar
hacia el diseño 
regenerativo

•  La diseñadora Esther Rico manifiesta 
el cambio de paradigma de la 
sostenibilidad a la regeneración en su 
informe “¿Es el futuro regenerativo?”

• La ONU declaró la década de 2021 
al 2030 como la de la restauración, 
que pone el foco en la protección 
y regeneración de todos los 
ecosistemas del mundo, para el 
beneficio de las personas y la naturaleza 
de manera prioritaria de cara a nuestra 
supervivencia como especie. 

• Rico explora la relación entre la 
inteligencia artificial y el diseño 
regenerativo en su investigación ¿Es 
el futuro del diseño regenerativo?  

El diseño regenerativo, una evolución 
más allá de la sostenibilidad conven-

cional, se posiciona como un enfoque 
esencial en la industria del diseño y la 
arquitectura en México. Este enfoque va 
más allá de minimizar impactos negativos, 
sino que también persigue la restauración 
y mejora de los ecosistemas, convirtién-
dose en un paradigma fundamental. 

Según Esther Rico, experta en diseño de 
interiores, docente en ESDESIGN, Escue-
la Superior de Diseño de Barcelona perte-
neciente a Planeta Formación y Universi-
dades, y autora del informe ¿Es el futuro 
del diseño regenerativo?, expone que “el 
diseño regenerativo va más allá de la mera 
reducción de daños ambientales, aspiran-
do a contribuir activamente a la salud y vi-
talidad del medio ambiente”. 

El informe destaca la importancia de eva-
luar los materiales, procesos y consumos 

energéticos al iniciar un proyecto de di-
seño, así como la necesidad de medir el 
impacto posterior al uso de dichos ma-
teriales. Además, Rico enfatiza en “la ne-
cesidad de que los diseños regenerativos 
sean funcionalmente útiles y éticamente 
sólidos, incorporando valores fundamen-
tales en su creación”.
 
El diseño es un equilibrio entre funciona-
lidad y estética, según Charles Eames, “ha 
evolucionado hacia el diseño regenerati-
vo. Este enfoque no solo busca minimizar 
el impacto ambiental, sino dejar un entor-
no mejor de lo que se encontró”. Las medi-
das actuales, desde certificaciones como 
BREEAM y LEED como es el caso de la 
primera sucursal sustentable de Citibana-
mex. hasta la reutilización de edificios his-
tóricos, apuntan hacia la sostenibilidad. 

Sin embargo, persisten desafíos como 
el cambio climático, episodios extremos 
de clima y la crisis en vivienda. La transi-
ción hacia el diseño regenerativo implica 
iniciar proyectos desde valores éticos só-
lidos, considerando el impacto en el me-
dio ambiente y las necesidades de la so-
ciedad. Para enfrentar estos desafíos se 
identificaron ejemplos de proyectos que 
ESdesignbarcelona.com aplican princi-
pios regenerativos, como el Centro de In-
formación Keiré en Kenia y el Matamoros 
Market en México, que utilizan técnicas in-
novadoras para controlar la temperatura 
interior de manera sostenible y eficiente. 

En la actualidad, el uso de herramientas 
de inteligencia artificial, como ChatGPT, 
genera debates en la industria. Ante este 

escenario, Rico explora la relación entre la 
inteligencia artificial y el diseño regenera-
tivo en su investigación “¿Es el futuro del 
diseño regenerativo?”. La autora consulta 
con expertos de renombre mundial, como 
Sergio Carratalá, James Ehrlich, Em-
manuel Pauwels y Aart van Bezooijen, fu-
sionando su experiencia con la inteligen-
cia artificial de ChatGPT para profundizar 
en el papel futuro del diseño regenerativo. 
Tras su conversación, los diferentes ex-
pertos expresan diversas opiniones, con-
siderando la IA desde una herramienta útil 
hasta la reflexión acerca de sus limitacio-
nes frente a la creatividad humana y la éti-
ca en la toma de decisiones. 

En este contexto, el diseño regenerativo 
se posiciona como una forma holística de 
diseñar proyectos beneficiosos para los 
diferentes ecosistemas, edificios y co-
munidades, centrada en la restauración 
y mejora de sistemas naturales, teniendo 
en cuenta a los seres humanos, la vida sil-
vestre y el entorno. 

Ante esta tendencia, Rico cierra recalcando 
que “el diseño regenerativo es un plantea-
miento sostenible y holístico que crea sis-
temas beneficiosos para las personas y el 
planeta. Es fundamental explorar y aplicar 
estas nuevas tendencias para comprender 
plenamente su potencial y garantizar un uso 
responsable de la inteligencia artificial en el 
diseño”. La evolución hacia el diseño rege-
nerativo es todavía un camino en desarrollo, 
con arquitectos y diseñadores empezando 
a incorporar estos principios en su trabajo 
además de adoptar nuevas tecnologías para 
poder desarrollar e innovar en este ámbito. 
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#FuerzaGuerrero: 
Solidaridad con 
las víctimas del 
huracán Otis

El huracán Otis golpeó fuerte el estado de Gue-
rrero en México y necesitan de nuestra ayuda. 

Esta Vaki es para unir a las personas que quere-
mos ayudar, pero no tenemos cómo hacer llegar 
las ayudas. El equipo Vaki comprará lo que se esté 
necesitan y lo llevará a los centros de acopio. El 
dinero restante será donado a la Cruz Roja Mexi-
cana. Dar clic en el siguiente link: https://vaki.mx/
donaciones-huracan-otis-fuerzaguerrero 

Historia

El huracán Otis ha dejado una profunda huella en 
el hermoso estado de Guerrero, México. Sus vien-
tos destructivos y lluvias torrenciales han causa-
do estragos en comunidades enteras, dejando a 
muchas familias sin hogar y en desesperada ne-
cesidad de ayuda. En momentos como este, la so-
lidaridad y la compasión se convierten en la fuerza 
motriz que puede marcar la diferencia.

En Vaki, creemos en la fuerza de la comunidad y en 
la capacidad de las personas para unirse en momen-
tos de adversidad. Estamos lanzando esta campaña 
con un propósito claro: unir a aquellos que desean 
ayudar pero no saben cómo hacerlo de manera efec-
tiva. Sabemos que la distancia puede ser un obstá-
culo, pero estamos aquí para superarlo.

w w w . w o r l d c o n s t r u c c i o n . m x

¿Cómo Funciona?

El equipo Vaki está comprometido en hacer que tu 
ayuda llegue a quienes más la necesitan. Utilizare-
mos las donaciones que recibamos para adquirir 
alimentos, agua embotellada, ropa, productos de 
higiene, herramientas y otros suministros esen-
ciales. Luego, nos encargaremos de llevar estos 
artículos a los centros de acopio ubicados en las 
áreas afectadas por el huracán Otis en Guerrero.
Además, cualquier dinero que no se utilice para 
comprar suministros se donará directamente a 
la Cruz Roja Mexicana, una organización dedica-
da a brindar asistencia humanitaria en momen-
tos de crisis. Tu generosidad no solo marcará 
la diferencia en la vida de quienes han perdido 
tanto, sino que también respaldará a una orga-
nización que trabaja incansablemente para ayu-
dar a los más vulnerables.

Cada donación, por pequeña 
que sea, contribuye a aliviar 
el sufrimiento de las personas 
afectadas por el huracán Otis.

w w w . w o r l d c o n s t r u c c i o n . m x
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La videovigilancia y la ciberseguridad se han con-
vertido en aspectos primordiales para garantizar 
la seguridad y la protección de personas, empre-

sas y datos. A medida que la tecnología avanza a pasos 
agigantados, la integración de la inteligencia artificial 
(IA) en la videovigilancia y la ciberseguridad está trans-
formando radicalmente la forma en que abordamos es-
tos desafíos.

Estas son algunas de las ventajas en la integración de la 
IA en la videovigilancia:

• Los sistemas de IA pueden identificar automáti-
camente comportamientos sospechosos, permi-
tiendo una respuesta rápida y eficiente ante posi-
bles amenazas.

• La IA les permite a las cámaras no solo capturar 
imágenes y vídeos, sino también analizarlas en 
tiempo real.

• Es capaz de monitorear el tráfico de red y detec-
tar patrones de comportamiento inusuales para 
dar una respuesta más rápida ante intrusiones.

• Analiza datos históricos y en tiempo real para pre-
ver posibles incidentes logrando una gestión más 
efectiva de emergencias.

La Inteligencia Artificial (IA)
en la seguridad del futuro

• El reconocimiento facial por medio de la IA llega a 
niveles muy altos de precisión. Puede identificar 
personas en entornos amplios y reducidos, mejo-
rando la seguridad en diferentes entornos. 

• Identifica y protege datos sensibles, como infor-
mación financiera o de salud, reduciendo el ries-
go de filtraciones de datos.

• La IA puede analizar los códigos malicioso o sos-
pechosos en tiempo real, lo permite identificar 
amenazas antes de que causen daño.

En la actualidad, las cámaras de alta definición, la 
transmisión en tiempo real y la seguridad de los datos 
son una necesidad. Sin embargo, la verdadera revolu-
ción está en la aplicación de la Inteligencia Artificial a 
estos sistemas. El futuro de la IA en la videovigilancia y 
la ciberseguridad es emocionante y prometedor. A me-
dida que continuamos avanzando, podemos esperar 
sistemas de seguridad más inteligentes, capaces de 
prevenir y detectar situaciones anómalas para evitar 
ciberataques y proteger las instalaciones. 

Si quiere conocer más sobre los servicios personaliza-
dos que ofrece SKS, entre aquí: www.sks.com.mx
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V7 300

V7 TRIBLADE

Imagen 1 Ejemplificación de VELTIA V7 ambos modelos.

¿Cómo funciona el secador 
de manos VELTIA?
El Veltia New Generation Hand 
Dryer V7 funciona mediante 
una exclusiva aplicación de 
microcorrientes de aire a alta 
velocidad que desprenden 
el agua de las manos en 
un tiempo mínimo de 6 a 
15 segundos para dejar las 
manos completamente secas 
y sin necesidad de moverlas.  
(Imagen 1)

¿Qué tecnología tienen los 
secadores?
Los secadores cuentan con 
tecnología antisalpicadura 
patentada que atrapa el agua 
de las manos y no chorrea. 
Tecnología Zerosmell la cual 
mejora la calidad del aire 
y reduce los malos olores 
con la máxima eficacia, 
están fabricados con un 
antibacteriano llamado 
Microban, impidiendo la 
proliferación de bacterias 
durante toda la vida útil del 
producto.
Son los secadores más 
ecológicos del mercado por 
su  bajo consumo energético 
de esta manera, ayudamos a 
proteger el medioambiente. 

¿Cuál es la innovación de la 
marca europea?
Desde hace un año VELTIA 
lanzó al mercado el VFUSION, 
y ha tenido gran aceptación 
por lo que ahora lo traemos 
al mercado mexicano para 
explotar todo su potencial.  
Es el secador de manos con la 
mayor tecnología del mercado. 
cuenta con dos modos de uso, 
dos salidas de aire, cuenta con 
un Sistema de Amortiguación 
del sonido que lo hace ideal 
para uso en hoteles y baños 
públicos. Sin dejar a un lado 
su hemoso diseño, tamaño y 
personalización con 16 colores.

 Desde Barcelona, España llegan los secadores 
de manos VELTIA los más potentes y vanguardistas 
del mercado europeo, en México. Los modelos V7 300 
y V7 TRIBLADE han entrado al mercado con un gran 
recibimiento debido a su singular innovación y diseño. 

Los secadores de manos VELTIA son los más potentes 
y vanguardistas del mercado europeo, en México, 
han entrado al mercado con un gran recibimiento 
debido a su singular innovación y diseño. Tienen como 
características principales: ser de bajo consumo y contar 
con un sensor de movimiento, de esta manera unicamente 
encienden cuando es necesario. Además los secadores 
Veltia son ultra-rápidos secan entre 6 a 15 segundos 
segun el modelo, y sin necesidad de mover las manos. 

veltia.com.mx  tel. 55·5605·3214

SECADORES ULTRÁPIDOS

La tecnología líder del mercado, 
amigable con el medio ambiete.
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• Lutron Hospitality Solution es el más 
novedoso lanzamiento para el sector 
de hospitalidad.

• Los sistemas de Lutron permiten el 
nivel más alto en personalización au-
tomatizada en las habitaciones más 
lujosas de México y el mundo.

En algún momento al entrar a un hotel de 
cinco estrellas, ¿te has detenido a pensar en 
qué lo hace ver como un espacio tan sofisti-
cado? En los últimos años, la iluminación ha 
marcado la diferencia y ha tomado un papel 
fundamental convirtiéndose en una herra-
mienta prioritaria para expresar el lujo y la 
elegancia en los hoteles más exclusivos en 
todo el mundo. Para lograrlo, Lutron, líder en 
control de iluminación natural y artificial, se 
ha consolidado como el mayor referente en 
la creación de estos ambientes mediante su 
nueva solución, Lutron Hospitality Solution 
que ofrece una herramienta confiable para 
optimizar la administración de hoteles ade-
más de brindar experiencias al huésped de 
otro nivel.

Lutron Hospitality Solution, centraliza la 
gestión de iluminación, persianas y aire 
acondicionado se encuentra basada en la 
nube y ofrece un único punto de control para 
áreas comunes y habitaciones, permitien-
do monitoreo en tiempo real a través de un 
práctico panel de control. Esto significa que 
los operadores pueden ajustar o revisar 
las configuraciones desde cualquier dis-
positivo sin necesidad de estar física-
mente en el hotel.

Además, esta solución ofrece a los huéspe-
des distintas escenas de bienvenida a su lle-
gada, sin importar la hora, estas escenas se 
activan automáticamente al momento de su 
registro, así que cuando una persona realiza 
el check in, los sistemas inteligentes inme-
diatamente inician un proceso para adecuar 
la iluminación y temperatura de la habita-
ción alineada al horario. 

Como un valioso complemento orientado al 
ahorro energético, el sistema es capaz de 
detectar la ausencia de ocupantes en las 
habitaciones, además, destaca también que 
los sistemas de Lutron están igualmente 
instalados en los espacios públicos, donde 
con un innovador reloj astronómico (ATC), se 
sincronizan los niveles de luz con la salida y la 
puesta del sol locales, garantizando la canti-
dad perfecta de luz que llena el hotel en cual-
quier momento del año y durante todo el día. 

Lutron ofrece una experiencia inigualable 
para operadores y huéspedes al permitir la 
convergencia del control de la iluminación, 
la temperatura y las persianas en un siste-
ma único que se puede ajustar con facilidad 
desde un solo dispositivo, a través de con-
troles personalizados y una amplia variedad 
de acabados de primera calidad que hacen 
una dupla perfecta con el diseño de interio-
res, ofreciendo una atmósfera personaliza-
da y un control intuitivo que mejora y crea 
una estadía inolvidable al huésped. 

“Nuestra misión es trascender los límites de 
la iluminación convencional y llevar la expre-
sión de iluminación de lujo a un nivel comple-

tamente nuevo”, afirmó Yosti Méndez, gene-
ral manager de Lutron México. “Trabajamos 
en estrecha colaboración con arquitectos, 
diseñadores de interiores y hoteles en todo 
el mundo para crear soluciones de ilumina-
ción a medida que aporten sofisticación, 
distinción y sostenibilidad a cada espacio de 
hospitalidad”, complementó.

La iluminación se ha convertido en un ele-
mento esencial en la creación de atmósfe-
ras que reflejan el lujo y el confort. Ya sea en 
hoteles de lujo, restaurantes de alta gama 
u otros espacios exclusivos, la iluminación 
adecuada puede transformar por completo 
el ambiente, evocando emociones y enfati-
zando la belleza y la exclusividad de un lugar. 
En México, uno de los mayores y más mo-
dernos exponentes del diseño de ilumina-
ción inteligente es el Hotel Ritz-Carlton que, 
como referente mundial en materia de turis-
mo de placer y negocios, permite alcanzar 
niveles de sofisticación y elegancia a través 
de la tecnología de Lutron y así sumarse a la 
tendencia mundial orientada a la optimiza-
ción de la experiencia de usuario. 

En un mundo en constante evolución, Lutron 
se enorgullece de ser pionera en la expre-
sión del lujo a través de la iluminación. Cada 
proyecto es una oportunidad para crear una 
experiencia única que cautiva y deja una im-
presión duradera en los visitantes. Así que, 
a partir de ahora, cada que entres a un hotel 
de cinco estrellas podrás observar de otra 
manera la iluminación de cada rincón y en-
tender el gran trabaja de diseño, innovación 
y tecnología que hay detrás. 
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Lutron anuncia su innovador sistema de iluminación 
para los hoteles más exclusivos de México y el mundo 

4 8  |  R e v i s t a  W o r l d - C o n s t r u c c i o n 



• Fábricas, parques industriales, ade-
más de complejos residenciales como 
Reserva Santa Fe, se están adecuando 
a las normas sostenibles para atraer 
inversión extranjera al país. 

A pesar de que la pandemia de COVID-19 
se ve un poco lejana, los estragos que 
dejó siguen permeando a la sociedad, 

por lo que no sorprende que las actividades 
comerciales mundiales tuvieran que adap-
tarse a la emergencia sanitaria, fue así que 
tomó más fuerza el Nearshoring, la estrate-
gia con la que una empresa busca centrar 
parte de su producción en destinos mucho 
más cercanos a su territorio.

En ese sentido, México se ha converti-
do en un socio comercial estratégico de 
países como Estados Unidos y Canadá. 
Resultado de esto, nuestro país podría 
incrementar su producto interno bruto 
(PIB) hasta 2.5% en los próximos seis años 
y alcanzar niveles de inversión extranjera 
directa (IED) de hasta 50,000 millones de 
dólares (mdd), de acuerdo con cifras del 
Consejo de Empresas Globales (Ceeg).

Ante este escenario, sectores de impor-
tante desarrollo en la región como el in-
mobiliario, también se han visto influen-
ciados por esta estrategia, y para que sus 
construcciones sean atractivas para el 
mercado, deben enfocarse en un factor: 
la sostenibilidad, que incluye que sus de-
sarrollos contemplen procesos de cons-
trucción, materiales y diseños amigables 

con el medio ambiente, además de que 
ofrezcan cercanía con sus trabajos a las 
miles de personas que llegarán a los luga-
res en donde se establezcan las fábricas o 
empresas. 

Santa Fe, es una de las promesas del  “ht-
tps://nmrk.lat/santa-fe-centro-de-ne-
gocios-de-america-latina/”nearshoring 
“https://nmrk.lat/santa-fe-centro-de-ne-
gocios-de-america-latina/” en México, ya 
que puede convertirse en el epicentro de 
los negocios en el país debido a que cuen-
ta con 1.1 millones de m² ocupados, con 70 
mil empleados en la zona, un nivel socioe-
conómico alto, así como un nivel educati-
vo de primer nivel, esto de acuerdo con 
expertos como Martha Millán, directora 
de la división de Estrategias Corporati-
vas de Newmark.

En nuestro país existen proyectos inmo-
biliarios que son punta de lanza en desa-
rrollos sostenibles y cumplen con todas 
las expectativas que buscan los inversio-
nistas, tal es el caso de Reserva Santa Fe, 
un complejo residencial de lujo ubicado en 
el Estado de México a solo 15 minutos de 
Santa Fe. Además de estar ubicado a es-
casos minutos de la principal zona de ne-
gocios del país, este residencial ofrecerá 
a sus habitantes un estilo de vida único en 
Latinoamérica.

“Hoy el lujo se trata de experiencias y de 
conectar con las ideas más profundas 
de las personas. En ese sentido Reserva 

Santa Fe tuvo una planeación bastante 
extensa, en la que decidimos construir un 
proyecto sostenible, que logrará un equili-
brio social e inmobiliario”, explica Arman-
do Turrent, CEO del proyecto. 

Turrent señaló que el 39% de las emisio-
nes de dióxido de carbono son producidas 
por la industria de la construcción, por lo 
que el sector inmobiliario debe contem-
plar que, ante la creciente demanda de 
vivienda propiciada por el nearshoring, las 
empresas deben incrementar la sosteni-
bilidad en sus procesos. 

Ante estas necesidades, el proyecto cons-
truyó lagos, represas y pozos de infiltra-
ción para regresar 5% más de agua de lo 
que se utilizará en cada proceso, desde su 
construcción hasta la etapa final. Además 
de que genera su propia energía y todos 
los materiales utilizados son sostenibles. 

Reserva Santa Fe contará con ameni-
dades como cientos de hectáreas para 
practicar actividades al aire libre como 
senderismo, ciclismo, áreas para picnic, 
parques para mascotas, espacios para 
meditación, casa club con amenidades del 
lujo, entre otras. 

Para saber más sobre este proyecto inmo-
biliario único en su tipo, agendar una cita 
y conocer todo aquello que considera Re-
serva Santa Fe, visita www.reservasanta-
fe.com, llama al teléfono 55 5966 3533 o vía 
correo a info@reservasantafe.com.

Nearshoring, la tendencia que impulsa la 
sostenibilidad inmobiliaria en México 
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Por qué el sector minero mexicano debe
alcanzarla resiliencia hídrica y cómo lograrlo

El cambio hacia las energías limpias está disparando la 
demanda mundial de materias primas como el cobre, 

el litio, el níquel, el cobalto y otros minerales esenciales y 
elementos de tierras raras para los que la industria minera 
de México puede posicionarse como un proveedor privile-
giado de las nuevas cadenas de suministro sustentables 
de Norteamérica.

Las empresas mineras saben que estas materias primas 
del futuro son indispensables para la transición energéti-
ca, sin embargo, su extracción requerirá de una gestión 
del agua rentable, sostenible y socialmente responsa-
ble para su viabilidad ante las comunidades locales e 
inversionistas globales.

Es por ello que el sector minero está prestando una aten-
ción renovada al tratamiento del agua en diversos paí-
ses. “Como Black & Veatch, estamos comprometidos 
en contribuir con los objetivos de suministro y reuso de 
agua,y hemos esbozado dos estrategias recomendadas 
por nuestro equipo de expertos para ayudar a nuestros 
clientes mineros a maximizar su capacidad de recupe-
ración hídrica”, destacó Pablo Peñaranda, Director de 
Desarrollo de Negocios Latam.

1. Desarrollar suministros alternativos de agua

Reutilización
Los avances en los equipos de tratamiento, una supervi-
sión y un control más inteligente y una mejor economía 
se han unido para convertirla en una solución viable 
para mejorar la confiabilidad del suministro de agua 
cuando la disponibilidad de las fuentes existentes es 
inconsistente.

Desalinización
La adopción de la desalinización como alternativa de 
abastecimiento de agua dulce va en aumento en las regio-
nes costeras. Mientras que la desalinización del agua de 
mar proporciona un suministro esencialmente ilimitado, la 
desalinización de las aguas subterráneas salinas y la reutili-
zación de las aguas residuales de proceso pueden proporcio-
nar un suministro adicional, a menudo a menor coste.

2. Hacer más con menos en las operaciones

Optimización
Una forma de minimizar el consumo de agua en las ope-
raciones es mediante la intensificación de procesos. Esto 
implica el uso de tecnologías avanzadas para aumentar la 
capacidad de tratamiento, mejorar la recuperación de re-
cursos y lograr la calidad de agua deseada utilizando me-
nos energía y menos productos químicos.

Tratamiento del agua
Las mineras necesitan neutralizar la acidez; tratar com-
ponentes específicos como sulfatos, nitratos, salinidad, 
metales pesados, selenio, etc., formación de incrustacio-
nes, corrosión y orgánicos; eliminar elementos regulados 
como metales y metaloides; y controlar la toxicidad.

Agua digital
Las soluciones de datos y análisis pueden mejorar la efi-
ciencia del capital, la optimización de los procesos y la ci-
berseguridad mediante herramientas como la instrumen-
tación, la automatización, los informes avanzados, la IA y 
los gemelos digitales, entre otras.

Para más información puedes consultar aquí
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CBRE lanza la plataforma Latam-Iberia para 
impulsar la inversión entre Europa y Latinoamérica 
y acompañar a inversionistas y corporaciones en 
sus operaciones

CBRE, primera firma internacional de con-
sultoría y servicios inmobiliarios crea la 

primera plataforma Latam–Iberia para impul-
sar el flujo de capitales entre ambas regiones 
y acompañar a inversionistas y corporaciones 
en la expansión de su actividad en la península 
Ibérica y Latinoamérica, asesorándoles en 
todas las decisiones inmobiliarias. 

Para ello, la compañía ha creado un equipo 
de trabajo multidisciplinar compuesto por 
diez expertos con amplia experiencia en las 
áreas de Capital Markets, Ocupantes y Hos-
pitality y amplia presencia y conocimiento 
de los mercados latinoamericano e ibérico. 
La suma de capacidades de la plataforma 
permitirá aprovechar todo el potencial de ne-
gocio entre estas geografías e impulsar la acti-
vidad de inversionistas de Latam en Iberia.

Así mismo, la plataforma persigue ser un 
socio estratégico para inversionistas y cor-
poraciones, tanto mexicanas, como latinoa-
mericanas y europeas, que quieran expandir 
su actividad al otro lado del océano brindán-
doles todo el expertise de las distintas ofici-
nas locales para encontrar las mejores solu-
ciones inmobiliarias para sus negocios. Esta 
gama de servicios incluirá tanto servicios 
inmobiliarios tradicionales como la compra 
y venta de propiedades, la búsqueda de ubi-
caciones, el asesoramiento en el alquiler, la 
gestión de portafolio inmobiliario o diseño 
y arquitectura de los espacios, a nuevas lí-
neas de negocio, siempre centradas en el 
mundo de bienes raíces, como Consultoría 
Estratégica, Transaction Services o Banca 
de Inversión. 

La plataforma arranca conectando oportu-
nidades entre México, Brasil, Colombia, Ar-
gentina, Chile, Costa Rica Portugal y España, 
los países de la región Iberia – Latam donde 
CBRE tiene más presencia a través de sus 
oficinas locales. La plataforma permitirá su-
perar barreras como la falta de conocimien-
to local que dificulta el flujo de capitales y el 
desarrollo de los negocios transfronterizos. 

Para Adolfo Ramírez-Escudero, presidente 
de CBRE España y Latam: “la oportunidad 
de contar con una plataforma Corss Border, 
actuando de forma integrada y coordinada 
entre los países donde tenemos una posi-
ción de liderazgo es una ventaja competi-
tiva y un servicio único que brindamos de 
forma trasversal a todas nuestras líneas de 
negocio. Estoy convencido de que la plata-
forma, compuesta por un equipo con amplia 
experiencia y con presencia en los diferen-
tes mercados estratégicos, traerá grandes 
oportunidades para nuestros negocios”.  

La nueva plataforma Iberia – Latam trabajará 
de forma coordinada con CBRE Capital Ad-
visors Latam, un HUB con una visión estra-
tégica sobre los mercados latinoamericanos 
que permite optimizar los resultados de las 
inversiones inmobiliarias de los clientes de 
CBRE en Latam. 

Entre otros perfiles internacionales, la pla-
taforma se refuerza con la incorporación 
de Juan Pedro Sáenz-Diez, responsable de 
Hospitality de CBRE México; “España lleva 
décadas estando en el top tres de países con 
mayor inversión en México. Adicionalmente, 

en los últimos años los flujos de capital de 
empresas y particulares mexicanos en Es-
paña han crecido de manera sustancial, por 
lo que la implementación de esta platafor-
ma nos permite ofrecer a nuestros clientes 
un nivel de cobertura y servicio inigualable 
en la región. Esto nos sitúa en una posición 
privilegiada para seguir desempeñando un 
papel muy relevante en las áreas que son 
de interés, como la generación de em-
pleo, el desarrollo de los distintos tipos 
de activos en el país y la atracción de 
nuevos capitales, así como acompañar a 
nuestros clientes en su expansión hacia 
Europa” agrego Sáenz-Diez.

El vicepresidente de CBRE en México des-
taca el potencial de esta iniciativa, pues 
permitirá hacer visibles soluciones de am-
bas geografías, acercando los mercados y 
potenciando cada una de las áreas en donde 
CBRE tiene actividad.

El equipo de trabajo cuenta con una vasta 
experiencia en las áreas de Capital Markets, 
Ocupantes y Hospitality prestando asesora-
miento en las principales transacciones de 
sus respectivos mercados y acompañado a 
corporaciones nacionales e internacionales 
en sus operaciones inmobiliarias. Su expe-
riencia y especialización serán claves en el 
asesoramiento a corporaciones ibéricas en 
sus operaciones en Latam y en el impulso de 
la actividad inversora hacia Iberia. La plata-
forma tendrá también especial foco en apro-
vechar el atractivo y potencial del sector ho-
telero en el caribe y el Pacífico. 
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Plataformas de unificación, la herramienta
que convierte datos en información útil

En la actualidad, donde las personas y las empresas reciben infor-
mación de diversas fuentes y formatos, las plataformas de unifi-

cación se convierten en agentes clave para transformar el caos de 
datos en conocimientos claros y valiosos. En este sentido, estas pla-
taformas reducen el tiempo para obtener información útil para reducir 
las omisiones o errores causados por el factor humano que se puede lle-
gar a presentar con tanta información y poco tiempo de reacción. 

Estas plataformas desempeñan un papel vital ya que recopilan in-
formación desde aplicaciones móviles, sistemas de videovigilancia, 
bases de datos y otros, logrando procesos diarios más eficientes y 
organizados. El gran valor que tienen estas plataformas radica en 
su capacidad para normalizar, integrar y procesar datos de ma-
nera eficiente, que dan como resultado decisiones informadas y 
conscientes. 

Además, en el entorno empresarial recopilar, normalizar e integrar 
datos de diversas fuentes se convierte en una gran ventaja estraté-
gica, ya que se aprovecha al máximo la riqueza de datos que se ob-
tienen. Adoptar estas herramientas innovadoras logra transformar el 
enfoque hacia la información, simplificando procesos y desbloquean-
do conocimientos ocultos en tus datos.  

Entender el funcionamiento de estas plataformas es de gran valor 
para poder desempeñarse de manera eficiente en la era digital, don-
de la información es el activo más importante. 
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La industria de la construcción ha recorrido 
un largo camino desde los planos y las cin-

tas métricas. En la era digital actual, la tecno-
logía de vanguardia está transformando todos 
los aspectos del proceso de construcción. Un 
área en la que esta transformación es parti-
cularmente evidente es en el software de pre-
construcción y despegue. Estas herramientas 
digitales están revolucionando la forma en que se 
planifican, estiman y ejecutan los proyectos de 
construcción, aportando una mayor eficiencia, 
precisión y colaboración a la industria.
 
¿Qué es la fase de
preconstrucción y despegue?
La pre-construcción y el despegue son los 
Fases fundacionales de cualquier proyecto de 
construcción. Estas etapas críticas incluyen 
la planificación del proyecto, la estimación de 
costos, la cuantificación de materiales y la pre-
paración de ofertas. Tradicionalmente, estas 
tareas consumían mucho tiempo y eran pro-
pensas a errores, lo que provocaba sobrecos-
tes y retrasos en los proyectos. Sin embargo, 
con la llegada del software de preconstrucción 
y despegue, estos desafíos se están abordan-
do de frente.
 
Características y beneficios clave del software 
de preconstrucción y despegue

1. Planos digitales: El software de precons-
trucción ahora permite a los arquitectos e in-
genieros crear y compartir planos digitales. 
Esto no solo ahorra tiempo y recursos, sino 
que también permite la colaboración y las ac-
tualizaciones en tiempo real.
 
2. Estimación de costos: Una estimación pre-
cisa de los costes es vital para el éxito de cual-

quier proyecto. El software de medición per-
mite a los contratistas medir y cuantificar los 
materiales directamente a partir de planos di-
gitales, lo que reduce los errores en los cálcu-
los y proporciona estimaciones más precisas. 

3. Licitaciones y Adquisiciones: Estas herra-
mientas facilitan el proceso de licitación, lo que 
facilita a los contratistas la presentación de ofertas 
competitivas. También agiliza las adquisiciones 
mediante la creación de listas de materiales pre-
cisas y la reducción de las posibilidades de pedi-
dos insuficientes o excesivos de suministros. 

4. Visualización: Las capacidades de visuali-
zación en 3D permiten a las partes interesadas 
ver el proyecto en detalle antes de que co-
mience la construcción. Esto ayuda a una me-
jor toma de decisiones y ayuda a los clientes a 
visualizar el producto final. 

5. Integración: Muchas soluciones de softwa-
re de preconstrucción y despegue se integran 
con otras herramientas de gestión de la cons-
trucción, como el software de gestión y pro-
gramación de proyectos, creando un flujo de 
trabajo perfecto de principio a fin. 

6. Reducción del papeleo: La digitalización re-
duce significativamente el papeleo, lo que facilita la 
gestión y el almacenamiento de documentos y datos 
relacionados con el proyecto de forma segura. 

7. Análisis de datos: Estas herramientas pro-
porcionan datos e información valiosos que 
pueden informar la toma de decisiones a lo 
largo del ciclo de vida del proyecto. Los con-
tratistas pueden realizar un seguimiento de 
los costos, el progreso y los riesgos poten-
ciales en tiempo real.

8. Desafíos y consideraciones
Si bien el software de preconstrucción y des-
pegue ofrece numerosos beneficios, su adop-
ción también puede plantear desafíos: 

9. Curva de aprendizaje inicial: Los equipos 
deben invertir tiempo en aprender a usar estas 
herramientas de manera efectiva. 

10. Costar: El software de calidad puede re-
querir una inversión inicial sustancial, aunque 
el retorno de la inversión suele ser beneficioso 
a largo plazo. 

11. Integración: Garantizar que el software se 
integre a la perfección con las herramientas 
y flujos de trabajo existentes es crucial para 
maximizar sus beneficios. 

12. Seguridad de los datos: Proteger los datos 
confidenciales de los proyectos es vital y las 
empresas deben implementar medidas sólidas 
de ciberseguridad.

Al igual que las herramientas de financia-
ción digital como Cinta azul, el software de 
preconstrucción y despegue está impulsan-
do una revolución digital en la industria de la 
construcción. Estas herramientas permiten 
a los profesionales planificar, estimar y eje-
cutar proyectos con mayor precisión, colabo-
ración y eficiencia. A medida que la industria 
de la construcción continúa evolucionando, la 
adopción de la tecnología es necesaria para 
mantenerse competitivo y entregar proyectos 
exitosos a tiempo y dentro del presupuesto. 
El futuro de la industria de la construcción es 
digital, y estos avances en software, desde la 
financiación hasta la preconstrucción, están a 
la vanguardia de esta revolución.

Plataformas de unificación, la herramienta
que convierte datos en información útil

Revolucionando 
la construcción: 
software de 
preconstrucción 
y despegue
La tecnología está 
transformando todos los 
aspectos del proceso de 
construcción, incluida la 
preconstrucción y el despegue.
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Expertos promueven soluciones tecnológicas para 
mejorar la seguridad vial en autopistas y carreteras 

De acuerdo con el último reporte de Accidentes de Tránsito, elaborado por el Instituto Na-
cional de Estadística y Geografía (INEGI), durante 2022 se registraron más de 377 mil si-

niestros en zonas urbanas y suburbanas, siendo Nuevo León el estado donde más accidentes 
viales se reportaron, con algo más de 76 mil incidentes a lo largo del año.
 
Con el propósito de explorar ideas y soluciones tecnológicas para mejorar la seguridad vial 
en las autopistas y carreteras, el pasado 26 de octubre, se llevó a cabo de manera virtual el 
Noveno Diálogo de la Alianza Nacional por la Seguridad Vial (ANASEVI) titulado La tecnología 
impactando la forma de conducir en México.  

“Es muy importante poder detectar los diferentes factores que impulsan la seguridad vial entre 
los involucrados, como lo son la optimización de datos, el mantenimiento y el riguroso segui-
miento de nuestra plataforma de control para poder brindar un beneficio a nuestros usuarios. 
Por otro lado, debe de haber un acompañamiento por parte de las autoridades locales para re-
ducir, en gran medida, el número de accidentes viales”, señaló durante su participación el 
Director de Sistemas de la Información de la concesionaria de la Autopista Monterrey 
Saltillo (CAMS) de ROADIS, Víctor Michelet. 

Durante el evento, también se contó con la participación de Marco Frías Galván, Director de 
la Asociación Mexicana de Concesionarios de Infraestructura Vial (AMCIV); Carlos Rodríguez 
Novoa, Director de Desarrollo Tecnológico de la Secretaría de Infraestructura, Comunicacio-
nes y Transportes; Santiago Rosas, Gerente de Solution Consulting  de Kapsch TrafficComm 
México; y Edgar Zamora, Líder regional de Safer Journeys de International Road Asses-
ment Programme (iRAP).Todos ellos coincidieron en la importancia de fomentar medidas 
efectivas de gestión de la velocidad, uno de los desafíos claves para el fortalecimiento de 
la seguridad vial. 

“Para llevar a cabo una eficiente seguridad vial, es necesario desarrollar estrategias que re-
quieren de la implementación de infraestructura y tecnología, siendo aquellas que operen en 
conjunto para poder reducir los índices de siniestralidad. Un ejemplo de ello es implementar 
campañas o normativas que aumenten el grado de responsabilidad de los usuarios de las ca-
rreteras y autopistas”, comentó Carlos Rodríguez Novoa, Director de Desarrollo Tecnológico 
de la SICT. 

A través de esta participación, CAMS refuerza su compromiso de continuar impulsando la se-
guridad de sus usuarios y colaboradores, comprometiéndose con la mejora continua de cada 
uno de sus servicios para la disminución de accidentes de tránsito. 

Puede acceder al contenido del seminario en el siguiente enlace:https://t.ly/QGSOO 
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• Entre 12 y 18 meses tardaran los hoteles  para po-
der operar nuevamente*

• Del 80% de los hoteles afectados en el puerto no to-
dos contaban con seguro

Acapulco ha sido un destacado destino turístico en México 
durante muchos años para turismo nacional en internacional. 
Para este “verano 2023” el gobierno del Estado de Guerrero 
informó en agosto que el puerto logró una derrama económi-
ca estimada de 6,095 millones de pesos, con una afluencia 
de 977 mil visitantes y una ocupación hotelera promedio del 
65.3%. En la actualidad, Acapulco es la ciudad más poblada 
de Guerrero y es la principal fuente de ingresos en la entidad, 
con una población de más de 800,000 habitantes.

Sin embargo, Acapulco se enfrenta ahora a un desafío signi-
ficativo al haber sido impactado el miércoles 25 por el 
huracán Otis. 

Según datos proporcionados por la Asociación de Hoteles y 
Empresas Turísticas de Acapulco (AHETA), la infraestructura 
hotelera en la región contaba con de 20,000 habitaciones distri-
buidas en un total de 280 hoteles. De esta, el gobierno federal ha 
declarado que el 80% se encuentra afectada e inutilizable. 

Alejandro Dominguez, Presidente de la asociación de hoteles 
en Acapulco señaló “Los daños para Acapulco, destino em-
blemático que iba para arriba, son grandes y costará mucho 
recuperarse. Hay 284 hoteles de categoría turística, y el 80 
por ciento son pequeños, de hasta 40 habitaciones; y hay 60 
hoteles grandes, de hasta 180 habitaciones”.

Algunos directivos de hoteles del destino en una rápida eva-

luación de los daños estiman que se requerirán al menos 
seis meses para poder reabrir, asumiendo que dispongan de 
recursos necesarios para llevar a cabo las reparaciones y re-
construcciones. En otras palabras, es probable que una parte 
significativa de la infraestructura hotelera no esté en condi-
ciones de operar nuevamente hasta abril de 2024. 

La directora general de la AMIS, Norma Alicia Rosas, recono-
ció la importancia del aceleramiento de los procesos de re-
cuperación e indemnización, ya que “la restauración de todos 
los daños implica la reactivación económica a nivel individual, 
familiar y empresarial”.

Con el propósito de reactivar y contribuir activamente al 
sector hotelero y turístico del puerto de Acapulco, Serfimex 
Capital está implementando un programa especial de apoyo 
hasta por 1,000 millones de pesos ofreciendo créditos de 
capital de trabajo, arrendamiento puro de activos producti-
vos para la remodelación hotelera y restaurantera, así como 
créditos puente para la construcción de proyectos habitacio-
nales. Todo esto gracias al fondeo de la banca de desarrollo 
(Bancomext, Nacional Financiera y Sociedad Hipotecaria Fe-
deral) y fondos internacionales. 

José Achar, director general de Sefimex Capital, enfatizó “re-
afirmamos nuestro compromiso como institución financiera 
de acompañar a las empresas del sector en estos momentos 
desafiantes y complicados. Nuestro objetivo primordial es 
asegurar la continuidad de estas empresas y, de esta forma, 
contribuir significativamente a la recuperación del puerto, 
así como a la preservación de las fuentes de empleo. En con-
secuencia, queremos hacer hincapié que nuestra apuesta y 
nuestro compromiso están centrados en los empresarios y 
hoteleros de Acapulco.”

Serfimex Anuncia Programa de financiamiento por 1,000 Millones
de Pesos para Empresarios Hoteleros y Turísticos de Acapulco
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El 11 de noviembre se celebra el Día del 
Soltero. Este día surgió en 1993 en 

China, cuando un grupo de estudiantes 
de la Universidad de Nanjing acordaron 
hacerse regalos para celebrar su soltería 
–costumbre que se fue extendiendo a más 
universidades del país asiático–, en res-
puesta a la presión social que los solteros 
chinos enfrentan a diario para casarse y 
formar una familia.

¿Por qué se eligió el 11 de noviembre para 
celebrarlo? Porque el número uno hace re-
ferencia a la individualidad y el 11 del 11 es el 
día con más unos del calendario.

Con el paso de los años, el Día del Soltero 
se ha convertido en una festividad global 
que celebra el orgullo de la soltería como 
decisión, y una fecha en la que se ofrecen 
descuentos para los solteros en su día.

Tips para comprar casa en solitario

De acuerdo con el Censo de Población y Vi-
vienda 2020 del Instituto Nacional de Esta-
dística, Geografía e Informática (INEGI), 30% 
de las personas en México son solteras. El 
Día del Soltero es una fecha especial para 
celebrar la independencia y la autonomía en 
todos los aspectos de la vida.

Por ello, los expertos de University Tower®, 
la torre residencial más alta de Paseo de la 

Recomendaciones para 
adquirir vivienda como soltero

Reforma, brindan una serie de recomen-
daciones para que los solteros logren te-
ner un patrimonio propio:

• Definir prioridades. Antes de comen-
zar la búsqueda de la vivienda ideal, 
se debe reflexionar sobre las nece-
sidades y preferencias. Establecer 
prioridades te ayudará a enfocarte en 
las opciones que realmente se adap-
ten a tu estilo de vida.

• Establecer un presupuesto. Deter-
mina cuánto puedes gastar para ad-
quirir tu nueva vivienda. Considera no 
solo el costo de compra, sino también 
los gastos adicionales como impues-
tos, escrituración, mantenimiento y 
servicios. Contar con un presupuesto 
claro te evitará problemas financie-
ros a largo plazo y te ayudará a tomar 
decisiones informadas.

• Investigar el mercado inmobiliario. 
Realiza una investigación exhaustiva 
sobre el mercado inmobiliario en la 
zona que te interesa. Compara pre-
cios, evalúa las comodidades ofre-
cidas y considera la seguridad de la 
zona. La información detallada te per-
mitirá tomar decisiones acertadas y 
encontrar una propiedad que se ajus-
te a tus necesidades y expectativas.

• Consulta con un profesional inmo-
biliario. Contar con la ayuda de un 
agente inmobiliario puede hacer que 

el proceso de compra sea mucho más 
fácil y seguro. Un profesional con ex-
periencia puede orientarte sobre las 
mejores opciones disponibles, nego-
ciar en tu nombre y asegurarse de 
que todos los trámites se realicen 
correctamente.

• Considerar las amenidades. Al elegir 
vivienda, presta atención a las ameni-
dades que se ofrecen en el desarrollo 
residencial. Propiedades como Uni-
versity Tower® cuentan con espacios 
comunes con amenidades como spa, 
gimnasio, alberca, yoga room (salón 
de usos múltiples), cafetería, Studio 
Kitchen, área de co-working, un sa-
lón para jóvenes con amplias terrazas 
que combinan espacios abiertos y ve-
getación para crear un jardín de doble 
altura, así como área para bañar mas-
cotas y la estancia para perros. Esto 
puede mejorar significativamente 
tu calidad de vida al favorecer la 
convivencia social y hacer que te 
sientas más cómodo y seguro en 
tu nuevo hogar.

La independencia no tiene por qué estar 
peleada con el logro de metas importan-
tes como comprar una vivienda, lo cual 
puede alcanzarse con planificación, de-
terminación y el apoyo adecuado.
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La Sociedad Mexicana de Arquitectos Es-
pecializados en Salud A.C. (SMAES) y la 

Asociación Mexicana de Ingenieros Espe-
cialistas en Salud A.C. (AMIESAC) anuncian 
el XIX Congreso Internacional Hospital del 
Futuro, Transversalidad en la Infraestructura 
para la Salud 2023, evento que tiene como 
propósito el intercambio de conocimientos 
y experiencias en materia de políticas públi-
cas, además de coadyuvar a orientar estrategias 
efectivas y realistas a corto, mediano y largo pla-
zo, con el menor impacto en el gasto público.

Al respecto, los expertos y asistentes del 
Congreso comparten algunos de los avances 
relacionados a las Metas del ODS N3 “Salud 
y Bienestar” de Naciones Unidas, acoplando 
las conferencias a los siguientes grandes 
temas: sustentabilidad, inclusión, equidad 
y universalidad, resiliencia, factibilidad y es-
pacios para promover la salud.

TRANSVERSALIDAD COMO ESTRATEGIA
“La importancia de este evento radica en 
reorientar las tendencias negativas en los 
diversos sistemas de salud, además de com-
partir casos de éxito o propuestas plausibles 
que representen potenciales transferencias 
de conocimiento en sus propios contextos y 
necesidades”, explica la arquitecta Briseyda 
Reséndiz, presidenta del Congreso. 

“La salud es un derecho para todos y su 
abordaje debe ser transversal en varias de 
las políticas e implementaciones en infraes-
tructura, abarcando desde la planeación, 
diseño, construcción, operación y adminis-
tración, hasta la investigación. Este foro es 
una oportunidad para abonar en soluciones y 
propuestas”, señala.

Se abordarán temas como el cambio climá-
tico, la deseada universalización de la salud, 
la administración y conservación de los re-

cursos inmobiliarios existentes, las nueva 
infraestructura, su financiamiento y entre 
otros, así como los avances de la ciencia y 
la tecnología en todos los ámbitos de su im-
pacto: “Si queremos hacer un futuro sosteni-
ble, tenemos que enfocarnos en las proble-
máticas reales regionales, en políticas que 
nos lleven a integrar distintas visiones para 
referir a la salud como política transversal, 
y que podamos hacer infraestructura que 
responda a las necesidades reales”, afirma la 
arquitecta.

IDENTIFICACIÓN DE NECESIDADES
ESCENCIALES
Por su parte, el ingeniero Eduardo Medina, 
presidente de AMIESAC, expresa confianza 
de obtener conclusiones propositivas que 
permearán en los profesionales especialis-
tas quienes tienen una participación directa 
o indirecta en este importante sector del que 
también depende en gran medida la estabili-
dad económica de nuestro país, así como a 
las instituciones públicas más representa-
tivas como la propia Secretaría de Salud, el 
IMSS o el ISSSTE.

Medina mencionó también que esta  versión, 
por primera vez en la historia del Congreso, 
tiene un enfoque transversal en el que todas 
las disciplinas, incluyendo la arquitectura e 
ingeniería, se armonizan para unificar el ca-
mino del conocimiento y la experiencia hacia 
una misma dirección: “identificar las nece-
sidades esenciales y establecer los criterios 
ideales para el desarrollo de los proyectos de 
infraestructura de atención a la salud, con un 
enfoque de confiabilidad y seguridad en todo 
su entorno, de sostenibilidad en todos los con-
ceptos y de calidad en todos los aspectos”.

ODS 2030, A MEDIO CAMINO…
Por su parte, el Arq. Ramón Aguirre Olvera, 
presidente de SMAES, recordó que en el año 

2015, la Asamblea de la ONU definió 17 objeti-
vos globales e interconectados para diseñar 
un futuro mejor y sostenible para todos, y 
particularmente acabar con la pobreza. Di-
chos objetivos integraron 179 metas y formali-
zaron la agenda 2030 de desarrollo sostenible. 

“A siete años de cumplirse el plazo de los ODS 
2030, no estamos preparados para lograr las 
metas en el tema de salud; nos dimos cuenta 
que con la pandemia del COVID 19 el término 
“salud” se volvió una política transversal en 
todas las temáticas, y ahora solemos escu-
charlo en la educación, en el transporte o en 
la organización de las ciudades”, explicó.

Finalmente, añadió que el objetivo del Con-
greso es el coadyuvar a redoblar los esfuer-
zos para cumplir con el logro de los Objetivos 
de Desarrollo Sostenible (ODS-2030), espe-
cíficamente con el relacionado a garantizar 
una vida sana y promover el bienestar para 
todos en todas las edades. 

“La idea es que podamos hacer conciencia 
de cómo aplicar políticas sostenibles efec-
tivas y comprobables, no solo desde una vi-
sión social para reducir las cargas de las en-
fermedades, sino que además contribuyan a 
revertir la huella de carbono con la adecuada 
construcción y operación de inmuebles, su 
administración y atención a la salud; que 
sean más seguros, eficientes y cuenten con 
las tecnologías apropiadas, entre otros as-
pectos”, concluyó el responsable de SMAES.

El Congreso Internacional Hospital del Fu-
turo, Transversalidad en la Infraestructura 
para la Salud 2023, se llevará a cabo los días 
6 al 8 de noviembre próximos, en el Hotel 
Intercontinental de la Ciudad de México.   
Para más información consultar la página: 
https://www.smaes-ifhe2023.mx/

Seis metas para fortalecer la salud en México,
propone la SMAES y AMIESAC
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Expo Edificare, es un evento líder a nivel nacional enfocado en el 
sector de la construcción, arquitectura e infraestructura, den-
tro del evento se presentan las mejores empresas dedicadas a 

esta área, reuniendo a compradores y a personal proveniente de Co-
legio de Arquitectos del Estado de Puebla, Subsecretaría de movili-
dad y seguridad vial, entre otras organizaciones dedicadas al sector 
construcción que van en busca de realizar la compra a las empresas 
que conforman el evento, las empresas participantes de Expo Edifi-
care logran el ampliar su lista de compradores ya que incluso entre 
expositores dan a conocer sus productos y sus nuevos proyectos, 
la entrada al público en general es completamente gratuita y ofrece 
una experiencia inolvidable en el Centro de Convenciones William O. 
Jenkins ubicado en el  colorido Estado de Puebla, permitiéndonos 
el disfrutar de una exquisita gastronomía que aparte es considerada 
patrimonio cultural. 

Este año, la temática en la que se basó el evento fue “El nuevo cami-
no que construirá el sector de la construcción en México”.

La mesa de presídium estaba conformada por miembros importan-
tes del sector energético como el director general de la Agencia del 
Estado de Puebla - licenciado Jorge Ermilo Barrera Novelo, la ge-
rente de procesos de la Comisión Federal de Electricidad - ingeniera 
Ivania Guadalupe Pérez Camacho, el subsecretario de Gestión Am-
biental y Sustentabilidad Energética – Carlos Eduardo Solares Vega 
y el presidente del Colegio de Ingenieros – Enrique García Fuentes.

Expo
Edificare
2023
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El acto inaugural fue llevado a cabo por parte de la Subsecretaria de 
movilidad y seguridad vial, la licenciada Norma Rubí Vázquez Cruz.

En el piso de exhibición se encontraban empresas como KNIPEX, 
Perfoletto, Castelec, Hélice, axioma, Calidra, SUKABUMI, Calidra 
Pintumex, entre otras empresas competitivas del sector.

Expo Edificare también ofrece una gran variedad de conferencias 
magistrales impartidas por las mejores empresas y conocedores 
del sector de la construcción, los foros de Expo Edificare tuvieron 
un total de 19 conferencias durante los tres días del evento, dentro 
de las conferencias se pudo presenciar al arquitecto Leonardo Neve 
de cafeína design: Arquitectura humana, Dra Silvia Raquel García 
Benítez quién presentó el tema de el metaverso aplicado a la inge-
niería Estructural, la empresa DICAS presentó el tema de rompiendo 
barreras: los nuevos e innovadores vidrios que están transforman-
do la industria, Perfiletto quién se presentó con el tema ¡Hágalo usted 
mismo! Puerta Dibase y Tangamanga, entre otras conferencias que se 
pudieron presenciar en Expo Edificare 2023.

Dentro del evento se registró una 
asistencia de 7,000 visitantes los cuales 

iban decididos a realizar la compra.
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Ventajas de 
comprar un 
inmueble en 
preventa

Comprar un inmueble en preventa es una garantía 
de plusvalía, más aún si se adquiere en una exce-
lente ubicación, por ello los expertos de Universi-
ty Tower® dan a conocer las ventajas de comprar 
vivienda a través de esta forma.

• Precio. Los precios de la preventa son siempre 
más bajos, especialmente al comprar en una pre-
venta temprana. Los desarrolladores suelen ofre-
cer descuentos de entre el 10% y el 17% de acuerdo 
con el avance de obra. Además algunas inmobilia-
rias ofrecen descuentos adicionales si se liquida el 
inmueble en la firma del contrato o durante la obra.

• Esquemas de pago flexibles. Comprar en preven-
ta permite realizar el pago del enganche o la liqui-
dación total del inmueble en varios meses, algo 
muy conveniente para no descapitalizarse. En el 
caso de University Tower® existe también la posi-
bilidad de hacer una compra match, que permite 
adquirir un departamento en conjunto con dos o 
hasta tres personas.

• Plusvalía a corto plazo. Al comprar el preventa el 
precio de la vivienda subirá conforme se acerca la 
fecha de terminación de obra y se incrementará 
aún más al momento de entrega del inmueble. Sin 
duda, la plusvalía que otorgue el inmueble será ma-
yor al interés que podría dar el dinero en el banco.

• Más opciones para elegir. Comprar en preventa da 
la posibilidad de escoger el departamento que más 
se ajuste a los gustos y necesidades de las perso-
nas, tanto por ubicación y piso, como vista y acce-
so a amenidades.

¿Cómo funciona una preventa?

1. 1. Se selecciona el departamento que le interese 
al comprador entre los que están disponibles, por 
prototipo, ubicación y piso.

2. Definir junto con el equipo de ventas cuál será la 
forma de pago:

a. Compra estándar:

• i. Liquidar el valor del departamento en la firma 
del contrato.

• ii. Liquidar durante la obra. Por ejemplo: se puede 
pagar el 5% de enganche en la firma del contrato y 
diferir el 95% a mensualidades durante la obra.

b. Esquema de pago especial:

i. 5% de enganche a la fecha de firma del contrato de 
compraventa, 25% diferido en mensualidades durante 
el transcurso de la obra, 70% en la fecha de firma de la 
escritura pública.

c. Crédito hipotecario:

• i. Pagar el 20% del departamento y liquidar con un 
crédito hipotecario el valor total del departamento.

3. Firmar el contrato de promesa de compraventa.

4. Esperar la fecha de entrega, en ese momento, se 
deberá terminar de pagar el inmueble, si se eligió esa 
opción, para después escriturarlo.

University Tower®, el rascacielos residencial más 
alto del corredor Paseo de la Reforma, ubicado en la 
esquina de Paseo de la Reforma y la calle de Lucerna, 
en la colonia Juárez, cuenta con diferentes prototi-
pos de departamentos en preventa.
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La certificación LEED (Leadership in Energy and Environmental Design) para edificios inteligen-
tes es un subconjunto de la certificación LEED que se centra en reconocer y promover la sos-
tenibilidad y la eficiencia energética en edificios que utilizan tecnología avanzada para mejorar 

su rendimiento y la experiencia de los ocupantes. En esta ocasión nos centraremos en uno de los 
aspectos clave que comprende la certificación LEED para edificios inteligentes y que casi nadie 
menciona y es la GESTION DEL AGUA: 

El reuso del agua y las trampas de residuos son dos aspec-
tos importantes relacionados con la sostenibilidad y la ges-
tión ambiental en edificios, especialmente en el contexto de 
la certificación LEED y la construcción sostenible. Aquí te 
proporciono una explicación de cada uno:

Reuso del agua : El reuso del agua se refiere a la prácti-
ca de recolectar y tratar el agua residual de diversas fuen-
tes en un edificio o sitio, y luego utilizarla nuevamente 
para fines específicos en lugar de desecharla. Esto ayuda 
a conservar los recursos hídricos y reduce la demanda de 
agua fresca. Algunas formas comunes de reuso del agua 
en edificios incluyen:

Reuso de aguas grises: Se recopila y trata el agua resi-
dual de lavabos, ducha y lavadora para su uso en descar-
gas de inodoros, riego de jardines y otras aplicaciones no potables.

Reuso de aguas pluviales: Se captura y almacena el agua de lluvia para su uso en riego, siste-
mas de refrigeración y otros fines no potables.

Reuso de agua tratada: El agua residual tratada a través de sistemas de tratamiento avanzado 
puede reutilizarse para una variedad de aplicaciones, incluyendo riego y recarga de acuíferos.

La implementación exitosa del reuso del agua puede contribuir significativamente a la eficiencia 
hídrica de un edificio y puede ser un factor importante en la obtención de una certificación LEED.

Trampas de residuos: Las trampas de residuos se refieren a estrategias y prácticas diseñadas 
para reducir la cantidad de desechos que se envían a vertederos mediante la separación, reciclaje 
y reutilización de materiales. Esto es fundamental para la gestión de residuos en proyectos de 
construcción y demolición, así como para la operación continúa de un edificio. Algunas formas de 
implementar trampas de residuos en un edificio incluyen:

SI el edificio tiene cocinas industrial o comercial ( ej: centros comerciales, hoteles, hospitales, co-
medores ) se requiere trampas de grasa adecuadas al tamaño de los residuos que se producirán, 
también es importante que esas trampas sean limpiadas y el residuo confinado de acuerdo a las 
normas de medio ambiente vigentes en el lugar que ese encuentre el inmueble. 

Importancia del 
Manejo de Aguas 
residuales en la 
certificación LEED 
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Hemos hablado mucho sobre la importancia del 
agua, que es un recurso básico para el desarro-

llo sostenible, para mantener la integridad del medio 
ambiente, para el alivio de la pobreza y el hambre, y 
es indispensable en la salud y bienestar de las perso-
nas. En esta época de lluvias pocas personas hacen 
conciencia sobre el uso que podemos hacer del agua 
de lluvia, ¿la estamos recolectando y aprovechando 
para otros usos de consumo humano? 

Hoy en día, estamos experimentando un aumento 
significativo en la cantidad de precipitaciones a nivel 
mundial. En México, septiembre y octubre son con-
siderados los meses más lluviosos en gran parte del 
país, donde las lluvias alcanzan su punto máximo en 
diversas zonas geográficas, esto debido a la influencia 
de sistemas tropicales como tormentas y huracanes. 

Ante el reto que supone el aumento de la población y 
la escasez del suministro de agua en zonas urbanas, 
la captación de agua de lluvia y nuevos sistemas para 
su correcta gestión, son una solución para ahorrar y 
aumentar las reservas de agua.  

De acuerdo con la Secretaría del Medio Ambiente 
(Sedema) de la Ciudad de México, del 2019 a la fecha 
se han cosechado más de 1,720 millones de litros de 
agua, mediante el programa social Cosecha de Llu-
via. Esto se ha logrado gracias al uso de herramien-
tas para su recolección, así como de estrategias que 
permiten el reciclaje de aguas pluviales.  

Uno de los principales problemas durante la tem-
porada de lluvias siempre ha sido la acumulación de 
agua de lluvia que puede provocar inundaciones y desliza-
mientos de tierra, especialmente en áreas urbanas densa-
mente pobladas.  

Captación de agua pluvial. Como parte de su amplio 
catálogo de productos, Aquacell de Amanco Wavin 
contribuye con esta práctica y cumple con su ob-
jetivo, permitiendo el almacenamiento, retención 
o infiltración de agua de lluvia al suelo. Sus celdas 
monolíticas de polipropileno de alta resistencia 
estructural permiten que el agua se pueda infiltrar 
en el suelo para recarga de acuíferos, conservarla 
para reúso o que sea retenida por un tiempo para 
evitar inundaciones.  

El sistema Aquacell es ligero, de rápida y fácil instala-
ción, sin necesidad de equipo pesado para su mane-

jo, se adapta a diferentes espacios, el agua recolec-
tada puede ser reutilizada. Su material es resistente 
a la corrosión, oxidación, incrustación y deforma-
ción, y ofrece ahorros en tiempos de construcción y 
dinero comparado con sistemas tradicionales. Este 
sistema de drenaje urbano sostenible (SUDS) está 
orientado a fortalecer el desarrollo sostenible en pro-
yectos de construcción de vivienda, oficinas, edifica-
ciones institucionales y comerciales, entre otros.  

“En México, hay gran oportunidad en temas de apro-
vechamiento del agua de lluvia, es por ello que en 
Amanco Wavin buscamos que nuestras soluciones 
ayuden a promover el uso de nuestra tecnología para 
lograr una eficiente captación de lluvia, y así con-
tribuir con nuestro propósito de construir entornos 
saludables y sostenibles no solo en el país sino en 
todo el mundo”, comentó José Gomez, Manager BU 
Mexico, CenAm & GEOS - Technical Sales & Product 
B&I de Amanco Wavin. 

Canales Lluvia: componente vital de la recolección 
de agua de lluvia 

Pensar en invertir en una instalación de Canales Llu-
via es la mejor opción, y más si conocemos con de-
talle el impacto que pueden tener en la industria de 
construcción y edificación. Su función principal es 
la recolección y conducción del agua de lluvia que se 
recoge en el techo hasta el bajante, para alcanzar un 
lugar específico en el suelo y evitar daños en pare-
des. De igual manera, los Canales Lluvia tienen como 
objetivo direccionar el agua de lluvia de los techos, per-
mitiendo que la captación de agua de lluvia esté libre de 
los contaminantes que puedan existir en el asfalto. 

Los Canales Lluvia de PVC de Amanco Wavin ayu-
dan a controlar el flujo hacia dónde va el agua del 
techo para lograr que caiga en un depósito para su 
recolección pluvial o baje por el canal hasta el suelo 
o césped. También ayudan a cuidar los recubrimien-
tos, los canales lluvia que funcionan adecuadamente 
evitarán que la lluvia excesiva se deslice por los re-
vestimientos, las ventanas y los cimientos, evitando 
la decoloración y daños estructurales.  

Este sistema de Canales Lluvia se puede instalar 
en cualquier tipo de techo y está destinado para 
recolección de agua de lluvia para uso residencial, 
comercial e industrial. Estos modelos no presentan 
daños por rayos del sol ni por deformaciones, resulta 

 Captación de agua 
pluvial y uso de Canales 
Lluvia, una medida 
sostenible hacia el ahorro 
y aprovechamiento del 
agua 

en un sistema económico y hermético de la más alta 
calidad, con un diseño estético que no se oxida y con 
todos los accesorios. Son una opción que brindan 
seguridad y tranquilidad en los días lluviosos, ade-
más de estar compuestos con material resistente y 
amigable con el medio ambiente. 

En combinación con la creciente necesidad de con-
servar y aprovechar el agua a través de la captación 
de lluvia, es importante proteger las viviendas y edi-
ficios de las precipitaciones. Los canales lluvia son 
un recurso fundamental para proteger cualquier edi-
ficación contra daños por agua. 

De acuerdo con el Instituto Nacional de Estadística 
y Geografía (INEGI), el 44.2% de los hogares en Méxi-
co presentan problemas estructurales relacionados 
con humedad o filtraciones de agua en cimientos, 
muros o techos. 

Los expertos de Amanco Wavin recomiendan la lim-
pieza de los Canales Lluvia de PVC como una rutina 
de mantenimiento, esto permitirá inspeccionarlas 
para buscar filtraciones, partes flojas y dañadas. En 
esta época de lluvias, poner atención a la limpieza de 
los canales puede evitar daños relacionados con la 
humedad en techos, paredes y cimientos. 

“Poder contribuir con un sistema de recolección de 
agua de lluvia a través de nuestros Canales Lluvia de 
PVC, permite prevenir daños a las viviendas y edifi-
cios, gracias a la resistencia, calidad, durabilidad 
y fácil instalación que las caracteriza, además de 
contribuir a darle al agua una segunda oportunidad 
de uso y ser conscientes con el medio ambiente”, 
agregó José Gomez. “Con este tipo de soluciones re-
forzamos nuestra propuesta y compromiso de cons-
truir entornos saludables y sostenibles, y trabajar 
para lograr un mejor rendimiento de construcción”. 

Para Amanco Wavin es importante contribuir con el 
bienestar de las personas en su día a día para que 
tengan una mejor calidad de vida, principalmente en 
el manejo seguro y sustentable del agua. Se compro-
mete una vez más con la ciudadanía y el medio am-
biente, a través de soluciones integrales y susten-
tables que permiten un aprovechamiento eficiente 
del recurso del agua, además de crear un mejor 
desempeño en la construcción y ciudades más 
resistentes al cambio climático e impulsar la vida 
alrededor del mundo.  
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Conservación de infraestructura con 
tecnología  de vanguardia y sostenible

En la actualidad estamos viviendo un 
panorama extremo por los efectos del 
cambio climático, lluvias excesivas, 

fenómenos meteorológicos, entre otros 
muchos factores, por lo que es de suma im-
portancia el desempeño de la infraestructura 
y materiales en la industria de la construcción. 

Entrando al tema de las carreteras y cami-
nos, es de vital importancia contar con so-
luciones y productos con especificaciones 
técnicas superiores que permitan preparar a 
las ciudades y sus alrededores para enfren-
tar los retos ante los eventos naturales y el 
cambio climático para lograr una adecuada 
resistencia y estabilidad de esta infraes-
tructura.

De acuerdo con el Instituto Mexicano del 
Transporte, la Red Nacional de Caminos 
(RNC) integra el total de la red pavimenta-
da de caminos de México, las vialidades de 
las localidades urbanas y rurales, servicios 
de interconexión de transporte como aero-
puertos, puertos, estaciones de ferrocarril, 
aduanas, puentes y túneles, entre otros. Esta 
plataforma representa de manera digital la in-
fraestructura vial del país con alta precisión y 
escala, y facilita el cálculo de rutas. La última 
actualización registra la cifra de 176,984 km 
de carreteras pavimentadas.

Cada año esta cifra aumenta y se actualiza, 
y para contribuir al buen desempeño de la 
infraestructura en carreteras y caminos, es 
necesario el trabajo constante en la entrega 
de soluciones que permitan desde un inicio 
poder localizarlas sobre terreno estable, en 
taludes moderados, zonas secas alejadas de 
drenajes y apartadas de zonas complejas y 
de difícil acceso, todo esto para disminuir la 
vulnerabilidad en las mismas ante los mo-
vimientos sísmicos y otros eventos natura-
les, así como los costos de mantenimiento 
y reparación.

Los Geosintéticos son un componente indis-
pensable en la construcción de carreteras, 
fabricados a partir de resinas plásticas que 

en contacto con los suelos mejoran sus pro-
piedades. Además de utilizarse principalmen-
te para refuerzo y drenaje, protegen el suelo 
de la erosión, minimizando el impacto am-
biental en el desarrollo de la infraestructura. 

Dentro de la oferta de productos de Aman-
co Wavin hay una propuesta de soluciones 
que atienden las necesidades de diversos 
sectores de la sociedad. En este caso, los 
Geosintéticos de Amanco Wavin cumplen su 
objetivo de proteger las zonas adyacentes a 
las carreteras y caminos; su tecnología, con-
figuración y resistencia genera grandes be-
neficios como impedir procesos de socava-
ción, mejorar el drenaje, controlar la erosión, 
reforzar las capas asfálticas, entre otros. 

Algunas ventajas de utilizar Geosintéticos en 
los proyectos de infraestructura son la rapi-
dez en su instalación y flexibilidad, requieren 
una menor inversión, menor tiempo de eje-
cución, garantizan una mayor durabilidad y 
disminuyen la inversión en mantenimiento 
en los proyectos donde se emplean. Utilizar 
Geosintéticos disminuye las emisiones de 
CO2 al tener menor traslado de materiales 
y al reducir la explotación de materiales pé-
treos no renovables. 

La implementación de estas soluciones de 
Amanco Wavin responden directamente al 
Objetivo de Desarrollo 9: Industria, Innova-
ción e Infraestructura, que busca construir 
infraestructuras resilientes, promover la 
industrialización inclusiva y sostenible, y fo-
mentar la innovación.

En la construcción de una de las carreteras 
más importantes de México, al realizar los 
cortes los taludes quedaban expuestos y 
era necesario evitar el desprendimiento del 
suelo que se origina por agentes erosivos. 
Con la implementación del sistema G-Green 
de Amanco Wavin (el cual consiste en la ins-
talación de mantos para el control de la 
erosión), se pudo controlar la erosión en 
los taludes, protegiéndolos y facilitando su 
revegetación. 

El Sistema G-Green de Amanco Wavin logró 
proteger el talud de forma efectiva, evitando 
desprendimientos de suelo que podían cau-
sar accidentes en la carretera. Esto resultó 
en ahorros significativos de hasta US $160k 
(28% menos de inversión) y una reducción 
del tiempo de ejecución del proyecto en un 
33%, comparándolo con los métodos tradi-
cionales para el control de erosión en talu-
des como lo es el concreto lanzado, el cual 
era la tecnología tradicional propuesta 
como solución para el control de erosión 
en el proyecto.

Solo se requirieron 4 camiones para el trans-
porte de los mantos de control de erosión 
versus 60 que se emplearían para la coloca-
ción del concreto lanzado, lo cual se traduce 
en una reducción del 93% de las emisiones 
de CO2 al ambiente. Se trata de una solución 
amigable con el medio ambiente y es rápida 
la instalación en comparación con otras so-
luciones de ingeniería.

“En Amanco Wavin nos preocupamos y tra-
bajamos para el bienestar de las personas 
en su día a día y estamos listos para ofrecer 
soluciones que garanticen el buen funcio-
namiento y desarrollo de infraestructura 
resiliente en las ciudades y comunidades ru-
rales, todas ellas soluciones con tecnología 
amigable para el medio ambiente”, comen-
tó Johnny Martínez, Director Geosintéticos 
para México en Amanco Wavin. Estamos 
comprometidos en aprovechar el potencial 
de los Geosintéticos para una infraestructu-
ra resiliente, al integrar estos materiales en 
nuestros proyectos de construcción, forja-
mos el camino hacia un futuro más seguro y 
duradero”. 

Amanco Wavin se compromete una vez más 
con la ciudadanía a través de soluciones in-
tegrales y sustentables que contribuyen en 
el desarrollo de proyectos de construcción e 
infraestructura para un mejor desempeño en 
ciudades más resistentes al cambio climáti-
co e impulsar la vida alrededor del mund
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La decoración de una casa responde a las necesidades de los 
habitantes, las cuales van cambiando dependiendo de la eta-

pa de vida que estén viviendo.  

Y aunque sabemos que te encantaría renovar tu casa por 
completo muy seguido, el presupuesto, a veces no lo permite. 
Por eso Muebles Dico te propone los muebles básicos que no 
pueden faltar en tu casa, dependiendo de tu etapa de vida:

Sofá-Cama para tu primer depa (23 - 28 años)
Tu primer trabajo, la etapa para disfrutar de fiestas y de viajes. 
Así como lo harás tú, también lo harán tus amigos, por eso qué 
mejor que tener la posibilidad de hospedar a aquellos que quier-
an extender la fiesta (en tu casa). Un sofá cama puede ser una 
buena inversión en este momento de tu vida.

Recámara para universitarios (18 - 22 años)
Esta es la edad en la que muchos dejan el nido para irse a vivir 
con roomies durante la Universidad, ya sea en la misma ciudad 
donde crecieron o afuera y, no hay nada más elemental para 
esta etapa que una recámara. Por tal razón, es una de las pri-
meras compras que muchos jóvenes hacen al mudarse solos.

Cama Matrimonial Megan

Comedor grande para recién Casados (30 - 35 años)
Que siga la fiesta pero ahora en un formato de cenas ricas y 
tragos en casa. El espíritu sigue siendo joven, pero el cuerpo 
comienza a pedir planes más tranquilos y a apreciar más la bue-
na cocina y demás placeres gastronómicos. Si hay un mueble 
que se parezca más a los 30s es un comedor grande, en el que 
quepan cómodamente tu grupo de amigos más cercanos y se 
den las sobremesas más largas y entretenidas.

Camas de niños o literas para cuando
crece la familia (35 - 45 años)
Si está entre tus planes tener hijos, las camas o literas son com-
pras seguras.

Un sillón reclinable para la Edad de Oro (60+)
Después de cumplir por varios años con responsabilidades y 
estar al cuidado de la familia, llega el mimento de consetirte a 
ti mismo y relajarte. Y que mejor que crearte un rincón cómodo 
en casa, sólo para ti. En esta etapa la mejor inversión es un sillón 
reclinable para descansar, leer o ver tus películas favoritas.

5 muebles básicos 
para cada etapa
de tu vida 
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3900 mm
1800 mm
2300 mm
6.8 T

Marca: Eaton
2 Velocidades
510 kg-m (30 rpm->10000Nm)
408 kg-m (150 rpm ->8000Nm)

12” (110-325 mm)
260 m
1500 / 2000 / 3000 mm
12” (304 mm)

SISTEMA DE ROTACIÓN
Cabezal hidráulico
Caja de engrades
Velocidad 1 torque
Velocidad 2 torque
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“Construyendo el Mañana: Orlando, La Tierra Prometida
para Constructores e Inversionistas Internacionales”

Un Boom Constructivo en el Corazón de la Florida
La vibrante ciudad de Orlando, junto con sus 
ciudades vecinas, como Kissimmee, Da-
venport, Clermont y Tampa, ha emergido como 
el epicentro de una ola constructiva sin prece-
dentes. El crecimiento exponencial en los sec-
tores residencial, vacacional, industrial y co-
mercial ha atraído a inversores de todas partes 
del mundo, con una destacada participación 
de capital mexicano.

¿Por Qué Orlando y sus ciudades cercanas?
Detrás de este fenómeno no solo está la magia 
de Disney o el encanto de sus calles. La solidez 
económica de Orlando es un factor determinan-
te. La inversión constante, combinada con una 
oferta inmobiliaria diversificada y una demanda 
creciente, ha convertido a la construcción en uno 
de los rubros más lucrativos de la región.

Socios en Construcción: Una Propuesta Única
Pero, ¡atención inversionistas y constructores 
de México! No es solo acerca de construir en 
Orlando, es también acerca de construir jun-
tos. Somos más que proveedores, queremos 
ser tus socios y conocemos el mercado. Si po-
sees capital y estás buscando dónde invertir, 
te ofrecemos la oportunidad única de hacer 
equipo con nuestros desarrolladores y cons-
tructores con más de 15 años de experiencia, 
quienes están dispuestos a invertir su propio 
capital en proyectos conjuntos. El proceso es 
transparente, educativo y, lo mejor, las ganan-
cias se dividen a partes iguales al culminar el 
proyecto si el arreglo y la inversión es 50%-
50%. En esta alianza, todos ganamos.

“Construyendo Sueños: La Oportunidad 
Dorada de Orlando y Sus Alrededores para 
Inversores Internacionales”
¿Qué Ofrecemos?

1. Construcción y Venta de Inmuebles Resi-
denciales: El hogar de tus sueños te espera en 
Orlando. Desde elegantes villas hasta moder-
nos lofts, contamos con una oferta residencial 
que no solo ofrece confort, sino también una 
alta plusvalía y  retorno de Inversión (ROI).

2. Construcción y Venta de Inmuebles Vaca-
cionales: ¿Imaginas poseer una propiedad a 
pasos de Disney World? Nuestros inmuebles 
vacacionales están diseñados para brindar ex-
periencias mágicas, y al mismo tiempo, ofre-
cer un retorno de inversión insuperable y una 
plusvalía comprobada.

3. Construcción y Venta de Inmuebles Comer-
ciales: Orlando es un punto estratégico para 
los negocios. Con una variada gama de bienes 
raíces comerciales, garantizamos que tu ne-
gocio se situará en un lugar de alta demanda. 
Ya sean espacios para restaurantes, oficinas, 
tiendas, supermercados y/o centros comer-
ciales, los tenemos o los hacemos.

4. Construcción y Venta de Inmuebles Indus-
triales: Si tu visión es industrial, te ofrecemos 
propiedades que cumplan con los más altos 
estándares de calidad y funcionalidad, ade-
cuadas para cualquier tipo de negocio. Cono-
cemos los constructores de los mejores galpo-
nes y edificios Industriales de la Florida.

5. Venta de Lotes y Terrenos: Para aquellos 
que buscan empezar desde cero, ofrecemos 
lotes y terrenos en ubicaciones estratégicas, 
ideales para cualquier tipo de construcción, ya 
sean Residenciales, Comerciales, Industriales 
o de uso mixto, los conseguimos.

Invitación Abierta a Inversionistas y Construc-
tores de México

Queremos que los inversionistas y construc-
tores de México se sientan como en casa. Más 
allá de una transacción, buscamos crear lazos 
fuertes y duraderos, donde la construcción sea 
el medio y el éxito compartido sea el destino.
Invertir en Orlando y sus ciudades vecinas es 
más que una decisión financiera, es ser parte 
de una visión compartida, un sueño que cons-
truimos juntos. ¡Te esperamos para hacer his-
toria en la ciudad más feliz del mundo!

El Futuro Se Construye Aquí y Ahora, El Nuevo 
Horizonte para Constructores e Inversionistas
En el corazón de Florida, una revolución cons-
tructiva se está gestando y tú puedes ser parte 
de ella. Imagina ser testigo y protagonista de 
la transformación de una región, viendo cómo 
cada ladrillo colocado es un paso hacia un ma-
ñana más brillante. Orlando, con su dinamismo 
y potencial, se presenta no solo como un te-
rreno fértil para la construcción, sino también 
como un crisol de culturas e ideas, donde lo 
internacional se fusiona con lo local.

Los visionarios del mundo están poniendo sus 
ojos en esta tierra, reconociendo las infinitas 
posibilidades que ofrece. Pero, más allá de las 
oportunidades tangibles, está la posibilidad de 
dejar una huella, de ser parte de un legado que 
trasciende fronteras.

La invitación está abierta: únete a esta ola de 
innovación y progreso. Juntos, podemos hacer 
de Orlando y sus ciudades vecinas un reflejo del 
mundo del mañana, una mezcla de tradiciones, 
estilos y aspiraciones. El futuro no espera y cada 
segundo cuenta. ¿Estás listo para hacer historia?

Orlando: El Epicentro Dorado para Vi-
sionarios Constructores e Inversionis-
tas Internacionales



 

 

 

 

 

  

 

www.coredril.com 


